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孔孟故里酒业有限公司总经理岳增松———

梦梦想想实实现现时时
服服务务再再升升级级

常青路西首的孔孟故里名酒
坊，陈列着各种品牌酒水，红彤彤
的包装盒，让人感受着春节即将来
临的气氛，岳增松忙着查看产品包
装质量。

“我有一个梦想，当城区的孔
孟故里名酒坊达到六七家时，准备
开设一元起送物流格局，顾客只要
消费满一元，就能获得免费送货上
门。”岳增松说。

说这话的岳增松，其实涉足
白酒行业还不足10年。2008年，
他注册了孔孟故里商标，开始与
孔府家集团合作，生产自主品牌
白酒，运营全国市场，同时成立

了孔孟故里酒业暨孔孟故里名酒
坊，陆续在城区布点，代理几十个
酒水品牌。

“我打算在城区布局20家名酒
坊，首先形成一种品牌优势，也能
赢得更多消费群体。”岳增松说，现
在济宁城区已有四五家孔孟故里
名酒坊，完成布局20家的任务应该
不难。

岳增松说，作为孔孟故里人，
喝孔孟故里酒很有意义。为了保证
质量，孔孟故里酒全部从源头进
货，对产品的价格和质量有严格把
关，而且孔孟故里主打中端产品，
老百姓能喝得起的白酒。

文/图 本报记者 贾凌煜

“作为孔孟故里人，喝孔孟故里酒很有意义。”42岁的岳增松经
常这样推介自己的品牌白酒。他当过维修工、开过货车、承包过高速
公路工程，后来涉足白酒行业，在白酒行业中闯出一片天地。

布局酒坊做好服务文章

岳增松查看孔孟故里酒质量。

出生于嘉祥县的岳增松，从小
家境比较殷实。1989年初中未毕
业，被安排到申嘉棉纺厂工作，在
车间里维修机器。

工作三个月后，他迷上了开
车，非要转岗当一名司机。“父母实
在拗不过我，同意我只开大车。”岳
增松说，此后他学会了开大车，也
开始了往返于上海、浙江与嘉祥之
间。

正是这段开车经历，让他开阔
了视野。1994年，岳增松离开了工
厂，用攒的钱购买了两台自卸车，
参与福建长乐机场建设。这一次接
触，让他看到干工程有钱赚。

在参与济宁至德州高速公路
建设过程中，岳增松有了新体会，

“跟着别人干不行，得有自己的队
伍。”岳增松说，他回家筹措资金，
买了挖掘机等各种工程车辆，准备
大干一场，然而这次却没这么顺
利。“高速公路开始施工，原计划9
个月的工期18个月才完工。”岳增
松说，即使自己亏本了，但承建的
路段质量仍然十分过硬。

岳增松在承揽工程同时也开
始思考下一步的走向。“与高速公
路打了10年交道，有些厌倦，想涉
足一些新行业。”2004年，通过市场
调查，岳增松发现白酒行业大有可
为，他开始涉足白酒行业，由只做
酒水代理商，到与厂家联合推出自
主经营的品牌白酒。

创业10年后投身白酒行业中


	Ht06-PDF 版面

