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今日威海

主打

一一分分钱钱打打车车？？实实是是打打车车软软件件促促销销
这玩意真正便利了谁，尚有待实践检验

近日，一款名叫嘀嘀打车手机
软件“红了”，19日当天，近3000人
通过这软件叫车、坐车成功。

2 0日，记者安装了这款软
件。上午9点07分，记者准备外
出。出发前，记者进入手机微信
页面，在嘀嘀打车软件上发布一
条叫车信息：从实验中学出发，
要去大世界。输入地址点击“马
上叫车”后，软件显示“正在通
知”附近的出租车。

不到一分钟，的哥陈师傅就
接受了订单，并主动打来电话，
约好见面上车地点。记者从办公
楼出去，陈师傅已在门口等候，
从叫车到坐上出租车，前后不到
两分钟。到了大世界，记者通过
那款软件支付了一分钱。

下午3时许，记者在建设街发
出叫车信息，的哥孙师傅随即打来

电话，等了3分钟，他从华联赶到建
设街接上了记者。抵达目的地后，
记者通过手机支付了1分钱车费。

嘀嘀软件推广活动威海区域
负责人王磊介绍，推广仅10天，就
有300余名司机安装了嘀嘀打车
软件，19日当天约4000人次通过
手机叫车，近3000人的订单成功
付款。嘀嘀软件到底是啥？

王磊说，嘀嘀打车是一家移动
互联网公司研发的软件，它可以让
出租车司机用手机等待乘客“送上
门来”，与乘客电话叫车服务类似。
乘客点击软件“我要用车”，并发送
一段语音或文字说明具体位置和
目的地。这个信息会被送给附近的
多个出租车司机中，司机可以一键
抢应，最先抢到单的司机姓名、车
牌号和承运公司名称会显示在乘
客手机上。

现象：

手机发信息，的士马上到

市民于世卓很早就注意到
了嘀嘀打车软件。“这个月13日，
威海只有40辆出租车安装使用
嘀嘀打车软件，17日猛增至300
余辆”。

19日，于世卓发现软件连接
网络繁忙，银行卡和微信一度无
法绑定，“说明有大量用户正在
下载使用该软件”。

市民杜女士是通过同事、朋
友介绍，安装使用了这个软件，

她已使用了8次。“不仅方便，每
天三次优惠打车机会，省了不少
钱。”杜女士觉得这款网络软件
带来了便利。

“头一次使用，感觉真新
鲜，真方便。”市民韩女士曾在
济南、青岛等地听说过这个打
车方式，但不知道是通过一个
软件操作的，她也一直没有机
会尝试。“我还没有下楼呢，司
机师傅就开车已停在楼下了，

这比私家车还方便，何况才花
一分钱”。送韩女士去市检察院
的路上，的哥陈师傅车上的软
件又“嘀嘀”响了起来，那是卧
龙 山 小 区 附 近 一 乘 客 正 在 叫
车，他按下了抢单键。

除马上叫车，嘀嘀打车软
件还能预约用车。陈师傅介绍，
乘客可以预约三天内的用车，
只要自己接受订单，就必须在
指定时间、地点去搭载乘客。

乘客：

“这比私家车还方便”

市区打车只需花费一分钱，这事是真的。记者了解到，这是一款叫“嘀嘀”的打车软件在推广。1月10日至
2月10日期间打车，计价10元以内，乘客只需通过微信付一分钱，10元以上，在计价器价格基础上优惠10元；
每人每天有三次这样的优惠。优惠期内，乘客利用软件打车所产生的费用，由软件公司代付。

本报记者 王震 孙丽娟

市民韩女士在展示自己成功的订单，打车费用在10元以内，最后只支付了1分钱。

出租车司机：

冤枉路少了，挣得多了

乘客很“买账”，出租车司机
也从一开始的好奇者变成了热心
推动者。

“按照自愿原则安装软件，
我就尝试了一把。”陈师傅是威
海最早使用该软件的出租车司
机之一。在陈师傅的出租车上，
中控台左侧安放的是智能手机
支架，手机一直处于联网模式，
随时接收约车信息。车辆行驶
中，软件不时传出乘客需求信

息，一旦听到有距离适宜、方向
相同的需求信息，他会立即按
键抢应。

20日上午约一个小时的时
间，陈师傅“捡”了5单生意，成交
3单。“这个软件挺好用，操作也
很简单。”陈师傅介绍，软件语
音提醒抢单成功后，司乘人员
就建立联系，系统自动测算司
机和乘客的距离、到达时间、行
车路线，路上陈师傅会主动和

乘客联系。
陈师傅每天除按照传统方

式搭载乘客，空车时，他就接嘀
嘀打车订单。“这不仅降低了空
驶率，还增加了收入”。

截至下午4时，陈师傅已接
了30多人次订单。以前，他每天
收入在450-500元之间，安装使
用软件后，每天收入涨到了550
-600元之间，挣的钱多了，跑路
里程反而还少了”。

在大连济南

这玩意成了“加价器”

这款软件在方便司乘双方
的同时，实际应用中的弊端也开
始显现，因为这款软件上有“加
价”的小费功能。

市民吕先生介绍，他在大连
打车时使用过这款软件，除正常
支付打车费，还多付了5元小费，

“因为是交通高峰期，车不好打，
不给小费就没车来”。手机叫车
服务在济南已运行很长时间，有
市民在高峰期叫车时，加价两次
才有司机回应。

手机叫车应用软件推广开
来后，出租车司机就摸出了门
道：在上下班高峰期，他们选择
通畅路段，因为这款软件使得他
们不愁没有订单，反过来说，订
单在手，他们反而有了挑三拣四
的空间，这就导致容易堵车或偏
远之地的乘客不易叫到车。

“小费”还分5元、10元和20

元等几个档次，当市民点击“20

元”后，会立即听到一句话：小费
部分请支付司机现金。

前鉴
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