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年后开春历来是家装的集中
爆发季，此时准备装修的业主们
最纠结的一个问题，就是“到底要
不要找装修公司”。尽管装修公司
可以帮助业主协调装修流程，节
省时间与精力，但是其自身的短
板、外部家居产品的一站式服务
升级等种种原因，造成了装修公
司渐成鸡肋的窘境，食之无味，弃
之可惜。

设计师变装修公司的
“签单工具”

买房就需要设计与装修，辛
辛苦苦买了房，做出喜欢的室内
设计风格是大多数买房者迫不及
待的事情。设计师就成了消费者
选择装修公司非常重要的原因。
但是，一位资深业内人士坦言，

“其实设计师有时候只是装修公
司的诱饵，把签单作为第一要务，

设计水平实在乏善可陈。就算有
一些水平较高的设计师，他们在
这种以量取胜的压迫下，想设计
出精品，可能性也非常小。”

从装修公司的角度，他们的
经营方式也决定着他们轻设计的
特性。“一些中小装修公司根本没
有自己的工程队，他们在施工方
面只是中介，将项目转包给某个
包工头，然后从中抽取一定比例
的转包费。这块才是他们利润的
最大来源，设计反而只是他们吸
引签单的手段而已。”

施工队变相恐吓
诱使顾客增项

近几年来，增项已经成为家
装行业的一大诟病，尽管装修公
司都信誓旦旦地表示，“如果业主
自己没有提出额外要求，绝不会
有增项等另外的支出。”甚至有些

品牌家装公司喊出“零增项”的口
号，但要真正管理起来很难，往往
形同空文。

最常见的情况就是，在施工
过程中工长总会好心建议，“吊顶
建议换成某知名品牌，使用原来
那个牌子的东西，容易坏”、“水管
太旧了，要是不换，以后漏水我可
负不了责”等等。若听从建议，装
修费用就要增加，若不听从，就怕
将来出现质量问题。其实很多时
候是施工队的一种变相恐吓。不
直接告知业主要增加装修项目，
而是利用消费者是外行，用看似
善意的语言进行恐吓，诱使消费
者主动增项，从而谋取利益。即使
装修公司查起来，一句“顾客主动
要求增项的”，就可以蒙混过关。

专业班子“蚕食”
装修公司的空间

家住中南名邸小区的业主马
先生告诉记者，自己装修预算有
15万元，厨卫吊顶、橱柜、背景墙、
衣橱、门、地板等会找专业的公司
做，找装修公司做的主要是墙体、
水电和房间局部造型的施工，费
用可能只有4万元左右。

对于装修公司来说，单子缩
水，已经成为一种普遍现象。现在
市场上的家居品牌不再仅仅销售
家居产品，还提供专业的一站式
服务。比如购买衣柜，就会有专业
的设计师上门量尺、设计、出效果
图，安装人员上门安装，还负责后
期的维修、拆卸等服务。家居产品
越做越专业，延伸服务越来越多，
在一定程度上正在“蚕食”装修公
司的空间。尽管部分品牌装修公
司的业务也延伸到了橱柜、书柜
等产品的生产，但是大多消费者
都不看好。 (牛雯静)

他们在一个特殊的转折年代
中成长，他们用青春为中国的社会
变革和文明进步做出了杰出贡献，
他们用奋斗肩负起新中国最重要
时刻的社会使命，他们是中国经济
崛起的新脊梁。他们是当今社会的
中坚力量！他们就是百折不挠、勇
往直前的70、80后！

任何人都不会忘记70、80后为
社会所做的贡献，为了记载和诠释
这两代人的青春回忆和奋斗历程，
回味过去的美好时光，感受建材名
品对中国精英人群的关爱与尊重。
作为家居建材的领跑者——— L&D
陶瓷、菲林格尔地板、TATA木门、
海尔整体橱房、诗尼曼衣柜、尚高
卫浴、意风家具、美尔凯特吊顶八
大品牌厂家总裁将于3月8日空降

济南，联手为您献上一场向70、80
后致敬的“大集采”万人专场品鉴
会！

此次“大集采”团购活动，覆盖
济南、济宁、泰安、莱芜、德州、淄博、
菏泽等三十余城市，涉及8大建材名
品，产品价格直击价格底线，8大总
裁现场保价，价保全年，差价10倍返
还，各类名品、新品、精品，齐齐亮相。

除了厂价直销、品类齐全，本
次活动还将开展—系列惠民活动，
凭“大集采”青春手册即可获得28
元进店礼和价值298元签到礼。现
场更有液晶电视、实用家电等1000
万豪礼循环抽，礼品拿到手软。

3月8日，济南高新区国际会展
中心，全年仅此一天！让我们一起
重拾属于你我的“青春盛宴”！

谁谁把把装装修修公公司司变变成成鸡鸡肋肋？？

青青春春盛盛宴宴致致敬敬7700、、8800后后
八大名品家具建材“大集采”活动即将启动

目前，由欧亚达家居济南北园
店推出的“金山银海 裸价来了”
3 . 15万人团购惠正火爆报名中！伴
随着重磅让利，自上周末欧亚达家
居百余营销小队已进入各小区、商
圈及异业合作机构进行紧锣密鼓的
宣传，受到了泉城消费者的热烈追
捧。

1000万返现补贴、1000个红
包、神秘抽奖重磅来袭

开年首惠，欧亚达家居3 . 15促
销活动将从3月8日开始持续至3月
16日，活动期间，不仅品牌专卖店、
工厂纷纷让利到底，欧亚达家居也
将推出开年首次让利补贴。据了
解，本次3 . 15活动“1000万返现
补贴、1000个红包、1000份大礼、

还有神秘大奖”都将再次来袭！只要
您来，优惠、大礼轻松获得。

金山携手百大品牌
价格回到十年前

3月9日下午，赖氏家具、顾家家
居、可至家居，大自然地板、东鹏陶
瓷、法恩莎卫浴、嘉俊陶瓷、卡喏亚
衣柜、大信橱柜等近百个知名家具
建材品牌组团让利，击穿价格底线，
展开开年第一战！名品砍价、价格竞
猜、专属满赠、双倍抽奖等仅为您准
备。活动当天，济南广播电台知名主
持人金山将现身欧亚达家居，帮您
砍大牌，价格回到十年前。

千件买断品即日开抢
凭邀约卡即享四重免费礼

千件买断品提前抢定，本周六
起，1000款买断品也将走入百大社
区，快来挑选您中意的家居名品吧！
随着百团服务进社区活动进驻各大
社区，本次活动的邀约卡也将开始
预售，每张仅售10元。活动期间凭此
卡可享四重免费礼：参加商场高额
返现资格、免费食用油一桶、拍立
得相机免费抽、50元抵用券。

全程价保 差价10倍返还

活动期间，欧亚达家居济南北
园店“不满意就退货”、“先行赔
付”、“全程价保，差价10倍返
还”以及超大体量的全国连锁商场
都将成为您前来放心购物的最佳名
片。更多优惠活动请至欧亚达家居
详询。

万万众众瞩瞩目目！！金金山山银银海海 裸裸价价来来了了
欧亚达家居3 . 15万人团购惠火爆开启
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