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中国银行滨州分行

举办对私贵金属交易客户推介会

当前贵金属市场扑朔迷
离，为丰富广大市民理财知识，
增强理性投资意识，2月22日，
中国银行滨州分行特举办对私
贵金属交易客户推介会。活动
邀请北京中汇安高信息咨询公
司高级金融分析师，向客户全
方位分析了当前国内国际贵金

属市场，深入讲解了贵金属T+
D基础知识、贵金属交易投资
技巧等。本次推介会的成功举
办为广大投资爱好者提供了丰
富的贵金属投资理财知识，拓
宽了投资获益渠道，传播了理
性投资理念。

(通讯员 刘贵翔)

天渐暖，万物萌动。春天注
定是个消费的好时机，商家也
将该季节的消费称之为“金三
银四”。消费旺季来临，如何合
理消费也就显得至关重要，而
合理利用信用卡，也可以让你
的消费更有章可循。

上周末，已经有建材商家
和电器商家开始搞大型促销
活动。记者在市区某电器城看
到，活动促销确实引来不少消
费者。而大电器的价格动辄成
千上万，在确定订单之前，很
多市民十分关注支付方式，能
否刷信用卡也成为消费者关
心的问题。购买空调的赵女士

说，“信用卡平时用的次数不
多，这次一万多的空调购置
费，打算用信用卡来支付，刚
过账单日，离最迟坏款日还有
四五十天，现在刷卡还是比较
划算的。”

据了解，多数信用卡都有
15-25天的免息期，如果刷卡时
间掌握及时，最长可拥有50天
左右的免息期。而赵女士自己
的一万元可以自己打理，如购
买货币基金等，并获得一部分
收益，信用卡的使用可以为其
省下一部分费用。

除了利用免息期省钱，对
于资金不充足的消费者来说，

利用分期付款，也可以缓解自
身的资金压力。

进入三月之后，家装行业
也开始进入旺季，而装修动辄
几万的装修费用，也让很多人
吃不消。而合理利用分期，将
大支出分解到每个月，可以大
大降低资金压力。但分期付
款，会产生一定的手续费，所
以，办理分期时也要考虑到分
期的期数问题，多数信用卡最
低期数 3期，最高 2 4期，不同
期数的手续费也不同，消费者
可根据自身情况选择分期的
期数。

记者 李婷婷

平安人寿 “基础保障服务”

客户榜单新鲜出炉
日前，由平安人寿评选的

“基础保障服务”客户榜单新鲜
出炉，广东客户黄女士位居新增
附加险服务榜首，保额高达1705
万元；上海客户吴女士位居加保
服务榜首，保额高达867万元；新
疆客户张先生位居追加保费服
务榜首，追加保费498万元；江西
客户郭先生位居复效服务榜首，
复效保额达1455万元。

据了解，平安人寿去年已为
25万客户提供了保单复效服务，
延续了客户的保险保障；为34万
客户提供了新增附加险、加保、追
加保费三项服务，完善了客户的
保险保障。在客户越来越重视保
险基础保障功能的情况下，寿险
将持续为客户提供丰富的基础保
障服务，满足客户多样的需求，让
客户获得持续稳定的保险保障。

进企业现场服务
展建行善者风采

春节刚过，建行滨州经发
支行的员工，就携带E动终端、
电脑、打印机，进入企业，现场
办理银行卡、签约电子银行产
品并帮助客户激活。这是该行

“建行服务进社区、企业、市场”
“三走进”活动的开端，赢得了
社区居民、驻地企业的赞誉。

近年来，建行滨州经发支
行承借滨州市开发区经济快速
发展的东风，各项业务快速发
展，该支行不断加强客户服务
能力建设，柜面、自助设备、网
上银行、手机银行、短信银行等
金融手段全方位满足客户需
求，初步形成完善的客户服务
体系。2014年前两个月，该支行
新发放借记卡2100余张，为客
户开通网上银行1482户、短信
银行1594户、手机银行1290户，
扩大了服务范围，满足了更多

客户的各类金融需求。
2012年9月对营业场所进

行了迁址装修，进一步提升了
服务客户的能力，5 0 0余平米
的营业大厅设立了高柜区、低
柜区、电子银行自助区、VIP理
财室、客户等候区等，成功实
现了网点的功能升级转型。下
一步，“建行与您同行”，还将
走进更多社区，一方面回馈广
大客户，感谢对建行长期以来
的坚定支持。另一方面进一步
向社会宣传相关金融服务和
产品，向广大市民普及金融知
识，将建行“以客户为中心”的
理念落实到为市民提供优质
服务的实际行动中，努力开创
银 行 、企 业 和 地 方 经 济 发 展

“互利共赢”的良好局面。
(通讯员 李海峰 陈连国)

工商银行滨州滨化支行

多项措施优化信贷结构
新年伊始，工商银行滨州滨

化支行重新梳理辖区内客户资
源，细化工作措施，逐户研究制
定融资方案，从客户类型、产品
品种入手，确定重点发展目标，
通过新增和调整贷款品种，实现
优化信贷资源的目的。截至2月
底，已发放供应链贸易融资3户，
金额1000万元。

该行依托辖内2户核心企业
梳理上下游产业链、优质项目供
应链，发挥核心客户和优质项目
的辐射带动作用，并结合行业政
策、信贷投放重点及信贷管理要
求，深入了解客户经营情况、销
售情况及资金往来情况，确定贷
款品种、期限、贷款额等。

该行创新思路，丰富贸易融
资渠道。坚持把发展国内、国际
贸易融资业务作为巩固发展优
质客户扩户营销的重要支撑点，
综合运用不同的贸易融资贷款
品种满足客户融资需求，积极引

导优质客户办理贸易融资和商
品融资，2月份，该行为驻地某企
业办理票据池融资1亿元，及时
解决了企业融资难题，同时又拓
展了贸易融资新渠道。

该行通过多渠道的营销，结
合企业的经营现状，在为客户制
定融资方案的同时，实时推荐其
他金融产品，如代发工资、网上
银行、企业及个人理财、现金管
理、贵金属等，推动“N+1”式营
销的全方位拓展，同时，带动个
金业务、中间业务、结算业务等
全面发展，实现银企双方共同发
展。

该行加强管理，防范贸易融
资风险。重点核实企业贸易背景
的真实性，企业及管理人员的诚
信度及企业财务报表的合理性，
确保物流、资金流、信息流无缝
衔接，定期对企业经营情况进行
实地调查，确保银行信贷资金安
全。 (连雪梅)

妇妇女女节节：：保保险险呵呵护护健健康康
妇女节到来之际，中国人寿

保险股份有限公司滨州分公司为
本报全体女员工送上了一份特殊
的礼物——— 国寿女性安康保险，
旨在“关爱呵护女性，提供健康保
障，维护女性权益，促进文明建
设，弘扬国寿大爱，共建和谐社
会。”中国人寿作为香港、纽约、上
海三地上市的副部级央企，始终
把承载社会责任为己任，滨州分
公司多年来致力于支持、服务于
滨州地方经济建设和社会保障体
系的建立和完善，为全市党政机
关、企事业单位工作运营和人民
大众安享生活保驾护航。 (记
者 李婷婷 通讯员 王惠强)

理财心得

理 财 ，首 先 你 明 白 怎 样 来
“理”，然后才有那个“财”。学会了
理财，才会给你的生活带来可喜的
改变。理财，和你的家庭及其未来
息息相关，每一个人都希望通过理
财来提高自己的生活水平。因此，
理财关系到你的一生甚至一世，理
财与工作、学习、生活一样的重要。

理财要放眼未来，长远打算。也
就是我说的放长线、钓大鱼。十年前
的一次投入，也许十年后才会有收
获，这不是危言耸听。所以理财要避
免急躁的心态和短期的行为，以积
极、客观的心情，科学、合理的途径，
平静、稳妥的技巧。通过坚持不懈的
努力和自己的不断调整优化，在较
长时间内获得收益稳定增长和生活
保障。这就是真正的理财。

理财，要从大处着想，小处着
手。今天的一百元也许就是以后的
百万；理财，要做长远打算，现在就
办。眼前的一个项目也许就是未来
的财富。不要为一时的亏损而烦
恼，不要为短期的无收益而懊丧。
那种急于求成的心理和孤注一掷
的方法，是理财现实中的大忌。有
眼前的财富，没有目标，那说明你
不会理财，以后就会坐吃山空了。
不争的事实证明，理财要有目标，
要有计划，才能尽享理财的长期受
益和恒久的快乐。(读者 张德刚 )

（该读者可获得本报提供的礼品一
份，即日起15日内，可与本报联系）

放长线、钓大鱼

您您的的理理财财规规划划
可可享享““私私人人定定制制””

无论您是刚踏上工作岗位的职场新
人、刚拥有甜蜜婚姻的小两口、还是三口
之家的成熟家庭，肯定都存在着这样那
样的理财困惑。

即日起，本报将和专业理财师为您
打造专属的理财规划，您还可以将自己
的理财心得同广大读者一同分享。

参与方式：
将您的财务状况和理财目标以文

字方式发送给我们，需注名电话联系
方式。您可以通过以下途径与我们联
系：

1 .邮箱79324091@qq.com
2 .通信地址：滨城区黄河十路渤海

九路锦城大厦八楼齐鲁晚报今日滨州
金融工作室

3 .加微信

参与活动者，将有礼品相赠。

兴兴业业银银行行推推多多款款理理财财产产品品
据悉,即日起至3月17日期

间,兴业银行推出私人银行专属
人民币理财产品,投资起点100
万元,88天-363天理财期限,预
计年化收益率最高可达6 . 9%。

与此同时，兴业银行在售
多款“天天万利宝”系列理财产
品，5万起点，14天-365天多种

理财期限任您选，预期年化收
益最高可达6 . 1%；其中 “天天
万利宝”开放式人民币理财产
品(14D)第1款，14天，5万起点，
预期收益5 . 2%，可对接季底高
收益理财产品。

兴业银行滨州分行理财
师表示 ,兴业银行在近期推出

的理财产品十分丰富 ,期限多
样且预期收益率相对较高 ,能
够满足投资者的投资需求。值
得一提的是 ,同名他行借记卡
来兴业购买理财产品还可享
受免费刷卡服务 ,感兴趣的投
资者不妨关注。

(通讯员 苏鑫)
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