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今日泰山

车展

北京现代新瑞纳携手瑞奕重磅登场

““双双剑剑出出鞘鞘””领领跑跑AAOO级级车车市市

精品小车再度价值升级

瑞纳作为A0+市场的绝对领
军车型，自2010年8月上市以来，创
下多项销售记录：月销万辆用时最
短；长期稳居A0级市场前三甲；上
市3年多时间总销售突破60万辆；
2014年1月，以高达25,097辆的月销
量居A0市场之冠。销量不断攀升
的同时，瑞纳也屡屡斩获殊荣，受
到权威机构的肯定，荣获C-NCAP

五星安全评价，并在J.D.Power《2013

年中国汽车质量调研报告》中位居
“入门中型车”榜首。

在外观方面，新瑞纳应用了
“流体雕塑2 . 0”的设计要素，通过
对前机舱盖、保险杠及尾部等的
全新设计，使这款充满动感与个
性的精品小车更具时尚魅力。随
着潮流的变化，新瑞纳的车身颜

色也进行了适应性升级，在原有
颜色基础上升级了迎春黄、中国
红、都市灰三种颜色，并优化了内
饰颜色组合，为其注入了一股清
新的活力。

新瑞纳还增设了包括投射式
大灯、LED后尾灯、智能钥匙+一键
启动、紧急制动提醒等在内的一系
列“越级”配置，并增设了后排门板
杯架等人性化配置。同时，新瑞纳
响应国家环保标准法规，提供执行
比国家通用标准更严格的国V排
放标准的车型。

瑞纳的强势升级，给消费者带
来了更多的惊喜和实际利益。从焕
然一新的外观内饰，到超越同级的
丰富配置，每个细节无不体现出北
京现代对消费者的十足诚意，以及
对消费者需求变化的分析与把握
的功力，不但快人一步满足消费者
潜在的用车需求，同时也引领和推
动A0级市场的整体向前发展。

动感掀背

重磅出击两厢市场

北京现代在深入分析各个细
分消费群体需求之后推出的掀背
车型。在进一步丰富消费者选择的
同时，也将继续强化北京现代在小
型车市场的优势地位。

“流体雕塑2 . 0”的设计理念在
瑞奕上得到了充分的体现，投射式

前大灯，配合前雾灯、进气格栅、前
保险杠等细节处理，打造出线条流
畅时尚感十足的前脸造型；流线型
的车身线条向后发散，配合尾部极
具现代感的掀背设计，给人以极强
的视觉冲击力。

在车内空间方面，瑞奕同样表
现出色，其长宽高分别为4120mm/
1 7 0 0 m m / 1 4 6 0 m m ，轴距达到
2570mm，甚至和一些紧凑型A级车
相比也毫不逊色。

瑞奕做工上的精良和配置上
的丰富，着力彰显出了这款精品小
车出众的品质感。除了多功能方向
盘、行车电脑液晶显示屏等人性化
科技配置，瑞奕还配置了智能钥匙
加一键启动、紧急制动提醒、大灯
水平调节等多项越级配置，给消费
者带来更多的利益和更丰富的体
验。

在动力方面，瑞奕配备1 . 6L

和1 . 4L两款动力总成，最大功率
分别为9 0kw和7 8kw，最大扭矩 ?
155N.m和135N.m，匹配5速手动或
4速自动变速器，在同级别中居于
领先水平。同时，瑞奕在节能环保
方面表现也相当出众，其搭载的
1 . 6L和1 . 4L排量的γ发动机，采用
CVVT连续可变气门正时系统，
具有轻量化、低油耗、低噪音等特
点，配合“E C O 经济驾驶模式提
醒”功能，使得瑞奕拥有较高的燃
油经济性。

记者从泰安风行景逸4S店获
悉，东风风行将于四月推出旗下新
款SUV车型——— 景逸X3，该车型将
沿袭景逸家族“加大号”的核心优
势，并将目标消费群体锁定为“首
次购车”、有态度的年轻族群。

有统计数据显示，景逸X5以月
销量超过7000台的成绩，在8～10万
元SUV市场中遥遥领先，面对有用
车经验的消费者，强大的产品力成
为景逸X5热销的根本：强劲的动
力、高离地间隙、主销车型标配博
世ESP等安全配置。

根据东风风行的“细分市场”
营销战略，景逸X3和X5将携手冲
击紧凑级SUV市场和小型SUV市
场。景逸X3将以7～8万元的售价、
越级的空间和配置，给小型SUV市
场的消费者带来更多元化的选择。

与X5有所不同，景逸X3面向的是
有态度的年轻“首购族”。东风风行
赋予景逸X3紧凑级SUV的硬件标
准，将以“越级”资本，闯入小型都
市SUV高端市场。

东风风行意识到喜欢小型
SUV的消费者也渴望得到更大的
空间和更舒适的驾乘感受，景逸X3

延续景逸家族一贯的“加大号”风
格，车身尺寸达到4 3 8 2× 1 8 2 8×
1705毫米，轴距更长达2685毫米，打
造出专属于自己的“宽适”风格，前
后排乘客的头部和膝部空间都宽
裕无虞。景逸X3的行李厢容积则接
近800升，行李厢开口宽度超过1100

毫米、深度超过600毫米，大宗或者
小件物品的放置获取出相当轻松。

另外，景逸X3还加入了后排中
央扶手等显著提升乘坐舒适性的

配置，令“宽”和“适”都得到充分的
体现。景逸X3的出现，为小型SUV

市场带来了更为丰富的内涵，也给
消费者更多的选择。
景逸X3——— 有态度“首购族”的选
择

SUV，从来不缺少关注。SUV

的大尺寸、高通过性、高坐姿与宽
阔的视野一向受到消费者的喜爱。
由于传统SUV的高售价、高油耗等
特点，SUV一直是中高端消费者购
买“第二辆车”“第三辆车”的热选
车型。小型SUV的出现后，保留了
SUV的优势的同时，促成SUV也能
是“第一辆车”，小排量、低油耗的
小型SUV满足了 “首购族”们的
需求：希望在能力所及内，他们想
要自己的车拥有高人一等的视野、
多人一尺的身形，以满足随时心灵
开阔的城市驾驭感受。

东风风行已意识到既能够彰
显个人魅力，又具有多功能性，还
能达到购车用车成本目的的都市
SUV，才是迎合有态度的“首购族”
们购车理念的产物，造型时尚活
泼、功能丰富实用和高性价比的景
逸X3也由此应运而生。

仅从目前获知的大体信息和
售价区间来看，景逸X3已经能对

“首购族”产生强大的吸引力。随着
上市日期的临近，景逸X3越来越多
的细节也将逐渐披露，带给消费者
的将是更多的欣喜。

随着生活的逐步提
高，很多家庭已经有了自
己的爱车，也有很多家庭
正准备买一辆属于自己的
小车。海马M3凭借时尚的
外观、越级的安全性、丰富
的配置以及较高的性价
比，不仅受到众多年轻消
费者的喜爱，同时也帮助
了很多年轻家庭实现有车
梦想。它在满足年轻家庭
出行的同时，也用行动证
明了你对家人的爱。

爱给家人

最好的保护

在这个躁动的社会，
最缺失的恐怕就是安全
感。一辆可靠的座驾为出
行保驾护航，海马M3越级
的安全性能够带给家人最
好的呵护。海马M3配备博
世第九代ESP，同时配备
前排双气囊、侧面气囊以
及双安全气帘，做到安全
有保证。此外，车门未关闭
提示、安全带未系提示系
统、手刹未解除提示系统、
倒车雷达等配置一应俱
全，显示出对于安全防护
的充分重视。

爱在平淡中

来点浪漫

虽说平淡也是幸福，
长期下来也会索然无味。
所以偶尔也要给生活来点
浪漫，给爱情加点料，海马

M3建议你与爱人来一场
说走就走的旅途。海马M3

搭载HMAGN15-VF发动
机，最大功率达到82Kw/
6000rpm，最大扭矩147Nm
/4000rpm，动力强劲。其底
盘由世界级底盘调校专家
团队精心调校，在舒适及
运动性上达到完美平衡。
海马M3可让你尽情在平
原、高原、沙漠、泥泞等多
种路况上挥洒，找回恋爱
时的浪漫。

爱给予

独立的空间

谁说爱就一定要黏在
一起？彼此留有一定独立
的空间，才是维持关系的
和谐之道。海马M3提供了
最宽敞舒适的乘坐享受，
精心设计的座位布局使得
后排腿部享有9 0 1m m 空
间，即便来一场长时间的
旅行也不会感到疲倦。随
处可见的储物槽更不用担
心手机钱包之类的小物件
没地方可放，人性化的独
立存储空间可以充分满足
驾乘者的需求。

海马M3在传递对家
人的爱的同时，也彰显了
对消费者的真情。泰安海
马汽车销售服务店“海马
M3青春购车季”活动正是
为了回馈大家的厚爱，对
这款车感兴趣的朋友可到
泰安昌达销售服务店一探
究竟。

外形时尚、配置丰富

海马M3用行动传递亲情

景景逸逸XX33四四月月上上市市
主打7～8万元市场

3月17日，北京现代新瑞
纳正式上市销售，全系9款车
型，售价区间维持不变。同
天 ，北 京 现 代 动 感 掀 背
车”——— 瑞奕宣布上市，配备
1 . 6L和1 . 4L两款动力总成，全
系共计5款车型，7种颜色可
选，售价7 . 29-9 . 99万元。详询
北方车辆北京现代4S店。

2014年3月22日和3月23日，泰安市金泰汽车
销售服务有限公司和泰安市宁阳县环宇驾驶员培
训有限公司达成协议，交接45台新车当做教练
车。图为交车仪式合影。

张玲玲 摄

英伦当教练车
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