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今日日照

楼市

为更好地服务购房者，
在今年的春季房展会招商之
初，齐鲁晚报为回馈读者，发
放了千万优惠券直接让利于
民。

据了解，自活动开始以来，
已经在济南泉城广场、和谐广
场、舜耕华联超市、舜耕国际会
展中心和高新国际会展中心
等地发放千余张购房券。

“房展会正好是周末，最
近天气晴朗，气温适宜，估计
也会有很多市民到济南短途

游，不妨去房展会看看，或许
还能赢得大奖。”日照海景房
展区相关负责人表示。

据主办方透露，持购房
优惠券的读者可在房展各参
展楼盘展位收集印章，集齐
1 5枚即可参加最终抽奖环
节，并有机会获得价值300元
精美礼品一份，共30份；如购
房者在展会三天期间交购房
定金，可凭印章卡、定金单据
抽取大奖，奖品为价值3000元
的ipd mini，共10台。

日日照照海海景景房房周周末末省省城城待待““出出彩彩””
2014齐鲁春季(30届)房展会18日-20日举行，日照多家本土房企亮相

本报记者 李玉涛

4月18日—20日，第30届齐鲁春季房展会将在舜耕
国际会展中心如期举行。作为我省一年一度的交易盛
会，本届房展已经吸引数十家品牌房企报名参与。日照
兴业房产、锦华房产等多家日照本土优秀房企也将携多
个日照海景房项目亮相泉城。

本次齐鲁春季房展会，是日照
本土房企连续三年组团“出征”，亮
相房展会，集中推介日照海景房。

2013年4月19日-21日，2013齐鲁
春季房展会在济南举行。因环境优
美，空气质量好，配套设施完善等优
势，日照海景房受到了省城市民的
青睐。

本次房展会，吸引在外地的日
照人回家成为各家参展企业的共
识。据不完全统计，当天在一家房企
展台，前来咨询的客户中，有五成甚
至更多的人老家在日照。

当天，记者在展会上遇到众多
日照老乡。他们多是冲着日照海景
房而来。其中一位在济南某房企工
作的刘先生让记者印象深刻。

“在济南工作了这几年，始终感
觉没有归属感，家里人也催着我回
去，这次来看看咱们日照的房产情
况，打算回家买套房子。”刘先生说。

类似于刘先生这种情况的客户
并不在少数。“我们日照的海景房起
步没有烟台、威海早，但我们的海景
房配套是很完善的，我们的房子离
市区很近，周边会逐步有超市，有社
区医院，有学校，能供暖。”一房企相
关负责人说，如何把来到日照的人
留住，把在外地创业打拼的日照人
吸引回来，应该是各家房企需要研
究的课题。 本报记者 李玉涛

据了解，本次展会将为
省城市民异地置业打开窗
口。展会特别策划山东沿海
楼盘、海南楼盘以及海外楼
盘集中亮相，同时将倾力打
造“济南一小时生活圈置业
专区”，为泉城市民的异地置
业开辟窗口。

日照海景房展区作为近
几年齐鲁房展会的一大亮
点，今年仍将亮相。多家日照
本土房企集中推介日照海景
房。据了解，日照展区将由主

办方统一搭建特展，各楼盘
集中参展，突出日照宜居城
市特色，增强日照楼市综合
品牌竞争力。

此次展会将汇集日照、
烟台、威海、青岛、海南等地
沿海楼盘，为内地市民沿海
置业搭起方便的桥梁，同时
开通沿海看楼车实地考察项
目。此次展会还将倾力打造

“大济南生活区”理念，汇集
淄博、泰安、德州、滨州、聊
城、莱芜等济南周边地市。

>>特设海景房展区

本次房展会是日照本土
房企第三次集体“出征”，组
团到省城推介海景房。记者
了解到，日照兴业房产、锦华
房产等本土优秀房企将携手
参加2014齐鲁春季房展会。

“房展会本身就是一个
很好的宣传平台，我们希望
能够通过这次房展会让更多
的人知道兴业房产，了解兴
业的文化和产品。”日照兴业
房产一相关负责人说。

据介绍，本次房展会，兴
业房产将着重推介兴业·喜
来登广场、万丽海景、新营华
府、玫瑰山庄等楼盘项目。

“我们很多的客户是外
地的，其中济南就占很大一
部分，对这次房展会充满期
待”。该负责人说。

据介绍，根据往年的经
验来看，有意到日照购房置
业的外地客户多是两种类
型，一是中老年人，家庭有一
定的积蓄，无生活压力，在海
边购房度假、养老；二是在外
地工作的日照人回家置业。

一家房企相关负责人表
示，参加房展会本身也是一个
出去学习的机会，和省城一些
大房企同台竞技，学习其营销
推广策略和产品理念。

>>参展房企充满期待

>>本报送“大礼”逛房展赢大奖

外地日照老乡

慕名前去观展

精彩回眸

兴业·万丽海景效果图。

2013年齐鲁房展会时，众多客户到日照海景房展区咨询。（资料图）
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