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□本刊记者 朱俊义

第十二届齐鲁家博会经过紧张

地筹备将于明天开幕，这次展会为

期三天，在舜耕会展中心举办。齐

鲁家博会汇集了家装、家具和建材

行业知名品牌。许多知名品牌表示在

当前的市场环境下，以较低的价格换

取销售量的提升应当是明智之举，这

也是立足于长远发展的需要。这种销

售策略给消费者较大的想象空间，

优惠程度到底有多大，消费者只有

到展会现场才能一探究竟。

这个周末去逛展会

济南的家庭装修最好选在春秋

两季，春季装修一般会在3月至6月
进行，春季的气候较利于油漆的晾

干，并且气温较为适中，这样的环

境中木制作不易开裂。

这周末舜耕的家博会许多品牌

准备了丰富的活动和较大的优惠。

大自然地板推出了极清系列大美红

豆地板原价239元/㎡，展会现场价

139元/㎡来回报消费者。欧派推出

“免费午餐”公益活动，只要逛展

的业主捐赠20元的公益免费午餐，

即可冲抵500元的欧派橱柜衣柜货

款。友联·为家红木家具将在展会现

场 举 办 “ 新 中 式 客 厅 文 化 艺 术

节”，特别推出十套限量版全红木

沙发，涵盖缅甸花梨木、老挝红酸

枝、老挝大红酸枝等树种。作为第

一个推出整体家装概念的家装企

业，实创装饰将自身定位为服务于

大众的家庭精装，通过对近十万户

成功客户的案例分析，实创装饰根

据住房面积和目标客户需求变化，

这次展会实创装饰也将这一理念带

到了展会现场，让济南业主享受到

全新的家装服务。

家居业内普遍看好上半年

今年一季度济南市住宅网签总

数下降近三成，直接用数字给济南

房地产市场降温，据业内专家估计

这种趋势还将持续。现在家居行业

的购买力主要来自于一年至两年前

购房的业主，同样今年住宅销售的

下滑会直接对明年的家居产品的销

售造成冲击。

从济南各个家居卖场的销售数

据看，今年第一季度家居建材行业

已经走出了淡季的阴影，在3 . 15之
前迎来旺季。当然这也是济南家居

建材行业今年第一个旺季，因此抓

住下一个旺季对于家居建材行业的

从业者至关重要。第十二届齐鲁家

居博览会已经举办了七年，成为消

费者选购家居建材产品的理想场

所，不失为济南家居行业的旺季。

因此这届展会吸引的诸多家居品牌

的参与。由于受第一季度住宅销售

的影响，特别是全国各地住宅销售

量下滑的直接冲击，必然会导致住

宅成交量的再次萎缩，因此下半年

济南的家居建材行业可能会受住宅

市场的影响再次早早地进入淡季。

家居省钱从展会开始

本次齐鲁家博会的参展厂商涵

盖了家装公司和建材厂商及家具厂

商等，这样消费者就能在展会现场

享受到一条龙式的全套服务：家庭

装修、主材选购和家具订货。

自从家博会在济南举办以来，

已经在业内和消费者中有着广泛的

影响力，家博会组委会始终将参与家

博会品牌的知名度视为展会发展的

原动力，组委会认为知名品牌是产品

品质和价格的双重保障。组委会在选

择参展品牌时也会在同一品类之选

前几位的品牌，如：橱柜有欧派、好乐

家、橱一堂等品牌参与。在往届齐鲁

家博会上，许多消费者选购到了性价

比较高的名牌产品。去年十一届齐鲁

家博会上预订了某品牌卫浴产品的

陈女士说：“由于去年下半年房产公

司推迟交房，卫浴价格涨了两次，但

今年安装时仍旧按照去年9月份展会

的价格给我的，真的让我很感动！”
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