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2014年全国楼市波诡云谲，处
于持续低迷阶段，产品供应量过
剩，库存量不断攀升，消费者观望
态度明显。但在淡市下，总有一些
楼盘在楼市冷风中逆势而上，破局
成功、独领风骚。细细探究，不难
发现这些楼盘无疑都是坚持品质先
行，占据着生态景观、健康配套、

教育等稀缺资源的高端项目。
无独有偶，在济南也有这样的

楼盘，比如位于经十路西的蓝石·
大溪地，在泉城楼市普遍不景气的
大环境下，上半年累积超万人到
访。在创造了前所未有的热销奇迹
和全城热议的同时，让稀缺性楼
盘，重新回归人们的视野，也在泉

城楼市版图上描绘出了最栩栩如生
的一幅画卷！

逆市下的房地产市场

稀缺资源优势再放大

记得一位地产界大佬曾说过：
“房地产的交换价格决定于它占有
的资源的稀缺性，比如说生态环
境。”现在联想到大溪地的火爆热
销，无疑给这句话提供了强有力的
论证。而这句话反过来，又给大溪
地的火热做了最好的注脚。大溪地
有着令其他项目不可企及的湿地景
观资源，33 . 4平方公里国家级湿地
公园环抱、泉城独享的涵盖健康呼
吸、健康饮水、健康膳食、健康运
动等健康生活配套，这都是无可复
制的稀缺资源，也是拨开市场迷雾
的一把利剑。

得天独厚的生态财富和不可复
制的自然资源，不仅让居住者感受

到了生活的舒适，更兼具投资保值
增值的效益。尤其是在任何一种稀
缺资源都奇货可居的今天，更成为
逆市下财智阶层所热捧的对象。

所以，逆市下的房地产需要与
稀缺资源相结合，需要在日常生活
之外在家庭再开一个窗口，这个窗
口提供的是平常大都市中难得一见
的休闲体验，是笙歌曼舞、小桥流
水、绿树成荫，是俯仰皆风景，有
学校、医院、游乐园等，提供一种
健康自然的生活方式，是适合小
孩、老人，全家人居住的健康生态
社区！

稀缺价值

源自对土地绝不辜负的承诺

一座稀缺性楼盘，一处备受推
崇的居所，无论市场的走向如何，
他总是闪闪发光，最终给市场带来
一个经久的潮流。这样的好房子必
是市场的经典之作。即使是现在的

市场，他仍然能以其独一无二的产
品力撬动市场的春天。

作为2014上半年济南最火爆的
楼盘，有着一个凝聚着5个国家、
11家国际设计团队、众多国际大师
历经5年雕琢几易其稿的城市世外
桃源，蓝石·大溪地始终怀着敬畏
的心情，试图剥去建筑冰冷的外
表，发现一种情绪的触动和共鸣，
以一种回归自然本源的方式，完成
着对一座城市房地产市场概念的空
前延伸，也在西部这块极具发展潜
力的土地留下了自己浓墨重彩的一
笔。

稀缺的湿地景观，众多珍贵不
可再生的自然资源，以及项目独有
醇熟的配套，为其火爆热销、价值
增长提供了强有力的保障。再加上
市场上卓越的口碑和区域内领先的
产品品质，可以说，随着时间的推
移,积淀在像蓝石·大溪地这些稀缺
楼盘身上的资源效益和人文价值都
将与日俱增。

稀稀缺缺楼楼盘盘 回回归归人人们们的的视视野野

从1984到2014，万科进入而立之年。30年来，万科
一直与城市并肩前行，从多元化到专注住宅，到工业
化，到城市配套服务商，万科不断挑战自我，引领行
业革新。继建研中心的“集装箱组装餐厅”后，万科再
一次让集装箱惊艳全城，打造史上最小售楼处！

在济南高新区雨滴广场、历下区历山路家乐福
超市外，万科集装箱售楼处正式亮相！小创意大奇
迹，六大看点萌到你！

看点一：小空间大可能，集装箱的传奇之旅
18メ集装箱除了用来搭建违章寝室还能做什

么？这一次，万科将一个集装箱变成了一个mini售楼
处。

看点二：抢时间抢节点，3天即可完工开放
一个传统售楼处从施工到投入使用，需要约2个

月的时间。而使用集装箱改造为售楼处，3天即可完
成，工期实现了20倍压缩，为项目销售赢得了更多的
营销先机。

看点三：9800元的Surprise，低成本实现大功能
传统售楼处建造不但耗时长，而且费用高昂，以

集装箱为建筑主体，租金20元/天，1年租金7300元，
加上来回运输和吊装2500元，合计不足万元即可完
成主体，开创全新的低成本营销体系。

看点四：二次环保利用，全面实现零碳零排放
该售楼处主体采用二次回收的集装箱，内部墙

板、吧台使用了压缩竹板材质，空调、电视等利用万
科其他售罄项目废弃闲置物品，采用这种“变废为
宝”的二次利用，全面实现环保节能。

看点五：小轻巧可移动，随时随地售楼处
对于小型开发项目，销售周期短，只要一小块空

地，集装箱售楼处随时能够移动到新项目，实现快速
投入使用，更省却了施工、装修，再次实现了环保零
排放。

看点六：小空间大世界，万科mini品牌体验馆
18メ小小空间，讲述的不仅是项目，更是一个

mini万科品牌体验馆，在这里，你可以读到《2013年万
科企业股份有限公司企业社会责任报告》，可以看到
王石主席的留学之旅，看到郁亮最新微电影《菜鸟达
人梦》，还可以回首济南万科进入济南以来的心路历
程。这里，浓缩了万科30年的无尽精彩。

9月4日上午，由滨州汇美嘉家居城主办，中博
国际商贸城协办的“美丽进行时，相约汇美嘉”活
动启动仪式在滨州中博国际商贸城举行。原济南警
备区副司令肖康，山东省摄影家协会，《中国时代
风采》济南站站长张华，滨州汇美嘉家居城总监周
玉群，滨州中博国际商贸城总经理田蕾先生出席了
启动仪式。

滨州中博国际商贸城为此次系列互动提供了诸
多的帮助和支持。田蕾总经理在致辞中表示汇美嘉
家居广场自入驻中博以来取得了较好经济和社会效
益，为下阶段中博国际商贸城的招商工作打下了基
础，中博人将继续践行“中博灵魂 中博速度”的
精神更好的为经开区的建设贡献自己的能量。滨州
经济开发区自2013年升级为国家级经济开发区，交
通便捷，生态环境良好，基础设施一应俱全。通过
“美丽进行时 相约汇美嘉”系列活动的开展将摄
影师、设计师、艺术家等人群汇聚在汇美嘉，为提
升经开区形象，塑造汇美嘉品牌影响力奠定扎实基
础。

万科史上最小售楼处

惊艳济南

“美丽进行时，相约汇美嘉”

新闻发布会成功举办

“花好月圆人团圆，每逢佳节倍思
亲”。正是月圆中秋时，9月5日“圆月·湘约
世茂天城”2014山东省各异地商会暨世茂
股份中秋联谊会活动在世茂天城景观示
范区盛大举行。

会上，世茂股份助理总裁兼山东区域
总经理陆术东先生向到场的各商会代表
致以了中秋时节的崇高问候。世茂，作为
中国房地产品牌十强，二十三年来勤耕中
国，走过四十三座城市，缔造了八十余座
繁华地标。如今，世茂集团以“城市中心筑

梦者”的姿态，强势落子济南，以高瞻的战
略眼光再造百年中心，为改变城市而来。
截至目前，世茂股份在山东已经拥有7个
项目，在济南，缔造出全城闻名的“三大巨
头”：位于泉城路东首的世茂国际广场，今
天的主场地世茂天城，以及即将亮相的东
部城区5000亩文化旅游大盘。世茂天城是
世茂股份落子济南的开年巨作，汇聚中央
华宅、世茂天街、国际写字楼等高端业态。

活动现场湖南商会及山东各异地商
会与世茂天城为现场观众安排了很多独

具匠心的节目，受到了在场观众的一致好
评。本次中秋联谊会上，世茂天城别出心
裁的请出国家级专业团队高级定制直径
高达80CM的大月饼，为当晚的晚宴增光
添彩！

今年是以湖南商会为主的山东省各
异地商会与世茂天城的首次中秋联谊，
不仅增进了两个峰会之间的交流，更是
多行业间的一次佳节盛宴，在济南开创
了高端物业与顶级商会盛世联合的全新
模式。

世茂股份中秋联谊会完美落幕

2014年9月9日，济南市历城区教育局
联合济南交警支队历城区大队在名辉豪
庭营销中心隆重举行“新学期·交通安全
心互动”历城区中小学生道路交通安全读
本的赠书仪式。

本次赠书仪式受到社会各界的普遍
关注。历城区政府、区教育局、济南交警支
队历城区大队等相关单位领导、历城区各
中小学的老师和学生代表们以及南益地
产的代表们均参加了此次赠书仪式。现场
分别进行了赠书、学生代表为交警佩戴红
领巾等仪式，场面隆重而热烈。参与此次
道路交通安全读本赠书的活动，就是从具

体的事情做起，以回报社会对名辉豪庭的
厚爱。

据悉，名辉豪庭已于5月23日与洪家
楼小学正式签约。7月25日，历城机关幼儿
园名辉豪庭分园的揭牌仪式也正式举行。
名辉豪庭“双名校”大盘的格局已正式形
成，保证名辉豪庭业主的孩子下楼就能上
名校，安全出行有保障。因此，作为洪楼商
圈首屈一指的教育大盘，参与此次教育公
益事业也符合名辉豪庭自身教育地产的
特性。

在中秋节及国庆节期间，名士豪庭、
名泉春晓、名辉豪庭、淄博名士豪庭四盘

联动，推出“双节钜惠，抢秋收”活动，将推
出一系列的优惠大礼以回馈广大置业者。
其中，名辉豪庭项目特惠礼、带客礼、购房
礼，大礼等您来，目前80-145平新品持续
热销。

为期三天的丁豪广场“欢度中秋，
车贴有礼”中秋活动落下帷幕。丁豪广
场，为感恩新老客户对丁豪广场的支持
与厚爱，现在特别推出七重惊喜大礼，
公寓每套最高十万元钜惠，45—80平米
增值公寓6800元/平米起，遭到现场数百
名客户的疯抢。

据悉，此次活动一经推出就受到全
城置业者的广泛关注，贴着丁豪广场
LOGO车贴的私家车涌现在泉城的大街
小巷。参加此次活动的客户王某表示：

“丁豪广场此次举办的‘欢度中秋，车贴
有礼’活动优惠多，除享受购房优惠之外，
凡是来到活动现场，领取车贴，即可获得
精美礼品一份，并可参加现场暖场活动。
值得一提的是，活动结束后还可以凭借无
污损车贴及签到序号到丁豪广场售楼处
领取精美礼品。”活动设置的“月饼DIY”
环节更是受到小朋友们的欢迎。

丁豪广场，集合政务、金融和商业
三大中心于一体的全新中央商务区。项
目总占地129亩，总建筑面积35万平方，

10万平米的吃喝玩乐购一站式商业中心
已经呈现。7万平米的五星级酒店，18万
平米高端商务办公和商务公寓，完美填
补中央商务区的商业空白，为区域繁荣
加冕，开启财富之门。地段决定价值，
丁豪广场作为核心商圈内唯一现房公寓
和商铺高投资回报，即买即升值。目前
丁豪广场一室的公寓租金最高已达2500

元/月，再拿一套45平米的公寓来说，10

年投资回报总计87 . 7万，真是应了那句
话：丁豪有一套，七年变两套。

名辉豪庭举办历城区交通安全读本赠书仪式

丁豪广场公寓最高优惠10万元

值此第30个教师节来临之际，9月3

日至5日，鑫苑世家公馆发起了给槐荫区
中小学教师送绿植的活动，给默默在岗
位上耕耘的教师们送去了千余盆绿植和
最真诚的节日问候。

9月3日开始，鑫苑世家公馆工作人
员便带着几百盆绿植来到了西客站和西
市场附近，给各个中小学的每位老师赠
送绿植，并真诚给每位老师道一句“老
师，您辛苦了，祝您节日快乐“。饮马
小学的校长抑制不住心中的喜悦，热心
的邀请着工作人员入座，了解到鑫苑世
家公馆是特意为了教师节来临给送来节

日礼物的时候，更是对鑫苑项目感恩教
育、关注教师群体的举动竖起了大拇
指。活动前后走访了槐荫区40余所中小
学，千余名教师收到了来自鑫苑置业满
满的节日祝福。同时，活动也将鑫苑世
家公馆项目对教师的节日关怀洒遍槐荫
区的每一个角落。

一株株小小的绿植，象征着一个个
学生在园丁们的悉心呵护下茁壮成长，
这不仅是对槐荫区辛勤工作的教师们
“十年树木百年树人”的感恩，也是对
鑫苑置业“教育先行”理念的完美诠
释。项目致力于助推槐荫区教育的发

展，特在鑫苑世家公馆社区内配备了高
品质的幼儿园，同时积极引进重点初
中，实现了项目范围内幼、小、初、高
15年教育的无缝对接，打造出了一个全
济南市首屈一指的四优学区美宅。

从“寻找世界红白蓝”系列活动启
幕，到中、高考送水公益活动，再到教
师节给槐荫区教师们送绿植，每次公益
活动都凝结了鑫苑世家公馆工作人员的
汗水与智慧，展现出了鑫苑置业作为中
国房地产百强企业的强烈社会责任感和
公益形象，彰显出其海外上市标杆企业
的气度与卓识。

鑫苑世家公馆千株绿植送往槐荫区中小学
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