
齐齐鲁鲁汽汽车车生生活活广广场场今今盛盛大大开开幕幕
便宜买好车服务一条龙，独创6S模式带来汽车生活新体验

本报济南9月26日讯（记者 韩适南）
5个大型汽车展厅、30个汽车品牌、400米加

速跑道、1 . 2万平试乘试驾场地……27日，齐
鲁汽车生活广场将盛大开幕。在这里，您不仅
能享受到购车的优惠、买车的便捷、服务的周
到，还将体验前所未有的驾车享受。

齐鲁汽车生活广场位于济南市长清区
平安南路，一期占地480亩，集汽车销售、售
后保养、缴税上牌、保险理赔、汽车文化体验
等多功能于一身，不仅为消费者提供了最佳
的购车基地，也为全省汽车爱好者提供了一
种新的汽车生活方式。6S模式是齐鲁汽车生
活广场独有的、创新的汽车服务模式。

截至目前，已有奥迪、沃尔沃、马自达、
吉利、长城等30个汽车品牌入驻。随着更多
汽车品牌的入驻与项目发展，齐鲁汽车生
活广场未来将覆盖二手车交易区、汽车娱
乐区、露天展示场、汽车装潢美容产品展销
区和汽车售后服务配套区、汽车改装、轮
胎、润滑油等众多功能区域。

据齐鲁汽车生活广场相关负责人介绍，
齐鲁汽车生活广场的目标是成为全省乃至华
东地区的价格洼地。他说，“在汽车反垄断法
出台之后，异地购车限制取消，品牌独家销售
权力取消，你无论来自哪里，都可以在这里买
车，理论上经销商也完全可以销售其他品牌
车型，这是汽车销售服务形式的全新改变，将
为购车者创造全新的服务格局。”

据介绍，我省目前有2700多家4S店，全年
销售150万辆车，全国第一，全世界第11。但在
汽车营销、新车发布、汽车高峰论坛方面，山
东没有多少作为，原因之一就是汽车场地硬
件太差。而齐鲁汽车生活广场的6S模式填补
了山东乃至华东市场的空白，改变了当前4S
店占地多、盈利弱、布局乱的市场业态。

大众传媒产业基地·齐鲁汽车生活广
场是由大众报业集团倾力打造、齐鲁晚报
推广运作的济南首家主题汽车生活广场，
是大众传媒产业基地的重要组成部分。齐
鲁汽车生活广场是大众报业集团服务读者
的全新模式和手段，也是媒体转型路上的
又一探索与力作。
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沃尔沃 山东富豪汽车销售服务有限公司

奥迪 山东银座天尊汽车有限公司

进口大众 济南德辉汽车销售服务有限公司

进口标致 济南金狮宝龙汽车销售服务有限公司

进口雪铁龙 济南金狮宝龙汽车销售服务有限公司

进口铃木 济南快爱特有限公司

红旗 济南金奥红旗汽车销售有限公司

雷诺 山东吉通汽车销售服务有限公司

DS 济南龙大友汽车销售有限公司

上海大众 山东齐鲁汽车贸易有限公司

上海大众斯柯达 山东世达汽车有限公司

北京现代 济南瑞和金达汽车销售服务有限公司

一汽-大众 山东银座汽车贸易有限公司

广汽菲亚特 山东银座天泽汽车有限公司

别克 山东银座天通汽车有限公司

东风日产 山东省大友汽车销售有限公司

东风雪铁龙 山东蓝天汽车销售服务有限公司

一汽马自达 济南明盛汽车销售服务有限公司

长安马自达 济南广森源汽车有限公司

长安铃木 济南快爱特有限公司

纳智捷 山东鑫大友汽车销售服务有限公司

启辰 山东大友龙汽车销售有限公司

北京汽车 济南宝盈汽车销售有限公司

吉利汽车 山东省吉利汽车超市有限公司

奇瑞汽车 山东瑞诚汽车销售有限公司

海马汽车 山东广源汽车贸易有限公司

华晨中华 山东京华汽车销售服务有限公司

天津一汽 济南明华汽车销售服务有限公司

一汽吉林 济南明冠华汽车销售有限公司

长城汽车 山东齐鲁宝源汽车销售服务有限公司
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齐鲁汽车
生活广场

齐鲁汽车生活广场地址：
济南市长清区平安南路。

172路公交直达齐鲁汽车广场

公交部门27日10点30分起延长172路至齐鲁汽车生活广场。
172路延长后，由腊山立交桥开往山东省邮电学校调整为开往齐
鲁汽车生活广场，线路单程长度为17 . 6公里，单程时间约为45分
钟。腊山立交桥发车时间为6:00-20:00，齐鲁汽车生活广场发车
时间为6:55-20:55。 本报记者 孟燕

今天来买车，还给你加油
在齐鲁汽车生活广场开业之初，除了入驻品牌自身优惠外，

还为消费者提供了更多享受优惠的活动。9月27日、28日，10月1

日-7日，凡在齐鲁汽车生活广场购车，凭当天购车发票，客户均
可参与抽奖活动，我们将每天送出一吨93号汽油（每天2名，每位
可领半吨油的油卡）。开业期间，外地客户购车还可报销油费。

除此之外，在以后的购车中，还有更多大型团购促销、品牌
专场试乘试驾会等，力争为全省消费者打造“周周活动、天天车
展”的营销模式。 本报记者 韩适南
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