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25日，山东苏宁宣布联
合十多家空调品牌启动空调
促销活动。促销期间，某知名
品牌小 1匹冷暖挂机原价
1599元，促销价格为999元。

此前，董明珠曾说：“暴
利时代结束了，空调价格也
该回到6年前了。”她举例称，
6年前，1匹挂机价格跌破
1000元，1 . 5匹挂机最低跌
破1600元。此后，随着原材
料、人工成本上涨，现在一台
1 . 5匹空调价格在3000元左
右，这次要一下子让价格重
回六年前，可想而知力度多
大。

苏宁此举似乎印证了董
明珠的说法。不过，北京中怡
康时代市场研究有限公司空
调研究经理刘龙认为，这种说
法有点言过其实。“空调价格

下降是必然趋势，但是跌回六
年前有点耸人听闻。”而记者
采访该款空调商家也获悉，该
空调实则限量供应几百台，并
且现在已经展开预售。

济南苏宁空调采销经理
扈本恒表示，空调价格一夜
跌回六年前说法不准确。“以
一台 1 . 5匹的定频空调为
例，六年前该品空调价格为
一千五六，同等配置的空调，
现在的价格也顶多在一千六
七，打折后几乎和6年前不相
上下。”之所以市民感觉空调
价格上涨，除了少部分原因
是原材料，生产成本上涨因
素外，更多的原因是市民关
注的产品功能、工艺、做工等
附加价值越来越多，所以才
有这种错觉。其实同等材料
配置的空调价格波动不大！

本报记者 刘相华

据香港媒体报道，港交所行政
总裁李小加在出席一论坛时表示，
正紧锣密鼓进行深港通的准备工
作，进展顺利，力争今年第三季度
完成。至于能否在第三季度推出，
则要视证监会的审批时间。

据悉，港股通、沪股通、深股通
的投资股票范围会扩大。据了解，
深港通投资范围会涵盖主板、中小
板及创业板的深证1000指数，港交
所则会将恒生小型股指数纳入深
港通，唯最受市场欢迎、涨幅惊人
的深圳创业板，开通时将只限机构
投资者，本港散户无缘染指，理由
是风险太高。

从去年下半年开始，深港通便开
始不断传出消息。两会期间，中国证
监会主席肖钢对媒体表示，深港通预
计上半年能够获批，年内有望正式推
出。此次消息与此前高层透露出的时
间表相吻合，并在具体时间方面进一
步细化。而20日，证监会新闻发言人
邓舸表示，下一步，证监会将会同有
关部门进一步完善合格境外投资者

（QFII）制度，优化沪港通，研究推出
深港通。综合多方消息看，深港通推
出步伐已经越来越近。

深港通准备工作

将于第三季度完成

本报济南3月25日讯（记者 王
茂林 通讯员 孔进） 记者从山
东省财政厅获悉，2015年，山东省级
财政进一步加大转移支付力度，下
达区域战略推进专项资金一般性
转移支付部分26 . 5亿元，推动区域
经济融合发展，调动各市实施发展
规划、统筹经济发展的积极性。

同时，注重优化资金投向、突出
区域特色，重点支持基础设施建设、
公共环境整治、科技人才创新等公共
性项目建设，努力加大海洋经济、高
效生态经济发展投入，支持省会城市
群龙头带动、一体发展，积极促进西
部经济隆起带产业升级、联动发展，
为全省区域经济发展迈上新台阶提
供坚实财力保障。

省财政26 . 5亿元

推动区域融合发展

空调大战逢夏必打 越打越惨烈

小小一一匹匹挂挂机机价价格格跌跌破破千千元元

原价1599元现价999元

虽然，空调价格并未跌回
六年前，但是记者采访发现，
在两家商场活动期间，空调的
促销价格确实有明显下降。国
美方面活动时间为3月27日-
29日，苏宁则提前了一天，活
动定在3月26日至28日。国美
联合格力，苏宁则联手美的、
海信、海尔、惠而浦、奥克斯、
志高、科龙、TCL、三菱重工、
三菱电机等10大空调品牌。

25日，记者分别到位于
泉城路的苏宁和国美两大家
电市场探访。苏宁卖场里随
处可见“空袭72小时”的活动
字样。在一家空调销售店门
前，一位工作人员向记者介
绍称，他们的空调活动期间
都会降价，会在目前的基础
上便宜几百到上千元。原价
2599元的国产名牌1 . 5匹变

频挂机售价只要1999元，原
价三四千的2P柜机价格跌
破2600元，合资2P变频空调
仅售4199元。

而在国美格力空调柜台
的工作人员称，格力空调两
千元档的空调在活动当天会
降价七八百，其他空调均有
不同程度的降价。

“定频等低端空调的价
格会下降明显。”刘龙表示，
目前中低端空调的消费群体
对价格比较敏感，低端空调
价格将有明显下降，而且定
频等低端空调其技术含量、
生产门槛比较低。而高端产
品的消费群体对价格敏感度
相对较低，商家从消费主体
和营销策略方面考虑，高端
产品的降价幅度也会相对小
一些。

低端空调价格下降明显

本报记者 任磊磊 实习生 王怡雯

近日，董明珠放话，联手国美冲击3天50万套空调
销售的世界纪录。苏宁紧随其后，联合十余家空调品牌
启动“空袭72小时”活动，同样在那三天冲刺百万套空
调销售纪录。春季刚刚开始，省城空调价格大战直接进
入白热化。

济南苏宁空调采销经理
扈本恒表示，空调销售很大一
部分受到房地产的影响。数据
显示，2013年济南新房销售达
到635 . 8万㎡，这部分新房已
经或即将交房。“我们看中的
是这部分购房者。”扈本恒表
示。

此外，商家大规模促销，
其背后更多的是为了消化库
存。根据中怡康联合多家空调
厂商发布的《2015年中国空调
行业白皮书》显示，截至2014

年底，国内空调行业库存总量
超过4000万台，是往年的三倍
多。

起因：

受房产销售和空调高库存影响

北京中怡康时代市场研究
有限公司空调研究经理刘龙
称，未来一段时间，空调价格
下降是大趋势。

他分析说：“今年国际大
宗商品，比如石油、塑料等价
格均下跌明显，相对于往年来
说，今年空调的原料采购成本

也将随之下降。”但是在目前
高库存的影响下，不少商家缺
少足够的资金用于采购大宗
商品。因此消化库存可以及时
回笼资金，做好原材料储备。
同时，随着商家不断推出新产
品，势必影响旧款产品价格下
降。

趋势：

未来空调降价

一家商场门口贴满了空调价格大战的广告。本报记者 任磊磊 摄
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