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车展钜惠价
订单止不住

直降两万元、购车送豪

礼、抽大奖、分期付款免利

息……在车展现场，经销商

和 4 S店纷纷拿出最优惠的价

格，用诚意和行动，吸引更

多的消费者前来。

早在车展举办前，各家

经销商已经放出消息，来车

展购车，将享受最低优惠。

“除了关注款型、配置、价

格之外，车展的优惠幅度才

是我们最关心的。”一位参

展市民说了很多购车者的心

声。在本次车展上，几乎每

个品牌都推出了为车展“量

身订制”的车展价格和优惠

活动。整个车展上推出的特

价车型有百余个，优惠高达

数千元到两三万元。2万平方

米的车展现场，要么是从厂

家 争 取 来 的 “ 车 展 直 供 低

价”，要么是推出了诸多大

额礼包，还有的干脆推出了

“买一辆送一辆”的活动，

特价直供、买车赠礼等活动

更是席卷全场。

主 办 方 统 计 ， 三 天 时

间，车展现场订车量超过2600

台。一合资品牌的销售总监

介绍，本届车展上，该品牌

的订车数量超出了他们的预

期，订车量达到百台以上，

其中，不少消费者都是直奔

品牌和车展价而来的。

豪车吸引众多目光

宝马、奔驰、奥迪、Jeep、雷

克萨斯、凯迪拉克、沃尔沃、

DS……在“红馆”里，众多豪华

车集体亮相，让前来市民手中

的手机闪光灯闪个不停。各大

汽车经销商做足了功课，纷纷

推出各种优惠措施来吸引广

大消费者。

车商为今年的齐鲁春季

车展带来了前有未有的优惠

力度。除了传统现金优惠活

动外，各经销商带来的促销

活动更为丰富。

贷款零利率、万元大礼

包、现车供应，在车展现场，各

车商均带来优惠的价格和丰

厚的礼品。“这次济宁车展首

次有了室内展馆，厂家很支持

也很重视，给出各种优惠政

策，是历届车展优惠幅度最大

一次。”对于本届车展，各销售

商均称，车系最为齐全，优惠

幅度最大。

车模助阵惊艳全场

每届车展，模特必不可

少。除了靓丽车型，许多模

特前来助阵，成为车展现场

靓丽的风景线。

走进豪车场馆，站满了

参展的市民，大家争相拿起

手机、相机拍照，模特亮出

最美姿态，引得市民手机及

相机的快门声不断。“本地

车商请外国模特的并不多，

参加车展人流量很关键，这

样更能吸引人气。”销售商

说。

“在整体消费市场呈现

疲软之势的背景下，齐鲁车

展为济宁车市注入了一剂兴

奋剂，让很多市民享受到了

优惠价，也让很多车商重拾

信心。”车展主办方负责人

表示，本届车展呈现出了规

模空前、档次最高、人气最

旺 、 成 交 量 火 爆 等 四 大 特

点，齐鲁车展也实现了一次

华丽升级。

1 2 日 ， 为 期 三 天 的 2 0 1 5 齐 鲁 ( 济

宁 ) 春 季 车 展 完 美 落 幕 ， 为 济 宁 市 民

献上了一场汽车饕餮盛宴。据主办方

初步统计，本届车展上，成交量达到

2 6 0 0多台，为今春济宁车市增添靓丽

色彩。
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