
4月23日润园盛启2小时1 . 6亿，
实现7 0%的火爆销售量，再次冠绝
西城。刷新同区域量价新高，卫冕
西城楼市热销之王。在此等大环境
下摘得热销、销冠头筹并非易事，
唯有精铸传承，回归产品本身，登
顶巅峰。

下午3点整，开盘仪式在盛世鼓舞
的气势中拉开了序幕。等候区里人满
为患，许多购房者只能坐在外围等
候，不过这丝毫不影响他们的购房热

情。在紧张的选房环节中，现场抽奖
活动与互动环节将现场客户的热情一
次次地点燃。在业主完成选房购得满
意房源，高兴之余许多业主对未来生
活充满期待。“项目位置不错，靠近
经十路，而且还是学区房，以后小孩
子读书也方便”购房者王先生表示，
项目品质和教育配套是他购这套房子
的最主要原因。

中国企业500强--润华集团，深
耕泉城25载，坐拥润华物业、润华

汽车、润华制药、地产四大国家级
产业，地平置业依托润华集团，以
“天高而明，地厚而平”的雄心，
缔 造 经十路 · 百 万 方 · 城 央 综 合
体——— 地平·梦世界，一期住宅产
品润园，92-138㎡全明三室，赠送
大 空 间 ， 超 高 得 房 率 ， 两 房 变 三
房，满足置业者的多重需求。毗邻
营东小学、省实验中学等名校，目
前正在联系省级优质学校资源，并
已初步达成建校共识。

润园盛启，冠绝西城

4月23日上午，在近百名新老业主
和数十家知名媒体的共同见证下，金
科城优+生活发布会在金科城商业示范
区隆重举行，宣布金科城社区的配套
将再次全面升级，向全城市民诠释济
南首创的全新优+社区生活模式。

首创优+生活，

填补西部社区配套空白

金科地产作为全国领先的房产开
发企业，充分整合全国优质资源，深
耕济南城市规划利好，规划150万㎡综
合体的金科城，包含商业、住宅、办
公等全功能业态，建成后将成为能够
承载近6万人居住的超级大社区。

为保障优质的未来社区，2015金
科城更首创济南“优+社区”，填补西
城社区生活配套匮乏的问题，切实解
决业主交通出行、居住舒适、物业服
务、社区各种配套问题，让业主享受
更加便捷的生活。记者通过发布会，
也深入了解到金科“优+社区”的具体
内容。

四大体系，

成就西部社区配套新标杆

整体来说，优+生活包含了优+配
套、优+物业、优+产品、优+交通四

大体系，囊括了生活中的方方面面。
其中，最具特色的就是优+配套，这也
将是对目前西部现有社区配套的人性
化改革。

优+配套整体包括6大功能服务：
金厨房、美家荟、丽车行、邻家超
市、随心游、资产管理中心。这6项服
务将在未来的日常生活中发挥重要的
作用，让业主不出社区就能快速解决
各种生活问题。

资产的保值增值也是金科优+配
套的亮点，首创“业主资产增值计
划”的金科资产中心，将最大化、
全方位帮助业主进行不动产的保值

增值。配套、物业、交通，作为住
宅产品专家的金科地产，更是将产
品作为不断升级的重中之重。从产
品质量上来说，在21届台湾中华建
筑金石奖评选中，金科城成为“杰出
城市地标”济南唯一获奖者、被誉为
济南的“建筑奥斯卡”。

成功举办优+发布会，成为近期来
西部少有的盛事之一，迅速吸引了众
多置业者的关注，也让金科城再次成
为西部住宅的标杆项目，未来，金科
城将开西部配套改善的先河，成就最
舒适的西城生活，缔造西部繁华的新
篇章。

金科城优+生活体系发布会成功举办

4月26日，现场数
千名购房大军冒着30℃
的高温上演抢房大战，
仅仅3小时，狂销600余
套 房 源 ， 场 面 异 常 火
爆，缔造济南2015年首
个 开 盘 即 清 盘 的 “ 日
光”销售奇迹。开盘现
场始终洋溢着热情与期
待，在工作人员的主持
下，选房活动紧张而有
序地进行，一批一批客
户进入售楼处选择自己
理想的新家，不到20分
钟，销控板已经开始飘
红，多个楼栋更是一早
就宣告售罄。据悉，融
汇城首次开盘采用大型
专业摇号机全程公开透
明选房，无任何操纵空
间，可谓济南首创。从
号码球开封、到摇出的
每一个号码球，均全程
公开透明，并聘请了专
业律师事务所等机构进
行 三 方 公 正 ， 全 程 监
管，室外三个专业大型
L E D 屏多角度同步直
播，这也是业主最为赞
赏和称道的地方，纷纷
表示仅从此选房方式就
对 开 发 商 更 加 充 满 信
心。

截止中午，仅仅3
小时，便狂销600余套
房源。融汇城是由被誉
为“中国产业新城创导
者”的大型港资企业融
汇集团斥巨资开发，携
承26年大盘开发经验，
以“复合型大盘运作、

高起点城市运营、可持
续规模开发”为核心竞
争力，精工筑造3000亩
文化产业生活城，实力
开发商，品质铸品牌，
值得信赖。

融汇城，作为济南
首座以文化产业为特色
的复合型大城，围绕多
元文化、健康养生、影
视娱乐、跨界时尚、亲
子 美食等 六 大 文 化 主
题 ， 打 造 九 大 产 业 引
擎，涵盖购物中心、影
视中心、健身中心、酒
店、公寓式写字楼等多
种业态，满足居住、娱
乐、购物、商务等全部
城市功能，一站式繁华
生活于此尽享。社区内
规划建设多所幼儿园、
小学、中学，目前已于
济南市中名校舜耕小学
顺利签约，建设工程也
已奠基启动。

百步之内，三个公
园，三山环绕，一水绕
城 。 融 汇 城 卧 依 克 郎
山、卧牛山、簸箕山城
市外围山地，同时建设
社区森林生态公园、音
乐运动公园、青年艺术
公园以及社区水系莱茵
河，形成富氧生态养生
休憩区，打造悠然生活
城。正如集品牌、地段、
配套、学区、环境、品质
等于一体的融汇城，开
盘即清盘，引爆千人疯
狂抢购热潮，缔造2015
济南楼市新传奇！

融汇城3小时狂销600套

国泰君安等看好恒大

给与增持或推荐

其中，4月29日，国泰君安
证券再发布恒大地产(3333 .HK)
研报，再次提升目标价至9 . 1港
元，较现价空间近 5 0%，维持
“增持”评级。该机构认为，中
国人保集团与恒大集团签订战略
合作协议，打开全新成长空间，
有望实现资本和实业的融合；随
着沪港通深化和资金南下趋势，
多元化业务稳步发展，核心逻辑
持续兑现，价值重估正当时；在
售货源充足，受益于政策宽松和
行业回暖，销售同比将大幅上
升。维持恒大2015/16年核心每
股收益(EPS)0 . 96元、1 . 13元(人
民 币 ) 的 预 测 ， 同 比 增 1 8 % 、
17%。

而此前4月20日国泰君安的
报告认为，恒大是高增长地产龙
头，近6年净利润年复合增长率
达110 . 7%；布局优化，是新型
城镇化核心受益者；快消、健康
等新业务有望成为下一个增长
点。

继国泰君安后，银河证券同
日亦发布研报，给予恒大“推
荐”评级。该机构认为，恒大
地产业务拓展强势，规模稳步
增长，合约销售持续稳增长；
拓展与民生关系最为紧密的相
关领域，受众面大，健康生态
圈逐步建立，多业务线协同发

展；物业公司将成为各项业务
线融合纽带，健康产业有望成
为未来发展亮点。而且恒大地
产目前估值仅为5 . 7倍，港股市
场活跃，预计估值区间8-9倍，
估值水平仍有空间。同时预计
恒大2015/2016/2017年业绩分
别为 0 . 9 9 港元、 1 . 1 4 港元和
1 . 30港元，中长期看好恒大多
业务协同发展，具备业绩弹性
和估值弹性。

恒大素来稳健

成港股标的股

记者从相关资料了解到，
2014年恒大总资产达4745亿人民
币，同比增长36 . 3%，蝉联香港
内房企第一；营业额同比增长
18 . 9%达1114亿元，居全国之
首。净利润180亿，增幅31 . 4%，
全国第一，核心净利润120亿，
同比增16 . 5%，低利润率确保利
润总额领跑全国。

截至2014年12月31日，恒
大土地储备1 . 4 7亿平方米；自
购地以来累计总土地款2200 . 1
亿，未到期未付土地款仅剩一
成为244 . 6亿，是3年来的最低
水平。在资本市场上，恒大地
产以优异表现成为沪港通的港
股标的股。

截至目前，恒大地产坐拥
1 . 5亿平方米的全国最大土储资
源，近年来注重区域优化，积极
进军一二线，2014年拿地一二线

占比为76%，并通过合作形式减
少土地支出。2014年实现销售金
额1315亿，同比增长31%，保持
高效增长。2015年有望冲击1500
亿，若成功将成为最具成长性的
千亿规模房企。

目前，恒大已经形成以地产
主业为基础，涉足体育、文化、
快消、旅游和健康五大产业的多
元化布局。不少业内人士分析，
就在各家纷纷对恒大看好同时，
在战略布局下，恒大将借力资本
市场，实现战略腾飞。

强强联合

寻求共赢

据悉，此前的 4月 2 4日下
午，恒大集团与中国人民保险集
团在北京签署战略合作协议，双
方就建立长期、稳定、互惠的战
略合作关系达成共识。

签约现场，恒大集团董事局
主席许家印，董事局副主席、总
裁夏海钧，常务副总裁兼恒大健
康上市公司董事长谈朝晖；中国

人民保险集团董事长、党委书记吴
焰，副董事长、总裁、党委副书记
王银成，副总裁李玉泉；以及双方
相关高管出席了签约仪式。

据悉，恒大集团是集民生住
宅、文化旅游、快消品、健康及
体育为一体的大型企业集团。
2014年全年，公司实现1315亿元
合约销售额。其中，一二线城市
合计销售额占公司销售额比例同
比上升11 . 4%，超越三线城市销售
额占比；总体均价约7227元，较上
年增长7 . 2%。而中国人民保险集
团是大型中管保险金融集团，旗
下拥有人保财险、人保资产、人保
健康、人保寿险、人保投控、人保
资本等十余家专业子公司。

不少业内人士表示，开发商
和保险企业合作，地开发商可以
借用保险公司雄厚的资金来开发
养老地产，保险公司也可以借用
地产商在地产领域的品牌知名
度、地产方面的运作经验来营销
养老地产产品，能实现共赢。

记者了解到，恒大集团和中
国人民保险集团，双方约定在商
业保险、养老产业、健康管理、
互联网资源共享和投融资方面开
展多层次战略合作。

分析认为，此次合作是两大领
军企业的强强联手，双方产业高度
契合，具战略前瞻性，是金融保险
与实业的全面对接，也是各项民生
领域的全面结合，前景可期。

而且，近两年大型保险集团
与龙头房企频频合作，中国平安
入股碧桂园，泰康人寿亦与万科
达成合作。而本次同恒大战略合
作，也属中国人保首度携手房企
签订战略合作协议。

(楼市记者 刘文倩）

多多家家券券商商看看多多恒恒大大地地产产
最高至9 . 1港元

记者从证券市场获悉，4月20日以来，共有5家龙头券商
接连发布6份恒大研报，均给予增持、买入或推荐评级，目标
价最高至9 . 1港元。
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