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大学生创业咋成功？听听一位85后栖霞小伙的创业心得

多多尝尝试试““厚厚脸脸皮皮””，，会会琢琢磨磨能能坚坚持持

上大一就创业，卖旧书挣来第一桶金

现在王焘主要有两项事
业，一项是教育培训行业，另一
项是苹果销售。每年这两项事
业能给他带来差不多20多万的
净利润。26日，记者在开发区启
大教育见到王焘，刚刚忙完暑
期中小学培训和夏令营的他有
点疲惫。“短暂休息后，马上就
要到苹果采摘季了，又要忙苹
果销售了。”王焘说，他在栖霞
老家有自己的农业合作社(栖

霞市新兴果品专业合作社)，每
年九十月份以后就要忙苹果销
售。

谈到自己的创业经历，王
焘说那得从大学谈起。王焘说，
大一军训完，自己就通过在学
校贩卖旧书旧杂志，获得了第
一桶金。

王焘说，卖完旧书后，又
开始卖英语四六级以及考研
复习资料，大二的那个暑假在

章丘卖被褥，一个暑假就挣了
2万多元，“这是我大学期间挣
得比较多的一笔钱。”王焘说，
自己大学期间暑假基本都没
有回家。

大三后，王焘跟学校一位
老师开展教育培训，“老师主要
负责场地，以及师资，我负责招
生管理等运营事务”，从那时候
起他开始进入了教育培训行
业。

回乡创业，偶然尝试网上卖苹果火了

大四毕业后，王焘没有像
班上其他同学一样选择 IT行
业，而是继续选择做教育培训，
那时候一年也有10多万收入，
但考虑到结婚以及老人养老问
题，他决定回烟台发展。

王焘回烟台发现，老家栖
霞的苹果一直以来只有经销商
收购后向外销售一条渠道。“是
否可以尝试网上销售？”就这
样，王焘开始在微博上卖苹果，

“您可以以较低的价格吃上正
宗的烟台苹果，假一赔十！相当
于你从果农手里直接买苹果！”

“卖苹果啦！不是 iPhone，是烟
台苹果，有要的请@我！”这是
新浪认证微博“烟台市王焘V”
在其微博发布的信息。“卖苹果
遇上了中央台的免费宣传，从
那以后苹果销售也成了我的一
块固定业务。”王焘说。

后来他在开发区收购了一

家培训学校，正式开始自己的
教育培训事业。“刚接手，就赶
上了教育淡季，从2013年9月一
直到2014年暑假这段时间，效
益很不好，还要给7名员工发工
资，每个月就要开销2万多。”王
焘说，“那时候每天都是煎熬，
当时真的有迷茫和坚持不下去
的想法，但最终咬牙坚持住了，
直到2014年暑假，最终扭亏为
盈了。”

除了收获金钱，创业让人更成熟

谈到自己的创业经历，王焘
说，自己还是比较幸运的，每一步
发展都有“贵人”，大学老师带着
入行，毕业后的老板让自己更加
熟悉教育培训行业，卖苹果遇上
了中央台的免费宣传……

“机会很重要，但来了机会就
看你之前的准备了。”王焘说，作
为从栖霞农村走出来的大学生，
刚开始自己也很内向，张不开嘴，
但经过不断地尝试和锻炼，逼着
自己去说，脸皮厚一点，内心就会
逐渐强大起来。“脸皮厚一点，机
会就会多一点。”王焘说，刚开始
创业，什么都不懂，可以多尝试，
慢慢地你就会甄别出自己适合的
行业，尝试的过程中会遇到拒绝
和挫折，需要脸皮练得厚一点，内

心也逐渐坚强起来，另外，做人要
踏实，不要怕吃亏。

“对于自己从事的行业，要做
一行琢磨一行，多琢磨，会琢磨，
不断改进自己的操作方式，让它
更适合行业的发展规律。”王焘
说，要不断创新和与时俱进，不然
会被淘汰。

“做教育是个良心活，必须认
真负责，不能单纯追求数量，一定
要讲究质量，不能让家长的钱白
花。”王焘说，“未来想再开一所分
校，但不盲目扩张，主要是做开发
区这片的中小学教育培训，深耕
教育培训，做精品，做口碑。苹果
销售方面也要有所创新，不光在
微博上销售，还要上微信以及与
网站结合。”

创业故事

本报记者 李楠楠

1987年出生的栖霞小伙王焘毕业于山东大学计算机专业，
大学毕业时，他没有选择去做IT精英，而是选择创业，如今毕业
才五年，他就过上了有房有车有事业的幸福生活。

很多人问，他是如何做到的？王焘说，没什么大道理，就是
“多尝试‘厚脸皮’，会琢磨能坚持”，刚创业时多尝试各个领域，
脸皮要厚一点不要怕拒绝，对行业要会琢磨，选定项目后，就要
坚持下去。

85后小伙王焘有自己的一套创业心得。 本报记者 李楠楠 摄
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