
支行名称 办公地址 联系人 办公电话 手机号码

市行小微金融业务中心 东昌府昌润南路区7号 刘伟 8901632 18606359776

古楼支行 东昌府昌润南路区7号 李宁 8901260 18806358262

振兴路支行 聊城市振兴东路11号 田鹏程 8321117 18953905577

市中支行 聊城东昌东路52-8号 赵继刚 8229974 13963559282

开发区支行
聊城市东昌东路与华山路

交叉路口西南角
徐江涛 8517308 13563010168

龙山支行 柳园南路八中对过 李珊 8243768 15166567986

冠县支行 振兴东路92号 陈学涛 5286515 13969554578

临清支行 临清市南门里街367号 薛晓云 2327097 13561202151

高唐支行 高唐金城路39号 韩华 3958158 13508923486

茌平支行 北顺河街68号 刘宗龙 4251165 18663579329

东阿支行 东阿县府前街177号 张宗宇 32826462 18663530803

阳谷支行 赵王河路418号 侯铁聪 6212335 15166565862

莘县支行 莘县振兴街136号 蔡存伟 7328550 13963542526

工行聊城分行小微金融业务介绍
打造金融服务之翼，助力小微企业腾飞
聊城市工商银行作为聊城地区小微金

融业务主力银行，自2005年8月开办以来，
到2015年9月末，累计为3550户小微客户发
放各类贷款326亿元。目前我行共有小微融
资户522个，融资余额44 . 6亿元。现将我行
小微金融业务的基本条件介绍如下：

一、准入条件

客户(含小微企业、个体工商户，下
同)在我行办理小微融资的基本条件是：
经工商管理部门核准登记，并办理年检手
续；企业经营管理制度健全，信誉良好；客
户生产经营符合国家和我行的有关政策，
合法经营，效益良好。

二、业务品种

我行小微融资业务品种主要有流动
资金贷款、国内国际贸易融资、银行承兑
汇票 、银行承兑汇票贴现 、信用证等。

三、贷款期限

根据客户经营需要合理确定贷款期
限，一般1-2年，最长10年。

四、贷款利率

根据国家规定，各项贷款利率在与客
户充分协商的基础上合理确定，原则上不
高于当地其它金融机构。

五、贷款金额

根据客户规模和我行的有关条件综合
核定融资金额，一般掌握在3000万元以内，
以最大限度满足客户的生产经营需要。

六、担保方式：

我行小微融资业务的担保方式主要
有：一是土地、房产抵押，二是优质企业担
保，三是以企业的应收帐款提供担保。四
是股权质押担保方式。对信誉良好、经济
效益显著的优质客户，我行还可提供无担
保的信用贷款。

一、问：什么是小企业网贷通业
务？

答：小企业网络循环贷款(网
贷通，下同)业务是指我行与小企
业客户一次性签订小企业循环借
款合同，在合同规定的额度和有
效期内(一般为两年)，客户通过网
上银行自助进行循环借款合同项
下提款和还款的贷款业务。
二、问：小企业网贷通业务的办理
条件有哪些？

答：小企业网贷通业务的办
理条件主要有四项：

1、具备工行上述办理小企业
信贷业务的基本条件；

2、借款人工行信用等级在A-

级(含)以上；
3、借款人为企业网上银行证

书版客户，并开通相应证书权限。
4、能够提供足值、有效的房

地产抵押或低风险抵押。
三、对企业来说，网贷通的优势主
要体现在哪些方面？

答：小企业网贷通的优势主
要体现在以下五个方面：

1、保障提款：贷款额度在合
同期内随时提款有保障；

2、使用灵活：合同期内长期
有效，随借随还，循环使用；

3、手续便捷：全网络操作，免
去往来银行之奔波，省时省力；

4、高效自助：客户自助通过
网上银行操作，借款、还款款项实
时到账；

5、降低成本：未使用贷款额
度不计息，客户可自助提前还款，
降低企业财务压力。

聊城市工商银行小微融资业务联系人 工商银行小企业特色贷款

业务介绍--网贷通

中国工商银行聊城分行小微企业
金融服务宣传月活动成效显著

小微企业是国民经济和社会发展的重要组
成部分，是推动地区经济繁荣的重要力量。中国
工商银行聊城分行作为聊城地区小微金融业务
主力银行，结合当地实际，主动适应客户需求，深
入研究业务产品，不断创新服务方式，努力促进
实体小微经济又好又快发展，自2005年8月开办
以来，到2015年9月末，累计为3550户小微客户发
放各类贷款326亿元。目前共有小微融资户522

个，融资余额44 . 6亿元，为促进实体经济平稳健康
发展做出了积极贡献。

为营造良好的小微金融环境、提升对小微企
业的金融服务水平，进一步深入宣传小微企业金融
服务政策，总结推广小微企业金融服务成效和经
验，普及小微企业金融服务知识，中国工商银行聊
城分行积极响应监管和上级行的要求，率先在业内
启动“第四届小微企业金融服务宣传月”活动。取
得了显著宣传普及工作成效。

活动期间，聊城分行以“普助小微、惠及民生”
为主题，辖内各机构网点通过各种行之有效的形
式，就金融服务政策、服务模式、服务产品及服务
成效等内容对小微企业客户进行集中宣传。一些
客户对活动很感兴趣，表示通过此次活动能够清
晰了解小微企业贷款精细化的管理模式和相关
金融知识，为工行着力帮助小微企业解决融资难、
融资贵问题点赞！

据了解，宣传月活动期间，该行紧紧围绕工行
小微企业金融服务政策，通过网点LED滚动屏等
电子宣传途径不间断向社会公众开展宣传；通过
在各营业网点设立小微企业金融政策服务咨询站
点，摆放宣传折页和张贴宣传海报，充分发挥网点
阵地宣传作用；通过以网点为单位成立小微企业
金融服务宣传小分队，深入周边市场、企业向社会
公众发放宣传材料，开展金融知识互动交流。

工行聊城分行有关负责人表示，将通过此次活
动宣传，增进公众对小微金融服务的关注度和认知
度，提升工行支持小微企业市场品牌形象，持续增
强对实体经济服务水平，助力实体小微企业腾飞。

针对本次小微企业金融服务宣
传月活动，记者跟随工行相关负责人
走访了几家企业，参观了他们的工厂
并从企业负责人那里了解到了他们
与工行的“不解微缘” 。
案例一：

在郑家镇做轴承保持器生意的
张老板，06年建立轴承保持器工厂，
初建厂时资金周转不开，总是为钱发

愁。之前，他也找过其他银行贷款，但
是数额太小，利息费用太多，服务态
度也不好，后来就中止了合作。08年，
他从工行古楼支行贷了第一笔款100

万，贷款很快就批了下来，从那以后
他就与工行独家合作，这几年在工行
的扶持下工厂的营业额每年都在递
增，从不到300万营业额增加到现在
的将近3000万。

案例二：
聊城市郑家开发区某大型轴承

保持器公司，2011年开始与工行合
作，第一笔贷款数额为300万元。近几
年在工行的扶持下，公司的资产规模
从原有的6000多万上升到现在的4亿
多，从原来的小公司做成了现在的

“亚洲最大”轴承保持器公司，产品出
口海内外十几个国家。 (米潇倩)

相关链接>>
工行工作人员正在向市民介绍小微企业金融政策 米潇倩 摄

工商银行，您身边的银行,可信赖的银行。
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