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本报济宁9月6日讯(记者
张夫稳 通讯员 张亚

男 ) “这个秋天，有了这台
玉米收割机，村里的乡亲可
就享福了，从收棒子、剥皮、
装箱、秸秆粉碎到最后秸秆
还田，它可以全部完成。”苗
馆村的陈大哥高兴地说，“这
台玉米收割机是俺贷款买
的，当时俺资金不足，打算到
农机站先看看样式，问问价
格，结果农机站的老板就给
俺推荐了农商银行的贷款，4
万元贷款2天就办下来了，真

的帮大忙了。”
这位陈大哥说的就是泗

水农商银行新推出的“农机
具”贷款产品。此前，泗水农
商银行在实际调研中，发现
每到春耕、夏播、秋收等农忙
时节到来之际，农户就有很
大的购机需求，而在农机店
向购机农户营销贷款是与农
户对接、支持农户发展、助推
农业机械化的有效渠道，该
行为此专门推出了“农机具”
贷款业务。

“农机具”贷款是指借款

人在泗水农商银行指定农机
经销商处购买农机所发放的
贷款，农机具贷款实行农商银
行、农机经销处签订合作协
议，农机经销商为农商银行推
荐客户，农商银行为农机具购
买者提供信贷资金，帮助辖内
农户解决购买大型联合农用
生产机械资金不足的问题，在
双方共同努力下实现农业生
产机械化、帮助农机经销商销
售农机、提升农商银行的支农
服务水平多赢局面。

据介绍，“农机具”贷款

根据农机购买者的生产周
期、农机价格、资金回笼等具
体情况，在贷款额度、期限、
担保方式、还款方式进行了
特殊规定。根据调研，一般农
机在剔除农机补贴后，需要
贷款资金在5-10万元左右，
农商银行规定贷款额度最高
达总价款的60%，贷款期限
可以合理设置，根据借款人
的家庭收入状况和综合还款
能力等因素确定，最长不超
过2年，担保方式灵活，可采
取抵押、质押和保证等担保

方式，还款方式多样化，借款
人可以根据自身的实际情况
选择不同的还款方法。

该行自8月份推出“农机
具”贷款后，当月便向5位农户
发放了首批金额37万元的农
机具贷款。随着农商行改制的
深入推进，该行改制不改向，
始终坚持“服务三农”的市场
地位，不断提升支农服务能
力。目前，该行涉农贷款余额
18 . 29亿元，涉农贷款占比达
到94 . 17%，为三农经济的发
展注入了充足的资金。

“贷”动农业机械化

泗泗水水农农商商行行推推出出““农农机机具具””贷贷款款

9月1日,齐商银行济宁分行正式启动“金融知识进万家”宣传服务月活动。
该行通过在营业网点设置咨询台、到冠亚星城社区、爱客多红东店内及周边地
区发放宣传折页等方式，向居民和消费者宣传反假币、预防电信诈骗等金融知
识。图为齐商银行济宁分行员工在超市向消费者宣传金融知识。

通讯员 刘鹏 摄

金金融融宣宣传传
进进超超市市

本报济宁9月6日讯
(记者 张夫稳 通讯员

马文昊) 日前，中行共
青团路支行的柜员小辛为
一位老年客户兑换了一千
元的硬币，结果这一贴心
的服务为该行带来了一笔
百万元的存款。

柜员小辛回忆，那天
中午天气炎热，营业厅客
户很少，自己正在整理、复
查业务传票。突然，从静悄
悄的大厅里传来了大门被
推开的声音，于是小辛迅
速整理好业务传票，准备
迎接客户。客户脚步略有
颤巍却非常急促，当小辛
抬起头的时候发现一位瘦
瘦的老太太已经到了柜台
前。“您好！请问您需要办
理什么业务？”“你好，我想
换点钱，你看能换吗？”话
音未落，老太太将一个大
大的布口袋吃力地放到柜
台上，并发出了“哗啦啦”
的声音，很明显，这是一大
袋硬币。

“当然可以！”小辛热
情地答应着，并接过那一
袋硬币。听到了肯定的答
复，老太太长吁一口气，慢
慢地坐在了柜台前的椅子
上。“这是一千个一块的硬
币，我在家数好的。我今天
上午跑了三家银行，他们
都不给换。有的说忙不过

来，有的说没法上缴。还是
中国银行好啊。”老太太一
边等着清点硬币，一边向
小辛诉起苦来……

时间一分一秒地过去，
那一大袋杂乱无章硬币逐
渐变成了整整齐齐的一卷
一卷。卷好了的硬币摆出来
有小半个柜台的长度。小辛
点了十张百元钞双手递给
老太太，“大娘，您收好！一
千块，一千个硬币正正好
好。”“太谢谢你了闺女！过
几天我还有一笔钱，我再来
找你存！”小辛微笑送别了
客户，揉了揉因卷硬币而酸
痛的手指。

果不其然，几天之后，
这位老太太又在一个烈日
炎炎的中午来到了片刻安
宁的网点，专门来到小辛
的柜台办业务。而这次她
手中拿的不再是一袋硬
币，而是一张支票。“闺女，
我找你来存个定期！”小辛
接过支票，上面赫然写着
金额“壹佰万元整”！

细微之处见真章。银
行服务中最能打动客户也
许并不是多么高的理财收
益，或者多么高端的网点
装修，却往往是一次能解
燃眉之急的服务，一个真
诚的微笑，一声简单的送
别。用心服务，让一千块的
业务变成一百万的存款。

兑兑换换千千元元硬硬币币
换换来来百百万万存存款款

本报济宁9月6日讯(通讯员
王亚楠) 近日，广发银行发

布数据显示，截至2016年6月30
日，广发银行个人网银客户规模
已突破2000万户，手机银行客户
规模突破1200万户，微信银行粉
丝量近1700万人，网络金融创新
业务主动获客规模近270万。

同时，今年1月，广发银行新
一代核心银行系统成功投产，核
心处理能力提升4倍。除此之外，
广发银行电子渠道体系不断完
善和丰富，已建成涵盖桌面PC
终端、移动互联网、智能银行等
多个门类，线上线下协同、桌面
移动一体化的数字化渠道体系。

目前，广发银行电子银行替
代率已提升至98%以上，稳居同
业第一梯队。成立于2013年10月
18日的广发银行济宁分行秉承
创新基因，以24小时智能银行、
智能叫号机、智能填单台为核心
搭建的智慧营业厅已成为济宁
市银行业一道靓丽的风景线。

广广发发银银行行电电子子银银行行替替代代率率升升至至9988%%
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