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贴钱赚吆喝
利润未达到预期

27日中午，乐华超市冠亚店门口
的一则通知上面写着：“感谢各位顾客
长期以来对乐华超市的关心和厚爱，
因公司重心转移，我们艰难地做出了
决定，乐华超市冠亚店7月21日正式闭
店。乐华超市在不远的将来继续为大
家服务”，落款为济宁多禧乐华超市有
限责任公司，并留下了两个咨询电话
以及购物卡的处理方式。

20多分钟内，不时有市民来到该
超市，看了上面的通知后才知道闭店
了。“我经常来这家超市，里面的东西
质量挺好，价格也不贵，所以我趁中午
或者晚上来逛逛。”市民陈先生说，他
很喜欢逛乐华超市，知道超市闭店了，
感觉有些意外。

乐华超市工作人员表示，乐华超
市闭店，对于以前售出的购物卡，会在
乐华超市后院的财务部门进行退款，
最大限度保护消费者的利益。对于为
何闭店，该工作人员表示并不知道。

记者了解到，目前乐华超市闭店
的主要原因是成本太高，房租近160万
一年，超市内众多的空调和照明设施
一个月的电费就要5万余元，加上员工
工资等相关费用，一年至少需要200余
万的成本。另外，乐华超市为了吸引客
流量，以廉价蔬菜作为卖点，希望带来
更大的客流，然而蔬菜本身利润微薄，

甚至是贴钱销售，而其他利润较大的
商品销售并不理想，所以并没有得到
预期的效果，也是乐华超市退出的一
个原因。

位置无优势
难抵社区便利店

这种中等规模超市，定位和选址
的尴尬或许是退市的另一个重要原
因。在定位上，乐华超市的规模上比不
上大润发、贵和、佳世客等，在便利上
比不上小区内众多的小商店。在位置
的选择上，乐华超市周边有爱客多、瑜
金湾等超市，距离再往外一点有瑞尔
福、佳世客、新贵和等，而且大润发和
万达等超市距离也不算太远，造成了
这种相对比较尴尬的处境。

冠亚星城小区是乐华超市距离最
近的小区，也是潜在的主要消费者群
体。但是在冠亚星城小区内，大大小小

的便利店有十几家，不仅售卖生活家
居用品，而且蔬菜、肉蛋甚至一些小型
电器都应有尽有，尽管其价格相对高
一点，但是因为位置的便利，使得很多
小区内市民直接选择在小区便利店里
购买商品。而对于需要集中采购的商
品，市民则会选择晚上或者周末，去一
些大型超市一次性集中购买，而乐华
超市就正好处于这种相对比较尴尬的
位置，便利性比不上小区内便利店，丰
富性比不上大型的购物超市，又处于

济宁这个竞争比较激烈的市场之下，
所以其闭店也就有可以理解了。

“上不去，下不来,中型超市很尴
尬。他们要么做大型综合商场，满足市
民吃喝玩乐一站式的需求；要么低下
身板做深入社区的优质便利店。”一位
业内人士分析说，如果没有综合实力
做大型商场,那么就要做成连锁的便
民超市,同时要有独立的物流、仓储,这
样就不会受制于第三方供货系统,可
以将成本降到最低。

没有大型商场的舒适消费体验，也没有社区便利店的位置优势

高高成成本本、、定定位位难难，，中中型型超超市市的的““劫劫””
文/图 本报记者 晋森

7月22日，经常去乐华超市冠亚店
购物的市民发现该店宣布闭店，已经
习惯在这里购物的不少市民感到意
外，“这里的商品质量不错，价格也很
实惠……”较高的运营成本和模糊定
位成为中型超市面临的两大问题。

本 报 济 宁 7 月 2 7
日讯 ( 记者 晋森 )
暑 假 已 过 了 一 个 月 ，
在各大数码产品卖场
内 ，学 生 成 为 一 支 不
可 忽 视 的 消 费 群 体 ，
包 括 手 机 、笔 记 本 电
脑 等 电 子 产 品 在 7 月
份 均 有 所 增 长 ，而 学
生群体则成为这一拨
热销的主力军。

27日，在非常本本
运河城负一楼的旗舰
店，多数柜台前都围着
挑选手机的市民，其中
很多都是些年轻的学
生面孔，而非常本本也
招聘了一些暑期大学
生作为员工，这样让消
费者和店员之间的沟
通更加顺畅。受到学生
欢迎的华为、小米、苹
果等手机摆在了显眼
的位置，店内打着“大
学生购VIVO手机，送
3 9 8 元瑞士军刀双肩
包”、“华为Nova2新品
首 销 ，购 机 送 千 元 礼
包”等各种宣传口号，
吸引着大学生群体前

来购机。
刚考上武汉一所

大学的小李因为离家
比较远，父母给他换一
部新手机，“最后我看
中了华为P10手机，觉
得拍照功能强大。”小
李说，他还是喜欢国产
品牌，感觉华为手机用
的很舒服，现在又正好
赶上非常本本搞活动，
对于大学生还赠送礼
包，他觉得挺划算。

“7月份的手机销
量 比 6 月 份 增 加 了 大
概有1 5%，7月份在学
生 群 体 的 消 费 刺 激
下 ，迎 来 了 一 个 手 机

消费的旺季。”非常本
本 经 理 李 超 告 诉 记
者，7 月和 8 月学生成
为购机的主力，而8月
份 非 常 本 本 将 迎 来 8
周年店庆，所以从7月
2 9 日开始，就迎来一
些 列 活 动 ，价 格 将 一
降 到 底 ，然 后 在 此 基
础 上 送 九 阳 小 家 电 ，
包括购买华为mate9、
华 为 P 1 0 就 送 4 9 9 元
九阳豆浆机，苹果7手
机直降 1 4 0 0元，购手
机送1000元礼包等等
系 列 优 惠 ，也 是 非 常
本本的促销力度最大
的一个月。

电电子子产产品品迎迎暑暑期期销销售售旺旺季季
商家推出优惠活动，学生消费成主力

非常本本针对大学生群体举办优惠活动。

乐 华 超

市 冠 亚

店 目 前

已 经 闭

店。


	Hd01-PDF 版面

