
地址：健康街369 号，市

内乘 6、32、33、55、81

路公交车即到，天安保

险下车路北即到

通知
潍坊市金盾医

院，独家引进与国际

同步的 LAND 祛疤

仪、光量子机、脱毛

机等高科技设备。

专治：痤疮疤

痕，创、烧、烫伤性疤

痕、手术疤痕、疤痕

疙瘩、祛文身、祛斑、

祛皱，祛胎记、脱毛、

光子嫩肤以及皮肤

美白、青春痘。

会诊期间：专家

挂号费、检查费全

免，治疗费半价。

特别提醒：本

技术在潍坊地区

只限本院使用，

无其它分院。

本季节是治

疗此病的最佳时

期。

疤
痕

胎
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纹
身

美丽热线：
0536-8382233
(节假日不休)

专业治疗
潍坊市金盾医院

B04
今日潍坊

““今今天天要要卖卖
6600 份份””

13 日上午，第一次参
加营销秀的孔德龙脚步匆
匆，不停地向过路市民出
售报纸。“今天我给自己定
的目标是 60 份。”满脸信
心的孔德龙说。

本报记者 吴凡 摄

本报 7 月 13 日讯 (记者 秦国玲)
在今年四百名多选手中，不乏有老面

孔。13 日，在暑期营销秀开幕式上，2009
年第一期银奖得主武慧欣、2009 年第二期
金奖得主谭新敏纷纷上台为新选手传授
经验，倾囊相授自己的卖报经验，让更多
的选手在尽短的时间里成为“营销家”。

13 日上午 8 点，本报组织参加活动的
四百名选手进行营销技巧专题培训。在培
训之前，本报特地邀请去年第一期银奖得
主武慧欣、第二期金奖得主谭新敏传授经
验。经验比较丰富的两名“奖牌选手”今年
又双双报名参加营销秀，虽然是选手，她
们还是毫不吝啬地把自己的经验拿出来
与大家分享。

谈起去年卖报时的经历，谭新敏还记
忆犹新。她说，去年一天能卖出一百份，虽
然比较辛苦，但是苦中有乐，也渐渐摸索
出了一些门道，哪些地方好卖，哪些人群
喜欢阅读报纸等。谭新敏说，卖报的困难
是我怎么想也想不到的，而克服这些困难

卖出一份报纸收获的快乐也是难忘的。
“今年虽然初二了，也参加了培训班，但是
时间并不冲突，打算好好干。”

武慧欣说，在卖报的过程中，有时候
拿着报纸询问下一个顾客的时候，会遭遇
白眼；有时候会有人用不善意的话语攻击
你；心里会一阵一阵的不舒服。但这些都
是暂时的，大多数的顾客在拿到我手里的
报纸时，会给我一个会心的微笑，并鼓励
我，我不能停下卖报的脚步，因为我在努
力，我相信我自己是最优秀的。我也希望
报童们有始有终，不要半途而废。
“拿报时报头朝外，让过往行人一眼就

看到你所卖的报纸。”“卖报时所走的方向
和人流方向逆反，并且走‘之’字形，这样有
更多与别人面对面的机会。”……听着“老
报童”讲解卖报经验，让参加培训的选手惊
愕不已，纷纷感叹说：“没想到卖份报纸还
这么多讲究，真是长了见识。”东明小学参
赛选手陈育新说，听了前辈们的经验，希望
自己也可以像她们一样越战越勇，拿大奖！

报头朝外放，逆着人群闯，卖报“之”字走

上届获奖选手

慷慨传授经验

“我不怕别人说我，

也不怕别人白眼”

“我不怕别人说我，也不怕

别人给我白眼，决定了参加卖

报活动就不会轻言放弃！”营销

秀活动首日，在新华路佳乐家

超市门口顶着烈日卖报的赵炳

池小朋友对记者说。这位个头

不高的小学生留给记者的是不

怕挫折，懂事坚强的印象。

当记者在新华路佳乐家见

到赵炳池小朋友时，小炳池已

经在不到半个小时的时间里把

手里的 30 份报纸全部卖出了，

当记者伸出大拇指，赞许他的

“高效”时，小炳池的妈妈林女

士却告诉记者，别看孩子卖报

卖得快，遭到的“白眼”也不少，

过程并不顺利。

“小小年纪不好好学习，出

来卖什么报？”小炳池告诉记

者，很多大人除了冷面以对，还

说出了这样的尖刻话语。但他

没有被困难吓倒，采用了“耐心

说服”等方式继续卖报，终于在

短短的 20 多分钟里卖出了全部

30 份报纸。“可能那些叔叔阿姨

工作比较忙，或者心里比较烦，

所以才对我不太友好吧。”小炳

池面对白眼并没有埋怨，而是

选择了宽容和理解，这一点让

正在采访的记者特别感动。

本报记者 宋昊阳

“不仅要把报纸卖光，

还要把报纸读光！”

13 日，在暑期营销秀活动开幕现场，记者见到
了樱园小学四年级的刘宇飞和齐鲁翼小朋友，曾经
当过书店小图书管理员的他们如今“转行”做起了小
报童。

刘宇飞的妈妈窦女士说，小宇飞和小鲁翼性格外
向，平时就很喜欢一起结伴参加课外活动，去年在京
广书城当了一段时间的小图书管理员，既得到了锻炼
也能多看一些书。“这次我从书店‘改行’了！不仅要把
报纸卖光，还要把报纸读光！”小宇飞调皮地说。

齐鲁翼小朋友说，“我的名字跟《齐鲁晚报》还很
像啊！”小鲁翼兴奋地说。“给他起这个名字，就是希
望他在齐鲁大地上展开翅膀，任意飞翔。没想到跟
《齐鲁晚报》还这么有缘！”齐鲁翼的妈妈李女士说，
“以前带孩子去书城参加实践活动，明显感觉孩子比
以前更敢于表达自我了，所以从那以后，经常带他参
加课内课外的活动。如今让小小年纪的他们在大热
天里卖报纸，也是想锻炼一下孩子吃苦耐劳的品质，
这样一来，他们挣的虽然是自己的钱，而体会到的却
是家长的辛苦。”

本报记者 宋昊阳

营销秀继续接受选手报名

县市区选手也可激情挑战

13 日，第三届齐鲁晚报“潍坊学大
教育杯”暑期营销秀揭开帷幕，相比往
年，今年，营销秀活动范围扩大，诸城、
青州、寿光、安丘县市区的中小学生也
可报名参赛，在县市区同步参加暑期
营销秀。

密州小学的禹志鹏今年只有 11
岁，今年是第一次参加卖报体验。禹志
鹏的父亲禹舜遥说，家里娃娃就一个，
一直想让孩子出校门和家门锻炼一
下，但碍于本地没有好的公益性活
动。现在《齐鲁晚报》的营销秀可以
在诸城参加了，所以立马给孩子报名
了，就是想让孩子锻炼锻炼。

灼人的烈日下，小小少年们挥汗
卖报，成为街头独特的风景线。而今
年，这样的场景可以在县市区看到。目
前，诸城、青州、寿光、安丘四地都已经
有不少中小学生报名参加营销秀。

营销秀活动虽然 13 日开始，但
仍然接受学生报名，以上四县市的
学生只要拨打县区咨询电话报名，就
可以免费领取 30 份报纸作为自己的
活动启动资金和一件文化衫。

报名方式为，市区：853 8 7 1 7 ，
8538710 ，安丘：15949787782 ，诸城：
6353502 ，寿光：13011685240 ，青州：
3937517。
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