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今日运河

卖报比赛不乏“老选手”
暑期营销秀昨日迎来报名高峰，本周六报名截止

本报济宁7月14日讯（记者
马辉） 14日是“九龙家电杯”2010
暑期营销秀活动报名的第二天，
选手报名持续升温。当日，不少学
生打电话咨询或直接到本报记者
站报名，他们当中不乏去年取得
较好名次的小选手，更有满怀信
心的新加入者。
“去年我可是拿了第八名，那

时都是走着卖，今年我学会骑自
行车了，肯定能卖得更多。”14日
下午，去年就曾参加过首届暑期

营销秀的学生张凡煦来到本报
《今日运河》编辑部，从外貌上看，
张凡煦明显比去年高了一些，也
壮了许多。张凡煦对记者说，他去
年刚开始卖报的时候也畏手畏脚
的，不敢跟人家说话，到了后来才
慢慢好些，他都是找人多的地方
去卖，像批发市场、公园等地方，
两个星期卖出去了1100份，拿了
个第八名。“今年我要争取拿冠
军。”张凡煦信心满满。

下午2点30分左右，济宁市

永丰街小学的胡老师和赵老师
带着自己的孩子前来报名。“我
们是同事，孩子今年都10岁了，
看到这个活动后，想让孩子结伴
参与一下，也增加一些社会阅
历。”胡老师对记者说，他感觉这
个活动很有意义，对于孩子的成
长是一种历练，能够通过活动锻
炼他们的独立能力和沟通能力。
“我们暑假也不上班，考虑到孩
子小，前几天会跟着他们去卖
报，如果孩子们每天能把手里的

报纸卖出去，并能坐公交车自己
回家，我想，我们的目的就达到
了。”赵老师说。

为了确保本次活动的顺利进
行，主办方决定将报名截止时间
定为7月17日17时，也希望有意参
加活动的学生能尽快到报名点填
写报名表格。

报名地点：济宁市运河路22
号广巨大厦5楼(齐鲁晚报济宁记
者站发行部)，咨询电话：0537—
2366529。

三位营销专家

将来传授经验

本报济宁 7月 1 4日讯
（记者 马辉） 为了使广
大选手熟识营销技巧，能
够在销售报纸的过程中少
走弯路，本报将邀请三位
营销专家亲自授课，为选
手们讲解营销策略，传授
营销经验。

近期，本报《今日运
河》编辑部将邀请山东山
里红内衣连锁公司总经理
张作政、贵和购物中心济
宁店副总经理冯庆相及中
国人寿任城支公司经理孔
凡钊为选手们现场讲解营
销技巧。
“随着市场经济的发

展，市场营销技巧越来越
受到众多行业的重视，比
如银行、保险、商业、教育、
旅游等行业，即使不从事
与营销有关的行业，学生
们就业也需要推销自己。”
张作政对记者说，他的公
司从事的就是营销工作，
如何把产品卖出去从而获
得利润，这是企业生存、发
展的根本，因此营销技巧
十分重要。“希望能通过自
己的一些经验和教训，给
这些选手们一些启迪吧。”
从事营销一线工作多年的
冯庆相谦虚地说。

一个多小时

能卖掉50份报纸
选手李小凡感觉过得很充实

本报济宁7月 14日讯（见
习记者 张锦）“7月8日是
我第一次去卖报纸的日子，一
大早5点多就去分配报纸的
地方等候，结果发现自己去得
太早，我就在旁边的石凳上又
睡了个回笼觉。”早在几天前，
14岁的李小凡已经开始了自
己的暑期卖报生涯。

回忆起自己第一天卖报
纸的情况，他还很激动：“拿
到报纸一个多小时后，50份
就全卖完了。”“这几天卖报
收获不小，还结识了几个‘铁
客户’，有了他们的支持，大

大增加了我的卖报量。”谈起
自己的卖报经，小凡说：“我
一般都守在公交车站牌处，
早上等车的人很多，都喜欢
买份报纸边看边等。或者去
新世纪广场卖报纸。”小凡推
着的自行车后座上用铁片固
定了一个车筐，车筐上挂着
小凡用毛笔写的“齐鲁晚报
零售”的白色纸牌。

小凡说，他现在每天早晨
6点半去拿报，8点之前就能卖
完50份报纸，其他的时间就可
以自由支配，一天下来觉得很
充实。 李小凡推着自行车在公交车站牌处向等车的市民推销报纸。 张锦 摄


