
□优惠实力：

大店才有大优惠

“买家电选大店，大店
才有大优惠！”这已经是济
南消费者人人皆知的道理。

苏宁泉城路店、泉城路
二店作为济南家电卖场的标
志旗舰店，一向是济南市民
购买家电的首选地。特别是
济南家电行业首家自购旗舰
店的苏宁泉城路二店，经营
面积近2万平方米，与苏宁
泉城路店构成了双子旗舰，
在 泉 城 路 形 成 了 “ 旗 舰
群”。泉城路上的两大旗舰
对周边中小商圈产生极大的
吸聚力，家电消费进一步向
泉城路商圈集中和扩容，不
仅是消费人群的聚集，更多
的是各家电厂商让利资源的
集中倾斜，加上苏宁自购门
店在运营成本上大大降低，
可以更多地让利消费者。因
此，来泉城路苏宁两大旗舰
店能得到更多的优惠！

同时，苏宁八一店、洪楼
店、北园店、白鹤店、济洛路
店、王舍人店、章丘店等十店
组成了一个规模空前的泉城苏
宁让利群，本周优惠集中爆
发！

□品牌实力：

800家电厂商

本周齐聚泉城路苏宁

“好钢用在刀刃上！我们
家电厂商，只将大量的促销
让利资源、特价机型集中在
苏宁泉城路双子旗舰这样的
旗舰大店上！”济南海尔工贸
总经理这样对笔者说到。

本次苏宁泉城路双子旗
舰总庆典，为各大家电厂商
找到了一个释放促销资源、
大幅提升销售的突破口，800
大家电品牌纷纷制定针对苏
宁开业的促销活动，鼎力支
持苏宁的“旗舰总庆典”！

据悉，惠而浦、海尔、海
信、美的、格力、TCL、松下、夏
普、索尼、西门子、联想、方太、
奥克斯、AO史密斯、诺基亚、
摩托罗拉等各大厂商纷纷表
示，苏宁泉城路上两大旗舰店
的销售优势非常明显，将成为
本周济南家电行业的超级盛
事，也会是泉城家电市场人
气、购买力的集中点，他们将
倾注整体促销80%的让利资
源，并投入了近10万台的特价
机以及上百万促销礼品，都将
在8月13日苏宁泉城路两大旗
舰店全部释放，优惠与让利力

度将震撼全城！烟机、灶具低
至4折，手机低至5折，数码、电
脑、冰洗低至6折，空调低至
6 .5折，彩电低至6 .5折……

□旗舰实力：

“全体验式”购物

尽享大店之美

山东苏宁电器总经理沈
文清向笔者介绍说：“‘以顾客
为中心’是苏宁3C+经营模式
的核心理念，如何让消费者购
物更舒适、方便、科学和满意，
是苏宁在研究全新销售模式过
程中始终围绕的中心主题。而
苏宁在泉城路上的两大旗舰店
正是围绕着这个中心为消费者

提供个性化的消费需求，帮助
消费者快速享受到由3C数字
产品带来的快乐生活。”

与普通家电卖场最大不
同的是，苏宁泉城路两大旗
舰店在产品体验互动专区的
面积上进行了较大的扩容，
并且该店还将从消费者体验
角度出发，采取“全体验式”
购物，全真机体验的方式，更
加符合消费者的选择习惯。

这种环境不仅包括店面
的硬件装修档次，更多地是基
于人性化以及智能化的店面设
计。这其中包括宽敞整洁的店
堂、清晰的智能购物导引系统
的设置、根据室温自动进行调
节的中央空调系统、明亮而不

失个性的灯光布局、各类配套
防火防水防尘设计、最合理的
产品布展设计、带有娱乐休闲
学习功能的休息区和VIP会员
专区的设置等内容。来苏宁泉
城路旗舰店，买的不是家电，而
是舒心！

□服务实力：

全城领航

源自背后的力量

近几年，随着国内家电
行业的越发成熟及产品质量
的相对稳定，消费者对于家
电的关注焦点，也已从几年
前的产品质量、价格转向服
务，不再一味地看重产品自

身，而更期待于商家的服务。
而对于商家来说，“服务决胜
成败”已成为赢得消费者的
不二法则。

服务是苏宁的唯一产品，
入济七年来，苏宁电器一直致
力于为消费者提供至真至诚的
阳光服务，让每一位苏宁顾客
在购买到高品质低价格的家
电产品的同时，能够得到一
次精神的享受。据了解，苏宁
拥有专业自营的连锁店终
端、物流配送中心、售后服务
中心以及客服中心，涵盖整
个售前、售中以及售后三个
阶段，就是为了能够让顾客
在购物的不同阶段下都能得
到苏宁高品质的服务。

8月13日 泉城路上看苏宁之四大看点

实力爆发：苏宁泉城路双子旗舰
8月13日，全济南目光聚焦泉城路，一场家电促销大

战已经箭在弦上。而本次大战的让利中心，无疑是实力
超群的苏宁泉城路双子旗舰店，一场旗舰让利盛宴即将
爆发…… 文/伊鹏

7月28日，苏宁电器在南
京成功举办2010中国PC行业
发展高峰论坛，明确将包括
PC在内的3C产品作为公司未
来发展的支柱品类，并制定三
年之后PC销售规模达到350
亿元的目标。继苏宁公布电脑
品类三年目标后，本周，苏宁
公布通讯品类三年发展攻略：
未来三年，通讯品类将每年保
持100%规模增长，2012年实
现销售规模突破4000万台以
上，占国内手机20%以上市场
份额。

具体措施将包括：实现
30%定制包销比例，强化新品

首销平台；三年建设3000个运
营商营业厅，成中国最大虚拟
运营商；满足各层次需求，做
最专业通讯一体化服务商。
300万台超低特价机投放
启动全国手机节

苏宁电器将在本周联合
诺基亚、苹果、三星、索尼爱立
信、联想等众多品牌在全国范
围启动2010年全国手机节。超
过300万台超低特价，3000万
话费补贴，30万件手机赠品
空投全国各地。各品牌手机
降幅将高达40%，其中合资
彩屏手机将跌破100元，智能
手机将跌破1000元。

格行业快讯

苏宁发布三年通讯发展攻略

直指20%市场份额
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济南市房屋电子档案年内将对银行逐步开放

办房贷有望不再开房屋证明
本报 8月 10日讯（记者 刘婧孜）

10日，记者从济南市住房保障和房产
管理局召开的新闻发布会获悉，目前，
济南市房屋产权登记中心正与多家银行
接洽，争取年底前达成一致，对部分银行
分级开放房屋电子档案信息，市民办房
贷将省去跑路花钱办理房屋证明之苦。

10日，据济南市房屋产权登记中
心有关负责人介绍，7月上旬，按照银
监会、住建部、人民银行的要求，济南市
各家银行在第二套房认定时开始全面
实行“认房又认贷”，买房人被银行要求
到济南市房屋产权登记中心申请出具
房产证明，不但要跑腿，还要花钱。

上述负责人表示，目前，济南市房屋
产权登记中心正在积极与几家银行接
触，工商银行、建设银行已到商谈合同的
阶段，争取在年底前达成合作共识，对这些
银行分级开放电子档案，但会保密房屋位
置等个人隐私信息。具体操作上可能会采
取网络互联的形式，通过电子密钥，由银行
提出申请，房屋产权登记中心反馈。

据介绍，买房人在办理商业个人住
房贷款时，如果要认定第二套房的问
题，应当查询当事人的个人住房登记信
息。查询人持银行出具的查询证明，到经
七路88号市房产大厦四楼415查档室，申
请相关资料，并开具房屋登记证明。

根据济南市物价局7月9日发布的
《关于房屋档案利用收费标准的通知》，
房屋电子档案、登记簿查询费为个人每
宗次20元、单位每宗次100元。而出具
房屋产权及相关资料证明的证明费为
个人每份100元、单位每份260元，证明
费中包含查询费。一家三口开具有关证
明要花费300元左右。

格头条链接

银行认房又认贷后

开房产证明者大增

本报8月 10日讯（记者
刘婧孜）济南市各家银行

在认定二套房时全面实行
“认房又认贷”，这直接导致
到房管部门开具房屋证明
的市民骤然增多。

据济南市房屋产权登
记中心副主任李呈伟介绍，
目前每天为办理二套房贷
款而申请出具有无房屋登
记证明的数量有100多份，
占市房屋产权登记中心业

务总量近三分之一。
据介绍，为银行出具证

明只是档案查询工作的一
部分，房屋登记信息的服
务范围覆盖了整个城市的
建设和管理，包括登记发
证、交易评估、司法仲裁等
多方面。市民购买二手房，
在购买之前如要了解这处
房产有没有被查封、抵押等
限制条件，可以到登记中心
查询。

省城百万套房屋已建档

小产权房查不到信息

本报8月 10日讯（记者
刘婧孜）10日，记者从济

南市住房保障和房产管理
局获悉，目前，济南市已登
记的 100余万套房屋全部
建立了登记簿，并扫描形成
了电子档案。

据了解，目前，济南市
已登记的 100余万套房屋
全部建立了登记簿，其中
80％的房屋是住宅。“电子
登记簿等于是房子的‘户

籍’。”据济南市房屋产权登
记中心负责人介绍，查询房
子的自然状况、产权状况、
是否抵押等限制状况等信
息，只要输入一个人的身份
证等信息，就可以查询出这
个人的房产情况。

记者了解到，由于房屋
档案系统中只是有登记的
房屋的信息，因此小产权房
和刚签订购房合同的房子
还查不到。

▲银行“认房
又认贷”后，到房产
中心档案室申请查
询的市民大增。

刘婧孜 摄

纸质房屋档
案在严格的条件下
保存。

刘婧孜 摄


