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今日沂蒙·聚焦

说起写字楼最重要的
是什么，配套应该是个不得
不提的标准。定位为临沂首
个 5A 智能化写字楼的上城
国际，入市之时，就凭借其
得天独厚的地理位置、专业
化的高端形象在社会上引
起了热烈反响。随着 08 年
底的交房入驻，越来越多的
进驻企业日益感受到上城
国际国际化标准的商务配
套，日益认识到成熟配套给
企业发展和办公带来的巨

大利好。
一位进驻上城国际的

广告策划公司负责人对上
城国际给予了不吝赞美：
“上城国际无论在地段上，
还是在配套设施上，在临沂
都是最高端的写字楼。”

“配套首先是地段的
配套。”上城国际的负责
人 对 配 套 下 了 第 一 个 定
义 。 处 于 临 沂 城 市 发 展
“ 一 河 五 片 ” 的 中 心 地
段，在上城国际无论是去

飞机场、火车站，还是去
北城新区、罗庄、经济开
发区，都非常方便快捷。

同时，上城国际周边
集中了区行政中心、税务
部门、通信部门、媒体等
市政机构及商务中心，周
边 商 务 会 所 、 银 行 、 超
市、酒店、快餐等区域配
套一应俱全，在上城国际
就意味着享受城市最成熟
的配套资源。

不仅在地段上，在内

部配套设施上，上城国际
也力争做到精益求精。项
目一层是 12 米挑高大堂以
及商务中心、快餐、银行
和咖啡厅；二、三层是商
务会所，设有一个 6 0 0 平
米左右的多功能会议厅和
两个 1 0 0 平米左右的小型
会议室；四楼以上为自由
组合的标准办公空间。 12
部三菱电梯、奥迪斯 3 . 5
米/秒高速商务专梯， 800
平米写字楼地下餐厅， 400

余停车位，使得商务办公
更加便利与惬意。
“不仅是硬件配套设施

好，在设计方面，也要特别
注意能够尽可能地提高工
作效率。”上城国际项目负
责人介绍，写字楼在高技术
运用上实现了 5A 智能化，
楼宇自动化、通讯自动化、
办公自动化、消防自动化、
安防智能化等高度智能化
硬件设备的运用，大大节省
了时间资源，有力提高了工

作效率。
“高起点、高标准、高效

率”，在上城国际世界一流
化标准理念的指引下，上城
国际的成熟配套愈加散发
出持久的魅力，吸引着众多
企业的纷纷入驻。“下一步，
随着企业对商务配套功能
的愈加重视，上城国际必将
引航城市商务格局的不断
进化。”上城国际的项目负
责人充满信心。

文/张涛 田慧

上城国际：“地标是这样炼成的”系列报道之三

打造临沂商务配套最成熟的写字楼

“我是卖报的小行家”

不少小选手单日销量破百份
本报 8 月 10 日讯 (记

者 周广聪 张涛)10 日是
第二期“报童营销秀”小选
手上街售报的第二天，有了
首日的卖报经验，小选手们
有了信心，不少小选手的销
量突破了 100 份。根据活动
主办方的统计，小报童两天
售报已经超过 3170 份。

10 日，临沂的气温高
达 31℃，近 50 名小选手不

惧炎热，继续穿行在市区的
广场、农贸市场、早餐餐点
等地点叫卖报纸。不少小报
童不但销量翻了番，而且售
报的效率也提高了不少，很
多小报童上午就已经将手
中的报纸全部售罄。

记者在采访中明显感
觉到，小选手们们最大的变
化是心情。“我现在已经不
怕别人拒绝了。”不少小选

手告诉记者。除此之外，经
过第一天的卖报，很多小选
手俨然成了卖报的“小行
家”，小选手陈冠旭总结了
不少卖报的小诀窍，积累起
宝贵的卖报经验脚勤、手
勤、嘴勤的“三勤”原则。

在采访中，记者还了解
到，经过第一天的卖报，小
选手们普遍感受到“辛苦”、
“有点累”、“挣钱不容易”。

“才卖了一天，我就觉得很
累辛苦的，那些在报摊上卖
报的爷爷奶奶天天如此，更
是辛苦。”小选手田增帅说。

根据主办方统计，截
止到 10 日，第二期小选手
已经卖出 3170 份报纸。除
此之外，第二期“报童营
销秀”小选手征文大赛也
正在进行中，所有参与
“报童营销秀”的小选手

可以将自己在“报童”这
个角色中的酸甜苦辣记录
下 来 ， 将 文 章 发 送 至

zhangtao865@126 .com ，本
报资深编辑将评出优秀文
章在齐鲁晚报上刊登。

“ 卖”
10日，“报童营销秀第二季”进入第二

个比赛日，当天烈日炎炎，气温高达 30 多
度，“报童营销秀”小选手走上街头，坚持卖
报。图为小选手陈冠旭卖报期间，妈妈前来
“探班”，给儿子送来了凉开水，并帮儿子擦
汗。

记者 展萍 徐升 摄

本报 8 月 10 日讯
(记者 王健)8 月 10 日对
于季渝程来说，是个不寻
常的日子，因为这天是他
的生日，季渝程要用卖报
的钱为自己准备生日礼
物。

10 日 6 时许，季渝程
便来领报纸，他今天订了
50 份报纸，当记者问他这
么多报纸能卖的了吗，季

渝程的母亲告诉记者，今
天是儿子的生日，他想用
卖报纸的钱给自己准备生
日礼物。

“这两天的卖报儿子
学会了不少，尤其是学会
了怎么去面对拒绝，在家
里我们对他都是千依百
顺，在社会上就没有那么
多人惯着你了。这次活动
也让他知道了挣钱的不容

易，这不自己要用卖报的
钱准备生日礼物。”季渝
程的母亲说。

季渝程 8 点 30 分就
卖完了所有的报纸，并预
订了第二天的 3 0 份 报
纸。 10 日晚，季渝程要
召集他的小伙伴一起用卖
报的钱庆祝他的生日，虽
然钱不多，但是季渝程感
到很骄傲。

本报 8 月 10 日讯
(记者 周广聪)10 日，是第
二期卖报小选手售报的第
二天，烈日下，不少小选手
边擦汗边卖报，尽管又热
又累，但小选手们却称很
快乐。

早上 7 点，穿着印有
“齐鲁晚报报童营销秀”红
色 T 恤的小选手来到本报
的领报点，在领取报纸后

就奔向广场、市场等地点
开始了卖报生活。

10 日上午，天气闷热，
而小选手徐希凤和自己的
“小搭档”徐书晗两个人抱
着报纸向站前商场的商家
兜售。“阿姨，你要今天的
报纸吗？”小希凤走进一家
店铺，店主看见满头大汗
的两人说：“快进来，我要
一份。”而两人说完“我们

还要继续卖报纸呢”就跑
向了另一家店铺。

两个小时后，希凤和
书晗卖完了 80 份报纸，记
者问道：“卖报累不累？”希
凤有点不好意思的说：“有
一点点累，但是我们很快
乐，叔叔，我们明天一人要
100 份。”当记者问她们俩
能不能卖完时，两人笑着
说道：“应该差不多吧！”

季渝程———

“我给自己买生日礼物”

徐希凤和徐书晗———

“很累，但很快乐”
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