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财经

投资“克拉钻”山东渐升温
半年升值10%，缺乏回购渠道成投资“拦路虎”
本报记者 崔滨 实习生 郭立伟

热点财讯

本报讯 随着中国农
业银行中报的披露，四大
国有银行的中期业绩悉数
亮相，四大行在今年上半
年共赚得2559 . 82亿元，
这意味着四大行上半年平
均每天赚约14亿元。

根据四家银行的中
报，从净利润规模来看，
工行以849 . 65亿元位居榜
首，继续蝉联最赚钱上市
银行。其他三大行的净利
润规模分别为建行707 . 79
亿元、中行543 . 75亿元、
农行458 . 63亿元。但以发
展 速 度 来 看 ， 农 行 以
4 0 . 2%的同比增速列首
位，其余三家在25%-27%
之间。 (苏曼丽)

本报济南8月29日讯
（记者 李岩侠）记者从省
服装行业协会了解到，主打
“能外穿的时装内衣”的一
家江苏企业高调进军我省，
一件内衣因添加了时尚元素
卖价3000元。据省服装行业
协会估算，仅在山东，时尚内
衣市场容量可达3亿元，作
为服装大省，我省有服装生
产企业上千家、内衣生产企
业数百家，却对这一新兴市
场无动于衷，无一家企业重
点开发时装内衣市场。

本报济南8月29日讯(记
者 仲爱梅)近日，山东保监
局和山东银监局联合要求，
银行代理业务与自营业务要
严格分离，代理保险销售人
员要与普通储蓄柜台人员严
格分离，不得将保险产品与
银行理财产品、存款、基金等
产品混同推介，也不得片面
地将保险产品的收益与银行
存款利息、银行理财产品收
益、基金收益等进行类比。

本报济南8月29日讯（记者
李岩侠）28日，在济南张庄路茶叶
批发市场，商人李林在一家黑茶
专卖店里又订下300篓“二百担”
黑茶，至此他手里已存有400篓这
种湖南黑茶。据济南茶行业协会
执行会长刘勇透露，近年来，有非
经销商悄然批量买进湖南黑茶，
其中，一些是当年曾经收藏普洱
茶的人。在炒家们的推动下，有的
黑茶10年涨了上百倍。他希望黑
茶不要走普洱茶的老路。

据了解，黑茶是我国六大基
本茶之一，产于湖南、四川、湖北
等省区。据济南茶行业协会执行
会长刘勇介绍，近期湖南黑茶在
济南兴起一轮扩张风，湘益、白沙
溪、高马二溪、高家山等黑茶品牌
的经营者们在炒热长沙、广州黑

茶市场后，都把精力主要放在了
济南。日前，中国最大的黑茶生产
企业湖南益阳茶厂也来济开店，
仅7月份湖南黑茶就在济南开了
近10家专卖店。
“我曾遇到两个‘大款’，一开

口就要 30万元的货，显然是炒
家。”湖南省益阳茶厂山东总代理
胡建表示，湖南黑茶越陈越香、越
陈越贵的特质被不少有投资和炒
作想法的茶商看中，在他们的诱

导下，济南市场上一些有收藏普
洱茶经验的茶商把兴趣也转向了
湖南黑茶。

据济南茶叶批发市场副总经
理赵建设介绍，自2003年起，湖南
黑茶开始走向全国市场，那时的
销量很少、售价也很低，新茶的批
发价一般不超过1万元/吨，经历
2006年-2007年的普洱茶狂潮洗
礼后，湖南黑茶逐渐为人们所认
识，新茶的批发价也进一步攀升，

目前新茶批发价在5万元/吨。
胡建称，目前，被称为世界茶

王的湖南安化“千两茶”在济南的
零售价约5000元-6000元一支，去
年刚进济南的时候为 3000元-
4000元，而2006年时其国内售价
只有800多元/支。1996年产的450
克装“茯茶”，10年前零售价每片
卖一两元，贵些的也就是四五块
钱，现在是580元/片，10年间升值
上百倍。上世纪五十年代产的“千
两茶”，其初始售价不到200元/
支，近期在东莞茶博会上的标价
高达680万元/支。在去年济南一
次推介会上，湖南白沙溪茶厂带
来的10支“千两茶”经过轮番竞价
后，单支批发价格从2800元涨到
4800元，最后被一经销商以4 . 8万
元的高价一次性购走。

四大行半年报出炉

平均每天赚约14亿

纺织大省坐失

3亿内衣市场

银保联手规范

银行代理保险

有炒家悄悄囤积

湖南黑茶要走普洱老路？
济南茶行业协会执行会长刘勇对这种炒作苗头有点担

心。他认为“普洱茶也好、黑茶也罢，都应回归其消费品的本

质。正常的消费市场应该是一池能流动的活水，都去收藏不

去消费，市场总有一天会成为死水”。他认为，作为散客，即使

零售价涨高了，想出手变现也不是件容易事。

眼看股市阴云密布、楼市行情
动荡，除了买黄金保值外，买钻石
又成了时下投资者的新思路。

位于济南珍珠泉大厦的GIA珠
宝超市，是省城为数不多的出售裸
钻的商家，店长平一芳告诉记者，
“相比镶嵌在戒托上的成品钻戒，裸
钻就像原始股，更具投资价值。”

记者从该店了解到，从今年年
初开始，该店裸钻的销售就一直呈
上升趋势，“像四五万元的克拉钻，
几乎每个月都能卖出五六颗。尤其

是最近一个月，我们连续卖出去两
颗价值17万元的克拉钻。”平一芳告
诉记者，“这两颗钻都接近顶级品
质，升值潜力很大，而且买家都是40
岁左右的中年女士，其中一位连戒
托都没有要，很明显是投资需求。”

省城另外一家以裸钻定制为
主的鑫伯利钻石销售部长冷莎莎
也告诉记者，最近半年来，每个月
都有价值10万元以上的克拉裸钻
成交，“这些买高等级克拉裸钻的
顾客，有一半是用来投资的。他们

非常有眼光，因为从年初到现在，
克拉钻至少升值10%。”

在记者采访中，未经证实的
消息在省城钻石圈流传，有位顾
客在某品牌钻石店订购过一颗价
值 7 0万元的 3克拉裸钻；而在青
岛，也有人一次性购买30多万元
的裸钻。“如果说黄金是压箱底的
宝贝，那钻石就是既能压箱底又
能装点门面的宝贝，更靠得住。”
在GIA珠宝超市，前来询价的市
民许女士说。

“克拉钻”销售省内渐热

收益很可观，变现成难题

来自上海钻石交易联合管理
办公室的统计数据显示，今年上
半年，中国一般贸易钻石进口额
为 5 . 77 亿美元，达到历史新高，
比去年同期增长 92%，远超日本
同期钻石进口额 3 . 3 4 亿美元，
继续稳居全球第二大钻石消费市
场地位。

而在坊间，4 0万元的 4克拉
裸钻一月飙升 1 7万元、1克拉裸
钻年收益超过 1 5%的个案，已经
被多家媒体爆炒。

不过，虽然投资裸钻前景诱
人，但变现渠道却十分有限。记者
29 日了解到，GIA、鑫伯利、戴欧
妮等裸钻销售机构并不开展回购
业务，世纪缘等钻石珠宝店虽有回
购业务，但仅限于本品牌钻戒的折
旧换新；以房产、汽车抵押为主的
省城典当行，只有少数接受黄金、
钻石等民用品抵押，但最多只能变
现价值的60%左右，显然不能满足
投资者的需求。
“目前钻石的回购渠道确实

比较少，除了专门的珠宝拍卖
会，只有北京、上海等大型钻石
销售商才开展回购业务，济南目
前无回购渠道，而且回购的钻石
必须具备国际认可的证书并经
过严格的复检。”一钻石经销商
告诉记者。而北京某钻石经销商
称，他们回购的钻石可参照国际
钻石市场价格进行现金回购，但
需扣除 8 . 5%的税金，也就是说，
只有增值在 8 . 5 %以上的钻石，
出售才能获得收益。

对于想要投资钻石的
投资者来说，决定裸钻价格
的重量、净度、颜色和切工
(即所谓的4C标准)是必不
可少的，此外还要有GIA国
际证书等相关认证。“钻石
的产地与钻石品质的好坏
并无太大关系，并不是说南
非的钻石就一定好，国产的
钻石就一定不好。”GIA珠
宝超市的店长平一芳介绍，

“只要有GIA、HRD、AGS
以及国家珠宝玉石质量监
督检验中心等机构出具的
认证书，任何产地的钻石都
具备投资价值。”

不过，不是所有钻石都
适合成为投资品种，只有1
克拉以上高品质的裸钻才
有投资价值。
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投资钻石门槛高

国际认证最重要


