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今日泰山·民生Д综合

理次发美个容动辄几百元

不少新大学生做足“面子功夫”
本报泰安8月30日讯（记者

李虎） 临近大学开学，很多爱美
的准大学生为博个“头彩”，纷纷
在开学之前光顾理发店、美容店，
但动辄几百块钱的费用让家长的
钱包很“受伤”。

30日，在奈河东路某理发店，
记者碰到了准大学生陈媛媛，她
的头上布满了各种卷发用的工
具。通过交谈记者了解到，陈媛媛
今年考上了南方的一所重点大
学，9月8日就要开学了，为了给新
同学留下一个好印象，她特意在

开学前赶到理发店打理一下头
发。“新学期、新开始，听说南方人
很会打扮，所以这次就花血本努
力改变一下发型，别让人家看不
起咱们。”陈媛媛说，因为这次高
考考得不错，她的父母都非常高
兴，很多亲朋好友也前来祝贺，还
给她很多喜钱，加起来足有几万
块。前几天她刚刚拿着这些钱去
上海世博会玩了一趟，回来之后
就为开学做准备了，打理头发成
为她为大学生活做准备的第一项
内容。“接烫染以及发部营养这套

程序全部做下来，要4个小时，收
费是320元。”理发师告诉记者，陈
媛媛选择的是全套护理加营养，
因此费用比较昂贵。

陈媛媛告诉记者，她还属于比
较节约的，很多同学不光做头发，还
去美容院做美容，花费上千元。理发
师郭师傅告诉记者，开学临近，店里
的主要顾客就是正在准备开学的大
学生，陈媛媛选择的套餐还不是最
昂贵的，在很多名牌造型设计中心，
打理一次头发就要五六百元，仍然
有很多准大学生光顾。

针对准大学生开学前的高额
消费问题，泰山中学高三级部副
主任康明申老师说，大学是人一
生中最关键的一个阶段，是从稚
嫩走向成熟时期，很多准大学生
为了博得一个好彩头，有一个好
的开始，努力提升形象无可厚非，
但也要考虑家庭的承受能力以及
社会的审美观念。大学生的主要
职责还是学习，如果过度关注外
表，盲目攀比，而不加强内在的气
质修养，说明审美情趣还停留在
较低的水平，不是真正的美。

开学

买“装备”

中小学即将开学，教
辅书籍、电子数码产品、
眼镜等与学生有关的商品
开始热销。图为即将上三
年级的果果正在银座商城
选购英语学习机。

本报记者 刘丽 摄

18岁男孩献血
作“成人礼”
爸妈随同献血

给儿子送大礼

本报泰安 8月 30日讯
（记者 杨璐 通讯员 夏
昌勇） 在18岁生日这天，
泰安的朱子樨用首次献血
作为自己18岁成人礼的开
篇，而他的爸爸妈妈为了支
持儿子也一同献血，作为送
给儿子的特殊生日礼物。

28日，朱子樨和他的爸
爸一起走进解放军第88医院
输血科，采血过程中朱子樨
不断捏拳，让血液更快速顺
畅地进入血袋。看着儿子如
此勇敢，妈妈任红喊来护士
为自己和丈夫采血。说起一
家三口集体献血的原因，朱
子樨告诉记者，28日是他18
岁生日，他打算用这种方式
作为自己成人礼的开篇。当
他告诉爸爸妈妈自己决定的
时候，爸爸妈妈非常支持，打
算和儿子一起献血，作为送
给儿子的生日礼物。

说起儿子的这个决定，
任红告诉记者，她就在解放
军第 88医院输血科上班，
几天前她打算给儿子举办
个小聚会，没想到儿子一口
回绝了她的建议，称满 18
岁后就到了法定的献血年
龄，他打算用献血作为自己
的成人礼。

济南乐迷租大巴来看音乐节
泰山国际音乐节带来旅游连锁效应

本报泰安 8月 3 0日讯
（记者 杨璐） 为了观看
音乐节，济南乐迷集体租大
巴来到泰安，音乐节两天的
酒 店 标 准 间 已 被 预 订
60%……记者从音乐节主办
方处获悉，泰山国际音乐节
引发了泰安的旅游连锁效
应，吃住游购娱等都将有所
带动。

“我们是济南一高校的
学生，订了 60张团体票，

为了看演出，我们还专门
租了一辆大巴车。” 3 0
日，记者在财源大街一处
泰山国际音乐节售票口遇
见了济南某高校的学生小
丁，音乐节门票代理商杨
经理告诉记者，最强劲的
明星阵容吸引了外地乐迷
专门租车或自驾车来泰安
参加音乐节，以期零距离
接触大牌明星。

这几天，济南、济宁很

多外地乐迷都通过泰安当地
亲朋好友购票或直接赶过来
买票。另外，很多外地乐
迷已经通过主办方预订了
9月 4日、 5日晚在泰安住
宿的酒店，泰城 6 5 %的酒
店 标 准 间 客 房 已 经 被 预
订。龙潭路一家酒店的经
理告诉记者，由于酒店和
明 星 居 住 的 酒 店 距 离 较
近，现在 9月 4日、 5日的
客房已经全部预订出去。

本报泰安 8月 3 0日讯
（记者 梁敏 通讯员
胡振霖） “这一轮促销
是我们公司一年一度的重
头 戏 ， 降 价 幅 度 非 常
大。” 30日，居然之家泰
安店一名工作人员向记者
介绍。 9月 4日、 5日，居
然之家泰安店将同时推出
店庆促销和总经理签售活
动，多家新入驻品牌借机
开业促销。

居然之家企划人员告
诉记者，居然之家泰安店
一年有两次重要的销售盛
宴，一个是已形成品牌效
应 的 超 大 规 模 总 裁 签 售
会，另一个就是泰安店的
一周年“店庆”活动。在

这次泰安店一周年店庆活
动中，居然之家又复制了
总裁签售会的促销方式，
推出总经理签售活动，此
举正是为了把真正的实惠
奉献给泰城消费者。此次
活动中，居然之家不仅斥
巨资补贴消费者购物，并
且通过强大的号召力与影
响 力 ， 号 召 商 家 切 实 让
利。居然之家泰安店驻场
的 数 百 个 品 牌 将 全 线 参
与，抛出的特价单品都是
众多品牌的主打系列，甚
至很多从不打折让利的知
名品牌也纳入此次周年庆
的狂欢盛典中。

值得一提的是，不少品
牌工厂还会派驻区域经理来

到该店，帮助产品促销。活
动期间，居然之家泰安店总
经理何晓军将亲自助阵促
销，为市民签单销售产品，
凡是参加签售活动的市民均
可享受成交价基础上再降
5％的优惠，9月3日之前预
约报名的市民还可再多降
1％。

据了解，开业一周年
以来，居然之家对店内商
铺做了调整，淘汰了不适
合泰城市民的品牌，同时
引进了康耐登真皮沙发、
宝兰吊顶、健胜门窗、花
冠家饰、未来之窗儿童家
具 等 著 名 品 牌 。 活 动 期
间，这些新店均会推出超
值促销活动。

店庆一周年和总经理签售同时举行

居然之家两大活动齐上阵


