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今日沂蒙·车展

逛展市民齐夸车展好

好车实在多 全家挑花眼

一家人为买啥车“犯难”

本报 9 月 19 日讯 (记

者 张涛 周广聪)19 日是

车展的最后一天，为了能搭

上车展的末班车，看车的市

民比前两天多了不少，而记

者注意到，不少市民全家出

动来到车展现场看车。

赵先生一家在西郊做生

意，这次来车展就是为了买

车，而全家 5 口人也一起来

到了车展。

“没想到这里可选择的

车型实在太多了，两位老人

希望买现代，妻子要买马自

达，而 15 岁的儿子则喜欢大

众。”赵先生笑着说。

没办法，赵先生一家人只

好各自拿了品牌宣传彩页，打

算回家开个家庭会议再做决

定。不过赵先生说：“大家还是

觉得要以价格作为参考，等决

定出来后，我就一个人去提

车，不然看到更喜欢的车型，

大家又要闹矛盾了。”

先来过眼瘾

奋斗再买车

一市民为梦追逐

本报 9 月 19 日讯

(记者 周广聪)19 日上午
11 时，来自莒南的张先生

和朋友一起来到车展现
场，张先生大学毕业后做

起生意，几年工夫生意做

得风生水起。“听说齐鲁

晚报要举办车展，我一大

早就从莒南赶来参加车

展，看看有没有合适的车

型，争取直接开回家。”

张先生说。

除了像张先生这样的

生意外，还有很多进城创

业的年轻人。小孙三年前

和同村的年轻人一起来临

沂打工。经过几年努力，

他们在临沂扎下了根，这

次他和朋友一起转车展，

满眼都是新奇。

但记者发现，小孙

但与别人不同的是，他

们只看车不问价。当记

者问他看上哪个车的时

候，他不好意思地说，

“ 来 这 里 不 是 为 了 买

车，而是过个眼瘾，再

给 自 己 定 个 奋 斗 的 目

标。希望有一天开上属
于自己的小轿车。”

本报 9 月 19 日讯 (记

者 田慧)“一年一年，临沂
车展越来越大了，也越来越

好了，也折射了临沂的发

展。”记者在车展现场看到

了不少汽车“发烧友”和业
内专家，他们对于临沂汽车

市场的发展可谓是感慨颇

多。

在现场，记者看到一位

参观者带着单反照相机、小

型摄像机等“长枪短炮”在

拍照，一问原来是位业内人

士。谈起临沂的车辆和车

展，他说，以前临沂经济不

发达，车少，车展更没有，汽

车厂商对这个“穷地方”不

重视，不少新车发布总比其

他一二线城市慢几拍，车辆

的定价也较高。

“随着城市的发展，汽

车保有量的提高，我们从没

车展，到赶集式的车展，再

到专业场地内的车展，再到

齐鲁晚报今日沂蒙车展品

牌的形成，我们的车辆行业
跨越了好几步。”他告诉记

者，现在汽车厂商也对临沂
的市场越来越重视，临沂好

几个品牌车辆的销售量与

全国数百城市相比都遥遥
领先；许多品牌的新车巡展

等活动都不能落下临沂。

春季已购车 秋季咱还来

本报车展“回头客”越来越多

本报 9 月 19 日讯 (记

者 王健)“我春季车展的时
候已经买车了，听说秋季车

展又开始了，我过来给妻子

买车，还是车展实惠多。”前

来购车的王先生说，齐鲁晚

报临沂精品室内车展正吸引
着越来越多的“回头客”。

19 日，兰山区的王先生

给妻子购买了一辆比亚迪
F0，他告诉记者，他其实是
车展的老客户了。春季的时

候，王先生已经购买了一款

大众 POLO，“我买车的时

候就觉得优惠幅度较大，秋

季车展一开始我就过来了，

转了 3 天终于给妻子买下了

这辆车。”王先生说。

王先生告诉记者，虽然

知道这时候是买车的好时

机，但是如果自己去各家 4S

店看的话，需要大量时间，车

展将这么多车型汇集到一
起，不仅省去了很多时间，而

且还给购买者提供了一个车

型比较的平台。

车展办得好 见证大发展

业内人士称本报车展品牌优

参展市民在车展上游玩。马峰 海蒙 摄


