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今日德州·民生

老年衣服“难办”追踪>>

不称老人心，咋会好卖？
专家分析老年服装市场困境
本报记者 董传同

老年衣服要贴身贴心

“老年人需要什么样的

衣服，我们都可以制作出

来。”胜利制衣店的黄先生认

为，这就是裁缝店的优势，可
以直接发现和满足老年人的

需要。

偏灰偏暗和款式单一的

老年衣服占据了销售的主

流，不少经销商已经明显地

意识到了这一点。伊美尔女

士服装的老板崔女士认为，

越是中老年人反而越喜欢花

哨的衣服。最近她的店购进

中老年服装时就在颜色和款

式上下足了工夫。

“老年人本来消费欲望

低，购买力不高，想挣他们的

钱需要在满足他们的需求上

下工夫。”在湖滨中大道一位

经营服装的店主告诉记者，

他们店里中老年人服装的款
式有不少，但是销售情况一
般。

德州学院纺织服装工程

学院院长徐静教授说，随着

生活水平的提高，老年人的

需求正在“由传统的满足护

体防寒的基本功能需求，向

追求品位、体现舒适、讲究环

保和健康的新趋势发展”。老

年人服装的设计和经营理念

都应该进一步更新，只有满

足了需求，才会有更广阔的

市场。

“老年服装首先应该体

现舒适性。”徐静教授认为，

老年人服装面料要选择柔

软、吸湿性和透气性较好的

材料，服装结构应该开身、易
穿脱、宽松、便于活动。另外，

老年人服装还应该注重安全

性和功能性的设计。

老年服装大有可为

“目前国内老年服装市场

还处在幼儿期。”根据徐静教

授的了解，现在很多厂家对老

年产品的市场规模很不看好，

厂家对老年产品的开发并不
积极主动，主攻老年人服装经
营的商家很少，目前国内大多

城市没有老年用品专卖店。

一位在城隍庙市场做帽

子生意的陈先生说，他以前

进过中老年上衣，销售起来

比较困难。商家不愿卖，老年

人不愿买，老年服装经营是
不是就是进入瓶颈，恶性循

环呢？徐静教授并不这么认

为，她说国内也有部分企业

开始关注老年服装的开发。

比如北京一家时装有限公司

很早就在做中老年服装，力

求打造服务老年人生活各个

方面的服装品牌；温州的中

老年服装街已初具规模，老

年服装市场正在朝着市场

化、集群化的方向发展。

“相对于国内，发达国家

对于老年服装面料、工艺、款
式等在舒适性和功能性方面

考虑得较多，做得较好，产业

发展较为成熟。”徐静教授介

绍说，在德国最大的服装连

锁商场，有几十种专门为老

年人设计的服装品牌。在日

本，专为老人设计衣服的名

牌厂家就有30多家，他们在

设计上也颇花费了些心思，

比如，“考虑到不少老人会大

小便失禁，在老人内衣中放

上吸水棉”。

专用道
难专用

11日，德州市三八

路上为倡导绿色出行方

便市民而规划的自行车

专用道，由于部分机动

车主随意停车违规占用

遭遇“梗阻”。

本报记者 马志勇 摄

本报10月11日讯(记者
牟张涛)在德州某单位工作的

夏先生表示，每到周一就感到

身心疲惫，迟迟无法进入工作

状态，记者了解到和夏先生有

相同经历的市民不在少数。

“每到周末我和朋友就会

去放松，像户外运动和喝酒
等。”和夏先生有同样感受的

刘先生表示，每到周一身子就
像散了架似的，闹铃响了好几

遍才能起来，到单位后睁个

“熊猫眼”。黄女士在德州某酒
店做前台接待工作，平时工作

忙，一到周末就会选择逛街和

疯狂购物，周一上班后觉得浑

身不舒服，“虽然还保持微笑，

但明显提不起劲来。”

德州海尔斯心理事业发

展中心徐姓咨询师表示，周

一综合征具有周期性，其中

有一定的心理压力，在周末

时心理压力相对工作日较

小，进入周一会形成一定的

心理落差，另外周末过度娱

乐会让身体疲惫，影响工作

日的精神状态。因而周日尽
量避免过度劳累。

周末太疯 周初如病
专家提醒年轻人当心周一综合征

胜利制衣店的店主黄先生说，很多在售的老年衣

服其实并不契合老年人的真正需求。黄先生的一句

话，点出了老年衣服“难办”的原因之一。德州学院纺

织服装工程学院院长徐静认为，只有真正满足了老年

人的需求，老年服装市场才能有更广阔的路可走。


