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都市车界

节后几天时间里，记者发现马路上未上牌的新车一
下子多了起来。据悉，刚刚过去的十一黄金周，车市
“金九银十”之说再次应验，省城大大小小的汽车 4S
店迎来了下半年继齐鲁车展之后的第二波销售高峰，
家家斩获颇丰。其中，享受国家 3000 元补贴的节能车
型成为助推车市火爆的“功臣”。而新车扎堆挂牌，
也成为长假后车市“一景”。

车市“银十”如期而至

在刚刚过去的国庆长假
里，鸿发森泉雪佛兰 4S 店总
经理陈怀锋没能像其他人一
样享受着长假带来的闲适，
却也享受了另一番收获的喜
悦。十一长假让展厅内人气爆
棚，销售状况异常火爆，每天
要接十几台车的订单。陈怀锋
告诉记者，此次黄金周期间，
该店销量雪佛兰车型 100 多
台，相较去年同期有了一定程
度的增长，虽然在价格上比车
展期间有了些许的回升，但黄
金周的促销活动依然吸引了众
多前来看车、买车的客户。长
假第一天，记者走访润华现代
4S 店时发现，展厅内熙熙攘
攘的看车客户让值班的销售
人员应接不暇，有的销售顾
问要同时接待两拨客户。据
了解，省城其他品牌 4S 店也
大多迎来长假销售小高峰，
山东远方东风标致 4S 店总经
理张建峰告诉记者，假期里

店内客流量是平时的三四倍，
销量也比平时翻了一番。

节能车型备受追捧

记者在调查中发现，黄金
周里签单量增长最明显的当属
小排量车型。今年小排量车除
了享受购置税优惠外，国家又
实行了节能车补贴政策，另
外，众厂家为了抢滩十月国庆
长假，也纷纷加大了优惠幅
度，再加上经销商提前储备车
源，库存充足，多数车型都有
现车供应，这也成为成交量增
长的重要原因。据鸿发森泉雪
佛兰总经理陈怀锋介绍，节能
车型成为提升假期销量的生力
军，占据整个销量的 70% 左
右， 3000 元节能补贴极大地
刺激了假期内销量的增长。但
另一方面，在销售火爆的同
时，车市也显现出理性化的一
面，据了解，消费者来展厅看
车、咨询的多了，但急于出手
的少了，由于今年放假周期
长，时间比较宽裕，很多客户

在仔细对比配置和性能后才选
择自己喜欢的车型。

节后新车扎堆挂牌

节后上班的第三天，记者
在位于经十东路上的银座汽车
公安交通管理服务站发现，来
此办理上牌手续的车主排起了
长龙，站内车主排队，站外新车
们也在“排排坐”，长长的车队
一直延续到大门口，颇为壮
观。据服务站的工作人员介
绍，节后迎来了新车上牌的高
峰，以往每天约有 30 台的上
牌量，而这两天日均上牌量都
在 70 台左右。记者在现场调
查发现，上牌的车主中有一半
左右是在十一假期内买的车，
另外一部分是车展之后陆续交
付的订购车。一位刚买了一辆
吉利远景的陈先生告诉记者：
“十一假期延续的是车展价格，
而且过节也有一些促销活动，
平时上班比较忙，假期时间很
宽裕，可以好好地选辆自己喜
欢的车。”

首先，做好准备。上路前
要在心里盘算好驾驶的要领，
并熟悉一下刹车、油门、离合
器和各挡位，以防上路后一紧
张便手忙脚乱。

其次，心里要稳。新手上

路后经常是紧张得不知道该
怎 样 踩 离 合 、 挂 挡 、 转 向
等，其实，只要严格按照规
章驾驶就不会有问题，千万
不要过于紧张，切记保持冷
静的头脑。

再次，找人壮胆。新手最
初上路最好能有人陪同，有会
开车的朋友坐在身旁就像是有
了定心丸，一旦驾驶中出现什
么差错，也会得到及时的提醒
和帮助。
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