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□牛翔宇

“零币哥”档案———

职业：塑胶彩印
购车用途：商务、载人、载货
成名背景：因用数麻袋零

钱成功购买到 NV200 成为网
络红人。

“本想试试看，结果还真行！”

赵先生在朋友推荐下一
眼相中了 NV200，但对于能
否用零钱买到爱车一开始有
些犹豫。为冰糕厂提供包装的
他经常收到客户以零钱方式
结的货款，这些卖冰糕收的零
钱很多破旧不堪、不好清点，

就连银行也不愿意接收。由于
之前从媒体报道中了解到有
人曾用几百公斤现金买过宝
马，他受此启发，抱着试试看
的心态拨通了当地郑州日产
4S 店的电话，没想到对方竟
然痛快地答应了，这让愁坏了
的他十分高兴与意外。

为了给 4S 店的清点工作
减轻负担，赵先生将零币数
好、理顺，分几百或几千块钱
一捆将其捆绑好，放入麻袋里
拉到了 4S 店。4S 店总经理虽
然面对这么多零钱有些发愁，
但服务上一如既往地热情，顺
利地办理完了所有手续。在赵
先生的提议下，零钱被作为
4S 店员工工资发了下去，困

扰 4S 店的存款难问题也很好
的解决了。

“商务、空间、实用，全都有了。”

记者问到选择NV200 的
原因，赵先生不假思索便将其
优点一一列出：空间大、外观大
气、发动机技术先进、动力足、
省油、质量可靠、实用性佳……
对于赵先生这样的小企业主来
说，NV200 似乎就是为其量身
定制的。凭借 CDV 的先进理
念，NV200 既拥有商务车的外
观和舒适性，又有货车般的载
货能力，还兼顾了动力与油耗，
可谓无所不能。“我买车一个多
月了，经常拉货物，也载过不少
客户，他们大多是冰糕厂老板，

一看这车又能拉人，更能放下
一个大冰柜，都有些动心，很多
开着高档车的老板都准备回
去换这车了。”

“这车，我买了就不换了。”

记者问赵先生今后还会
不会换更好的车，他用十分坚
定的语气否决道：“我买了这
车就不换了。”

赵先生对自己的爱车十
分满意，5000 多公里下来，无

论是实用性、油耗还是舒适性
都让他甚是喜欢，就算真换
车，他也还会考虑郑州日产这
一品牌。他甚至表示要挑战一
下 30 万公里无大修，对此信
心满满。

最后，记者开玩笑的问
他，今后买车还会不会再用零
钱？听筒里传来阵阵爽朗的笑
声，记者从笑声中感受到了

“零币哥”的那份幸福与满
足……

零钱买车我做主
“零币哥”与NV200 的不解之缘

近日，济宁的赵先生用平日里攒下的几麻袋零钱，
成功购买了一辆价值十余万元的 NV200，在网络上一炮
而红，被人亲切地称为“零币哥”。其“传奇事迹”被各大
网站、媒体频频转载，成为大街小巷热议的话题。究竟

“零币哥”为何选择用零钱买车？而 NV200 又凭借哪些
优势打动了“零币哥”？记者特地拨通了赵先生的电话，
探寻他与 NV200 的不解之缘。


