
当“金九银十”成为各
行各业形容自己每年一度销
售旺季的通用语时，家居行
业的金九月银十月也如约而
至。对于虎年家居业的银十
月来说更是虎虎生威，各卖
场销售业绩节节攀高！仅居
然之家济南两店在十一期间
就创造了 1 . 3亿的不菲佳
绩。

真情回馈 实惠置家

十月份秋高气爽，装修
已进入旺季，十一长假促销
虽已结束但许多消费者的购
物欲望还未消退。据居然之
家的工作人员了解，节后部
分顾客还在纷纷电话询问促
销是否结束，为使消费者享
受到一站置家、一步到位的
需求。居然之家将再次点燃
激情，真情回馈消费者，让
顾客继续实惠置家。

据悉，活动将于本月23
日华美启幕，此次居然之家
为消费者准备了丰富多彩的
促销活动，顾客满2000元赠

200元真情回馈券，购物抽
联商一卡通，独享尊贵礼
遇，会员积分换豪礼继续为
您呈现。品质生活，精彩无
限！

走进济钢社区

居然之家本着让利消费
者的原则，第一次将店面开
出卖场，走进社区，给消费
者带来实实在在的方便。顾
客在社区店便能购买到物美
价廉的商品，享受到一流的
服务。社区店涵盖了多乐
士、立邦、潜水艇地漏、升
达地板、瑞嘉地板、伯艺木
门、盛友木门、天地仁和橱
柜、龙奥衣柜等多个一线品
牌上百款知名品牌及产品。

同时，为了更好地维护
消费者的权益，居然之家更
是将收银台设在社区店内，
顾客可以直接将货款交到居
然之家，在保证消费者资金
安全的同时，享受居然之家
一系列售后服务。

居然之家“银十月”倾情钜献

再掀销售热潮

山东家居行业第一品
牌银座家居滨州“分号”在
经过了短暂的试营业之后，
于10月17日举行了隆重的
开业典礼，正式开门纳客。
省商业集团副总经理、银座
集团董事长张文生、银座集
团副总经理、银座家居总经
理刘德及滨州市的相关领
导和嘉宾出席了开幕仪式，
并为新店落成剪彩。

银座集团董事长张文
生在开幕式上表示，滨州店
的开业带动了滨州家居建
材行业的快速发展，为滨州
消费者提供了更加广阔的
选择空间。银座家居滨州店
是山东银座家居有限公司
在省内开设的第九家分店，
同时也是银座集团在滨州
市区开设的第五家零售店。

作为省内家居建材品

牌第一连锁品牌，今年银座
家居加速了在省内扩张的
步伐，仅仅在一周之前，面
积为12万平米的济南中心
店才刚刚开业。据了解，银
座家居潍坊、青岛、济宁三
店也在紧张筹备当中，将依
次于年内开业。

该项目位于滨州市黄
河五路399号，地处滨州核心
商务区，交通便利，地理位置

优越。商场总面积4.4万平方
米，地上一至四层，装修豪
华，设施完善，汇集国内外一
线品牌，是滨州首家家装、建
材、家具、家饰一站式购齐的
大型家居卖场。银座家居滨
州店采用“商场化管理”的先
进运营模式，推行“绿色环
保、先行付费、差价十倍返
还”的服务承诺，旨在为消费
者提供满意的全方位服务。

当饮食不再仅仅满足果腹之
需，美食文化便得以发扬光大。当
穿衣不只是为了御寒蔽体，各类时
装就层出不穷。同样，当家庭装修
也不仅是只为了遮风挡雨，各类品
牌家居销售就如火如荼起来。

有人统计过，目前济南家居卖
场达到前所未有的17家，其中不仅
包括国内领先的家居连锁大卖场，
也有省内家居巨头，还有升级改造
的建材市场。有业内人士分析认
为，虽说济南原本以北园大街为中
轴，形成家居市场核心地带，家居
营业面积达到了整体市场的三分之
二，但真正走中高端路线的并不
多。现在，随着红星美凯龙和银座家
居中心店的相继开张，不仅补充了
原本空白的部分一线家居品牌，甚
至不少顶端的奢侈品牌也跟随商场
空降济南，直接带动了整个省城家
居销售行业的升级。至此，济南的家
居卖场已经基本能够满足市区甚至
整个山东的各类家居消费需求。

据了解，目前，仅以东方家
园、银座家居、居然之家、欧亚达
和红星美凯龙等几大家居卖场就几
乎囊括了所有国内一线家具建材品
牌，牢牢地掌控了中高端的家装市
场。其余的家居卖场在经营规模、
品牌引进，销售服务甚至商场内硬
件设施等指标，都与这几大卖场不
可同日而语，只能满足部分消费者
的最简单的基础家装需求。

商场的不同定位导致了市场格
局的变化，也为消费者提供了各种
不同的选择。居然之家清晰明确的
中高档定位，经营品种以中高档品
牌为主；倡导个性消费，引领家居
品质和时尚。而东方家园的家居超
市模式让消费者徜徉其间，处处都
能引发自己动手做家装的冲动；红
星美凯龙倡导的是“家的文化，家
的艺术”。

其实，商场如此锐意进取，也
是家居品牌踊跃争先推动的结果。
好产品，需要好渠道推介到消费者

面前。比如，红星美凯龙等大店开
张之时，莱茵阳光地板2010 DESI-
GN首款新产品风格系列也隆重上市
了。新的风格，新的时尚，更为消
费者带来新的家装选择。浪鲸卫浴
推出的芬奇智能座便器不仅具备缓
冲静音盖板特别设计、恒温座圈采
用电热膜技术、暖风烘干、臀部清
洗以及人性化的自动冲水功能和自
动开关启盖板，甚至连流行的MP3
功能都集成上去了。消费者现在漫步
于家居卖场，满眼的大品牌：圣象、大
自然、欧派、安信、好莱客、乃至
KD、乐迈、阿姆斯壮、夏图……数
不胜数。精美的店面陈设，琳琅满
目的产品，只会让人不断地心生感
慨，家装市场变了，可选的余地实
在是太大了。

今天，面对纷纷来到身边的这
些个性化十足、产品极大丰富的家
居品牌，相信谁也不会再有这种无
奈了吧，感谢品牌！ (张德生)

多方合力填补“市场空白”
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