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【升息分析】

这次的利率上调，透露出这样的信号。第一，物价的上涨很难控制，不是想压就能压下来的，必要的升息是在情理之中中的。第二，贷
款利率并未大幅上调，明显是不想因此影响经济的增长。这样看来，短期并不会影响大盘的趋势方向，但有可能使得市市场从“二八行
情”再度回归到“八二行情”。而升息对于人民币升值的进一步助推，又对B股板块构成了极佳的支持。我们需要注意的是，升息毕竟会
增加企业的成本，同时今年和2006年不同的是，当时是GDP向上+估值修复，而此次是GDP向下+估值不便宜，所以如果这次的二次升

息间隔较短，我们就有必要提高警惕了。

高景气度延续，上市公司业绩靓

丽。9月份，挖掘机销量同比增长
47 . 1%，环比增长31 . 7%，累计增长
83 . 4%；推土机销量同比增长57 . 9%，

环比增长35 . 2%，累计增长75 . 2%。行

业的超预期增长主要来缘于“四万

亿”投资的滞后效应、房地产投资高

增长和出口逐步复苏的叠加因素。上

市公司前三季度净利润同比大幅增

长：三一重工同比预增118%-130%，中

联重科同比预增70%-90%，徐工机械

预计同比增长约50%，柳工同比预增
122%，山推股份同比增长147%，厦工

股份预计同比增长400%以上，安徽合

力同比预增500%-600%，山河智能预

计同比增长120%以上。

行业不乏发展新动力。“新 36

条”、区域规划和保障性住房将为行

业的发展提供新的驱动力。政府对房
地产的政策主要是为了控制房价，并
非盲目打压，与此同时，保障性住房
新建力度非常巨大，预计未来房地产
投资对工程机械的拉动不会下降。今

年我国遭受罕见洪水灾害，未来灾后

重建也将拉动工程机械的需求。

高景气度将延续，行业前景仍然

看好。由于行业当前景气度远好于预

期，尽管近期国家出台的调控信贷和

调控房地产的政策虽然引发市场对

工程机械行业发展前景的担心，但是

考虑到“新36条”、区域规划、保障性

住房、出口复苏和灾后重建将为行业

发展提供新的动力，仍然看好行业

未来发展的前景。

维持行业“强于大

市”评级。尽管工程机

械板块近期涨幅较大，但考虑到行业

发展新动力、未来几年良好的发展前

景和行业内上市公司的竞争优势，我
们将继续维持工程机械行业“强于大

市”的投资评级。维持三一重工、徐工

机械、中联重科、山推股份和柳工的

“买入”评级；维持厦工股份、安徽合

力、山河智能的“增持”评级。

风险因素：房地产的调控风险、

全球经济波动、钢价上涨风险、核心

零部件存在供应瓶颈。

中信证券

工程机械行业

高景气度延续
前景依然看好

对后市走势，我们认为两市股指仍

有望继续维持强势，沪综指在3000点附

近震荡蓄势之后，有望继续上攻。我们得

出这个结论主要基于以下的理由。

投资机会上，建议继续关注煤炭、有

色等受益于全球通胀预期的资源品，但

需要谨防美元反弹带来的短期震荡风
险；重点关注对汽车和工程机械等低估

值板块、受益于加速城镇化的区域性投

资品公司以及成长性较好的中小盘股；

继续规避估值偏高、成长一般的创业板

公司。

个股推荐：

噪莱宝高科

未来两年触摸屏业务将成为推动莱

宝高科业绩获得高成长的重要动力。

2009 年公司年产48万片中小尺寸触摸

屏项目建设投产，2010年年产82 . 8万片

中小尺寸触摸屏扩产项目建设投产；

2011年年产400万片(以10英寸计)中大尺
寸触摸屏项目建设投产。另外，彩色电子

纸、OLED、柔性显示材料等各种新型显
示技术储备有望成为推动莱宝高科未来

继续获得成长的重要因素。

噪欧菲光

公司是国内领先的精密光电薄膜元

器件制造商，08年进入纯平电阻触摸屏

生产，10年中期收入占比42%；09年开

始研发并量产微晶强化玻璃。电容触
摸屏方面，目前Film电容屏已经试生

产并通过三星电子、天宇等部分整机

厂的测试，预计年底就可以量产。公司

还有一只技术团队专门负责苹果公司

主导的玻璃电容式触摸屏(Glass-Glass

制式)产品的毛利进一步提升。

噪长信科技

长信科技是国内最大的ITO导

电玻璃供应商，ITO 导电膜玻璃
的产、销售量居国内第一位，截止

2009年年底拥有年产ITO导电膜玻
璃2，200万片、手机面板视窗材料80，

000平米的生产能力。公司计划使用

3 . 3亿超募资金，投资建设年产2000万

只中小尺寸电容触摸屏，公司拥有业内

较好的技术团队、具有完备的自主知

识产权，触摸屏项目明年投产可能

性很大。

海通证券

电子科技行业

股市维持强势
有望继续上攻

烟台农行牵手“新农保”拓宽惠农路

近日，细心的市民经过烟台农行的营

业网点门前，总会被 L ED 广告吸引住，

“金穗贷记卡分期购车，享受生活好容

易”的滚动字幕，打动不少在“金九银十”

购车季有意购车的市民。市民张先生在
2010年烟台汽车展上，看好一款华泰-圣

达菲吉普车，无意中看到农行“分期付款

购车易”的广告，当场申请了一张金穗贷

记卡，通过农行购车易受理通道，仅用了
一周时间就开卡成功，当他用金穗贷记卡

分期付款，购买到心爱的吉普车时，又意
外获赠农行捷安特自行车一辆，喜上加

喜，令他对农行的分期付款购车易业务赞

不绝口。

随着金穗贷记卡的普及，烟台农行为
更好地发挥金穗贷记卡“一卡在手，万事无
忧”的作用。其中，与东风乘用车烟台公司

开展了12期0利息、0手续费的购车促销活

动，赢得广大意向购车用户的广泛关注。活

动内容一经发布，市民纷纷来电，询问金穗

贷记卡办理流程和分期付款业务事宜，农

行“分期付款购车易”已成为助推烟台汽车
市场持续走热的亮点。

农行“分期付款购车易”一经推出，便

受到市民热捧，其主要好处有以下几点：

一是手续简单

金穗贷记卡用户到农行合作分期商购

车，即可当场通过金穗贷记卡分期付款刷卡

方式结算，不需担保，用户在分期内按时还

款即可。

二是办卡快捷

为让更多市民享受到“分期付款购车

易”的便利，烟台农行为首次办卡用户，开通

了“金穗贷记卡购车易”绿色通道，客户凭借

购车首付证明即可到农行网点办理金穗贷
记卡，符合条件的用户比正常受理时间缩短

一半。

三是经济实惠

采用金穗卡分期付款方式购车的用户，

可根据经济情况，选择3期、6期、9期、12期、

24期、36期分期付款方式，减轻一次付款的

还款压力。

四是费用低廉

选择金穗贷记卡分期付款方式，比选
择汽车消费贷款可少支出15%左右的利息
成本。

五是优惠多多

烟台市农行通过与车商合作，将定期开

展汽车分期付款促销活动，在活动期内金穗

贷记卡用户最高可享受0利息、0手续费的优

惠，同时还能获赠不等的奖品。

金秋时节，选择金穗贷记卡分期购车，

请记住农行“金穗贷记卡分期付款购车易”

与您一路同行！

咨询电话：15318656288。

“金穗贷记卡分期付款购车易”与您一路同行

自去年国家启动新型农

村社会养老保险(简称“新农

保”)试点工作以来，山东烟
台农行积极与烟台市人力
资源和社会保障局签订“新

农保”业务合作协议，充分

依托自身遍布城乡的网络、

网点以及庞大的农村客户

资源优势，全力推动“新农

保”业务在农村地区的顺利

开展。

今年以来，该行辖内多

家支行开通了“新农保”服

务项目，代收农保资金超过

两亿元。

据了解，烟台市每年

“新农保”项目的缴费规模

和农户群体非常庞大，且逐

年递增。通过代理项目，烟
台农行可相应带动惠农卡

业务在农村地区的发展，有

利于扩展其服务“三农”功

能。据统计，截至目前，烟台

农行今年新增惠农卡 24万

张，新增小额农户贷款 3亿
元以上。

为了落实好“新农保”

代理项目合作协议，特别是

方便参保农民缴纳保费的

问题，烟台农行采取有力措
施，拓宽农民缴费渠道，提

高农民参保积极性。

该行对现有农村网点

实施集约化经营，科学规划

网点布局，同时增加转账电

话、电子银行、ATM等自助

设备的投入，形成“网点+自

助设备”的服务模式。

该行积极与村委会、村
超市、农资店等签订代理协

议，组建“新农保”金融服务
代理人队伍，协助保费收付

工作，对于人口相对集中的

偏远村落，为客户经理配备

车辆和相关办公设备，采取

上门服务方式，进一步解决

了农户缴费难的问题。截至

目前，烟台农行共在农村地

区设立营业网点70个，投入

ATM近100台、自助终端近

20个、转账电话6000余部。

与此同时，烟台农行还

制订和优化了个人缴费、养
老金发放、账户托管等综合

服务方案。随着“新农保”代

理业务的逐步推广，该行计

划进一步拓宽与社保系统

业务合作的深度和广度，建

立信息共享机制，实现数据

库的有效对接，最终实现惠

农卡由收付款载体向功能

更为强大的社保卡转变，将

更加有效地提升服务“三

农”能力。

中国农业银行

烟台分行 杨新刚


