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今日德州·调查

记者探访德州煤球制售产业：

烧煤取暖快热到头了
文/片 本报记者 董传同 王宗吉

失去优势>>

原料面煤一吨涨200元

对煤球制售产业发生

的变化，煤炭经销商人刘

先生的感受最明显。26日，

刘先生在一家煤球厂受到

了热情的接待，并很快从

煤球厂拿到了钱。刘先生

说，如果煤球厂不现场付

清，他们就很难拿到货。而

在以往，刘先生都在为卖

出煤炭而烦恼。

青年路另一家煤球厂

的老板，则正在为顺利地

进到低价煤而高兴，他告诉

记者，谁出的价格高煤炭商

就会卖给谁，听从山西进煤

的人讲，现在很多人都出去

跑煤，煤炭越来越难进了。

“现在不仅煤炭原料难

进货，价格也涨了不少。”一

家煤球厂的老板介绍，从夏

天以来，制作煤球使用的面

煤价格已经从600元一吨，

飙升到了800多元，其间煤

炭价格从来没有下降过。

伴随着原料的上涨，

大煤球的价格也随之从
1 . 8元涨到了2元，小煤球

从0 . 48元涨到了0 . 5元。青

年路煤球厂一位工作人员

介绍，现在燃气一个字才
两元，大煤球的价格也是
两元，和燃气比煤球的价

格优势已经消失。

市场萎缩>>

居民改用燃气和太阳能

青年路煤球厂老板表

示，按市场规律，煤球涨价

之后，总体销量肯定要下

降。另外，城区改造和新能

源的推广也使得煤球销售
市场越来越小。青年路煤

球厂的老板说，城区改造，

已经明显威胁到了煤球厂

的生存空间。

而在几间破败平房中

栖身的北园煤球厂对面，

已经盖起了漂亮的小区。

北园煤球厂的赵师傅介

绍：“现在60%的销量走往

郊区和农村，城区只剩下

了40%的销量。”

煤球销售淡季，城区

小吃摊曾经是煤球厂的

“救命稻草”。一位业内人

士告诉记者，这几年特别

是太阳城大会之后，城区

小吃摊要么消失，要么改
用煤气，这一块的市场已

经不复存在。目前城区的

销量只剩下部分沿街平房
店铺和没有改造的棚户

区，“现在煤球销量锐减”。

“我准备再干一阵，就不
想干了。”青年路煤球厂老板
告诉记者，现在煤球厂的生
意并不好做，煤球涨价之后，

总体而言销量肯定要下降。

北园煤球厂的赵师傅
说，当前是煤球销售的旺季，

一天能有20多吨的销量，五

六个人手都不够用。但这并
不能说明煤球厂的日子好
过，煤球厂头痛的是，要用冬
天几个月的利润弥补整个夏
秋季节的亏空。赵师傅介绍，

煤球厂夏天基本停产，各项
费用却一直在涨，工人的工
资和保险又不能不发放。

“现在德州还有30多家
煤球厂，将来肯定还会越来
越少。”一位业内人士认为，

城郊和农村或许是煤球未来
可以开拓的市场，但对未来
仍然表示担忧，城市的发展，

新的技术手段的出现，传统
煤球产业正在步入迟暮。

未来趋势>>

煤球厂老板称要改行

工人正在把蜂窝煤装上车，准备发货。

进煤难已成当前一些煤球厂的难题，飙涨的煤炭价格也正在让煤

球失去价格优势。另外，煤球用户的锐减以及夏季停产的局面，让不少

煤球厂难以坚持。业内人士称，煤球制售产业已步入夕阳时代。


