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皇冠·河滨园二期项目主体封
顶、福盈天际两栋别墅楼一栋 17 层高
层即将封顶、华府天地明年三月交
房、新兴园封顶 6 栋已有 3 栋楼售罄、
容郡·国际连外立面都已经做好
了…… 26 日，记者咨询了泰城正在热
销的十余家楼盘，发现现在很多楼盘
都有部分房源成为准现房。

可能有些市民还对准现房概念
比较陌生，所谓准现房其实是指房屋
主体已基本封顶完工，小区内的楼宇
及设施的大致轮廓已初现，房型、楼
间距等重要因素已经一目了然，工程
正处在内外墙装修和进行配套施工
阶段的房屋。

一般来说，项目进行到准现房或
者现房阶段，开发周期大大加长，对
于开发商而言，是资金实力和整体实
力的较量。这种看得见摸得着的产
品，不但让开发商面临一定的财务成
本压力，而且对开发理念、建设水平、
工程质量等方面都是一个挑战。但是
对购房者来说，这却是一件好事，因
为购买准现房的风险相对小很多，毕
竟这种房源有着真实直观的户型，触
手可及的建材，将购房者的权益摆放
在眼前，明明白白，真真切切。像泰山
御府苑，目前已经建成的三十多栋住
宅楼不但主体完工，而且连景观小品
都差不多已经完成，所以其现房实景
赢得了不少市民的青睐。

值得一提的是，准现房的性质仍
然属于期房，政府按照期房进行管
理，必须办理商品房销售许可证才能
销售。市民买房时一定要问清楚开发
商是否有预售许可证。本期《黄金楼
市》将盘点泰城热门准现房楼盘。

（本报记者 梁敏）
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尽管楼市政策一调再调，各大房
企三季度成绩单依然不俗。根据日前
中国房产信息集团联合中国房产测
评中心，共同发布的《2010 年前三季
度中国房地产企业住宅销售排行
榜》，今年前三季度，房企 20 强合计
实现销售 4 7 1 0 亿元，同比增长
34 .6%。

根据数据显示，在 8、9 月份市
场的短暂回暖中，万科、保利、中海、
恒大等多家房企，都趁机“捞”了一
笔，装满了口袋。除万科以 692 亿元
的销售金额刷新历史纪录外，保利地
产以 405 亿元的销售金额夺回亚军
的位置，保利之后，中海、恒大及绿地
集团三大开发商的销售额分别为 399
亿、375 亿和 367 亿，差距非常小。

值得关注的是，经过第三季度的
销售井喷，大多数企业的销售回款压
力已经明显降低。不过，依然有一些

开发商的销售额离全年目标仍有距
离，例如富力和碧桂园全年销售目标
都是 300 亿，但前三季度只销售了
217 亿和 215 亿。而绿城的全年销售
目标是 670 亿，但前三季度只完成了
326 亿，只有全年任务的一半。

从各家上榜房企的公开资料可
以看出，今年前三季度，一线城市销
售金额占 59%，销售面积占比 48%。
就今年前三季度城市销售面积集中
度分布情况看，前两季度，二三线城
市对上榜房企的贡献均高于一线城
市，尤其是在 4 月份新政出台之后，
一线城市的比重在逐步萎缩。

一位开发商指出，一线城市的楼
市仍是国家调控的重点，资金流向将
继续转向省会及地级城市，未来广大
的二、三线城市仍将是开发商淘金的
热点。

(道雪)

20 大房企前三季度吸金 4710 亿

二三线城市成淘金热点
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