
本报泰安 10 月 27 日
讯(记者 梁敏) 27 日，记
者从光彩大市场获悉，为
了庆祝该市场开业 4 周
年，光彩家具汇展中心特
地推出全场七折超值优惠
活动。

“我们光彩家具汇展
中心是咱们鲁中地区最大
的家具广场，10 月 31 号
当天，整个汇展中心的家
具全场七折！”27 日上午，
光彩大市场的工作人员对
记者说。据了解，本次光彩
家具汇展中心的促销活动

是为了祝贺泰安光彩大市
场开业 4 周年。经过 4 年
的发展，泰安光彩家具汇
展中心已经吸引了全国数
百个家具品牌入驻，在泰
城西部形成了鲁中地区最
大的家具广场，卖场内家
具种类齐全，包括红木、实
木、现代板式、软体、藤艺、
钢木、儿童家具和办公家
具等，10 月 31 号当天上
午 10 时— 16 时的七折优
惠将给市民带来新的抢购
激情。“七折是什么概念
啊，10000 元的家具能省

3000 多元呢！别说是消费
者，就是我们做家具生意
的看了都心动！”光彩大市
场的一名品牌商铺负责人
笑着对记者说。

据了解，泰安光彩大市
场是由安徽南翔集团在成
功开发安庆光彩大市场、蚌
埠光彩大市场和商丘光彩
大市场之后，与浙江德力西
集团、北京物美商业集团、
河北新奥集团联合组建光
彩公司、共同打造的鲁中地
区最大的商贸物流基地。一
期工程于 2006 年 10 月建

成开业，项目被列为全国工
商联“光彩事业”重点项目、
全国创业型试点城市示范
园、山东省重点项目、泰安
市重点工程。泰安光彩大市
场一期工程占地面积 725
亩、建筑面积约 44 万平
米。经过 4 年运作，光彩市
场已经形成了品牌化和规
模化经营。已入驻的商户
超过 2000 家，从业人员达
到 2 万人。目前，光彩大市
场已经成为泰城老百姓购
买家居建材产品的重要去
处。

10月 31日全场家具七折优惠

光彩家具汇展中心火爆促销

家居中摆放工艺品，
根本目的不是为了实用，
完全是为了美观，因此，挑
选工艺品时，美观要放在
第一位上。至于它本身的
价值是几千几万元还是几
元钱，这并不重要，只要它
有独特的造型即可，切莫
一味求贵。摆放工艺品，只
是为了点缀家居，所以宜
少而精，否则就会喧宾夺
主。选择工艺品时，一定要
考虑它与整个家居环境是
否和谐，否则就会显得很
突兀。摆放工艺品，主要是
为了观看，所以挑选时，一
定要考虑家居中有无合适
的位置来摆放它。

小饰品扮靓家居

居然之家泰安店落户
泰城以来，创造了无数个销
售神话，几乎每一次促销活
动都取得轰动效应。活动期
间动辄数万人的客流量让
不少家具品牌趋之若鹜，纷
纷进驻该店。然而，在我们
看不见的背后，居然之家泰
安店的工作人员们做了更
多的工作，真正把实惠和周
到服务奉献给了泰城市民。

“我们最近在做社区营
销活动，主要是从我们自身
做起，帮助小区业主获取最
新的家居信息，同时配合物
业公司规范小区广告。”25
日，居然之家泰安店的企划
人员告诉记者。买过新房、
搬过新家的人都知道，每逢
楼盘快交房的时候，各种家
居品牌、太阳能品牌、甚至
是空调打孔等广告都会铺
天盖地而来，一个漂亮的小
区往往就被这些张贴、甚至
是喷绘的广告弄得面目全
非。为了满足驻场商铺的宣
传需求，同时维护居然之家
良好的形象，居然之家泰安
店特地与泰城各新建小区
物业联系，安排了大量人力

物力，精心制作了交房手
册、新生活指南等小册子，
送到泰城几个即将交房的
大型社区。

“等到小区交房之后，
将迎来一个家居购买高峰
期，我们还将推出购物班车
免费接送活动，方便市民前
往卖场选购家居建材产
品。”居然之家泰安店的企
划人员介绍。这种小区营销
在泰城越来越受欢迎，必然
会推动一站式家居购物的
进一步发展。

据了解，为了尽可能满
足泰城市民的消费需求，保
障消费者权益，居然之家向
市民做出了多项承诺，比如
市民如果在居然之家消费
出了质量问题，不用与商家
扯皮，由居然之家“先行赔
付”；如果在居然之家所买
产品的价格超过其他卖场，
差额部分由居然之家负责
双倍返还，这就是市民熟知
的居然之家“同一品牌同一
价格”。此外，如果消费者买
了东西以后又不满意，由居
然之家在一个月内无理由
退换。 (本报记者 梁敏)

居然之家力推

小区营销模式
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