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车市冲刺赛
各就各位

车商忙冲量，对于终端

消费者而言，这也是一个“淘

车”的好机会。

毋庸置疑，汽车已成为
市民生活的“新大件”，“买辆

车，咱也成为有车一族。风刮

不到，雨淋不着”成为诸多市
民的梦想。而随着岁末汽车

厂商“冲刺”速度和幅度的加

快，大家的购车梦想更容易

实现。

其实在往年年底，随着

各单位年终奖金的发放，车

市都会迎来一个新的销售高
潮。忙活一年了，很多消费者

都准备买辆新车，作为年底

奖励自己的一种方式。还有

一些消费者在年底计划买一

辆新车回家过年，一来避免

春运购票、挤车之苦，二来也

能回报自己一年的辛苦。春

节前想提车，现在是比较适
当的选车时段，过年时就能

如愿开车回家了。

买车族王先生则直言，

年底往往是消费者买车的好
时机。经销商为完成任务量

只能降低价格赚销量，有的

经销商更是赔钱卖车，因为
只有完成了厂家给的任务才
能获得返点。而这种价格是
一年中都拿不到的，所以他

打算先考察一下，并计划在
12月31日那天交款提车。

经过走访，记者发现有

一部分消费者深谙车市“精

髓”：新车上市价格往往比较

高，而一旦成为库存车，则价

格便宜一大截。年底库存车

陡增，趁这个时候买车最合
适了。

刚刚花 8万多元买了一
辆小车的张先生则明确表

示，汽车是给将要分娩的妻

子准备的，“我之所以选择年

底购车，是因为我爱人预产
期越来越近，而且年底通常

是各汽车品牌价格最低的时

候，价格基本上到底了，所以
才决定出手。”

据调查，大多数消费者

和张先生的想法一样，一方

面等着用车，加上车市年底

冲量，价格实在又有服务、

礼品等多方面优惠，反复对

比 后 很 容 易 做 出 决 定 。看

来，汽车厂商奋力“冲刺”，

还是能博得烟台消费者连连

喝彩的！

本刊见习记者 赵珂

买家 考察市场，该出手时就出手

记者走访烟台市十几家汽

车4S店后发现，还不到岁末，各
厂商就已经开始摩拳擦掌，为
最后的“冲刺赛”做预热。

11月1日，烟台交运轿车销
售服务有限公司推出了比亚

迪零首付购车活动，凡购买

F0、F3R的车主，不需花一分

钱就可以把车开走，此后可

以分期付款。据悉，该公司主

要是针对资金周转不开或经

济能力不强但想拥有时尚爱

车的年轻人士推出的政策。

与此同时，记者从烟台

富豪沃尔沃 4S店获悉，目前

沃尔沃S40最高可以优惠8 . 8

万元；购买雪佛兰乐驰车可

以享受3000元补贴加2000元

大礼。一些经销商则推出了

购车赠送千元大礼包，并对

团购活动开设“绿色通道”，

在此期间购车还赠送车主

200元洗车卡。

据山东鸿运汽车交易广

场有限公司长安轿车市场部
徐诗赟介绍，为冲刺他们专

门推出了优惠返现活动，加

上其它活动累计可优惠3000

元。此外，有些厂家则是通过

新款车来冲击年度销量。记

者了解到，烟台华宇汽车销售
有限公司，就在本月初推出了

纪念版车型。

除了种种优惠举措外，有

些车商还从服务方面下功夫，

来吸引更多眼球。记者了解到，

目前烟台车市，不少4S店对售
后服务进行了改造升级，此外，

本土大多数厂商还推出了24小
时全天候服务、“一对一”亲情
服务、“一家亲”等售后服务措

施。显然，售后服务的升级让即

将购买汽车的消费者能省一
大笔银子。

汽车经销商何以加大

“冲刺”速度？有关人士分析，

这与商家完成厂家销售任

务、缓解资金压力、清理库存

息息相关。每年12月底，厂家

都会对经销商进行销售目标

核算。对完成任务的商家，厂

家会兑现“返点”等奖励政

策，反之则没有。因此，为了

得到返点，不少经销商会在

1 2月份突击降价冲量，这也
是年底时商家时常降价的根

本原因。

还有，年底银行会回笼

资金，这对于往往借助于银
行获得资金的经销商来说意
味着流动资金的缺失，为了

保证流动资金的正常，经销

商会急于将车卖出，将资金

收回。

另外，在新车型上市前清
理老车型的库存也是重要原

因，同时有的经销商还会有部
分积压的滞销车型，这也在年

底的清理库存之列。

有业内人士表示：“目前的

降价促销基本上是经销商自己

的行为，清理库存的一个原因

是 处 理

积 压 的

车。”记者了解

到，积压时间越

长的车销售的困难越大，对积

压车厂家往往采取“买断销售”

的方法，经销商一般会对积压

车进行较大的让利。

有关人士提醒准车主，与

平时降价促销不同，商家年底

“冲量”降价一般时间较短，大

概在40天左右，一旦完成销量，

就会迅速恢复原来的价格水

平；其次是降价幅度大，一般要
比平时多降几千元左右，而且
还会同时赠送礼包，这在其他

月份是没有的，建议消费者应

当抓住这个机会。

年底购车，是消费者的时机，还是商家的商机？有业内人士分析，汽车下
乡、购置税优惠政策很可能在2010年年底截止，汽车厂商和消费者可能进行
最后一轮冲刺来追赶政策的“末班车”，加之经销商年底“冲量”，本季度后两

个月仍有可能出现新一轮促销大战。

车商
冲量为何？让利不让市场


