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国内祖代种鸡
三成来自益生
该企业已成全国乃至亚洲最大的

祖代肉鸡饲养企业
文/片 本报记者 李文鹏 马绍栋

“我们是专门生产肉鸡的爷爷辈和父母辈的企业，可以说
是站在国内肉鸡产业链的源头。”对于大多数消费者来说，日常
生活中食用肉鸡是再平常不过的事情，可是如果要追问这些鸡

苗的来源就必须要位于烟台的山东益生种禽股份有限公司来
回答了。

作为全国乃至亚洲最大的祖代肉鸡饲养企业，目前公司在
祖代种鸡养殖和繁育父母代种雏鸡方面保持市场占有率第一。

借钱借员工创业

如今的益生股份已经拥有了养鸡
场 31 处、孵化场 4 处、饲料厂 2 处、原

种猪场 2 处及子公司 6 家，整个场区都

装备了先进的种鸡培育、饲养设备并且
全部实现自动化控制，这让人难以相信

在十多年前益生还仅仅是一个无人知

晓的小型养殖场。

1994年，现任山东益生种禽股份

有限公司董事长的曹积生彼时还只是

烟台一家进出口公司的业务员。“我当

时虽然没什么具体的想法，但就觉得

还是应该干点事情。”在这种思想左右

下，他只身来到益生养殖场，希望在此

有所作为。

“当时条件困难啊，饲养员、技术员

都是从我原来进出口公司的关系单位
那里借来的，钱也没有，四处筹措。”曹

积生表示，自己当时东拼西凑拉起了一

支队伍，而当时国内有40多家同类种苗

企业，其中很多都是资金雄厚的国营或

合资企业，要跟它们同台竞技，对于草

创的益生来说难度可想而知。

禽流感成就益生腾飞

随着我国鸡肉消费量的显著提高，

家禽养殖业的规模也越来越大。但天有

不测风云，从 2003 年开始，连续爆发的

禽流感疫情重创家禽养殖业，同行业不

少企业纷纷倒下。“我们当时的情况也

很严重，几乎是一只鸡苗也卖不出去，

同时现金流吃紧，没钱给鸡买饲料。”提

起当年的惨状，曹积生唏嘘不已。

然而，长期从事这个行业的经验让

曹积生觉得，禽流感毕竟只是暂时的，

从长远来看，这个行业是不会倒的，总

会迎来转机的时候。“我当时就决定一

要坚持，二要扩张。”凭借益生多年来积

攒的资源以及曹积生在行业内的良好

信誉，益生在禽流感让整个行业一片萧

条之时逆市扩张，不断提高存养量，到
2006年下半年行情好转时，益生已是异

军突起，站到了同行业的前列。

上市只是一个新的开始

对于自己能在禽流感等一系列行

业危机中胜出，曹积生表示，这源于自

己创办企业时一贯坚持的诚信理念。

正是因此，益生祖代肉种鸡的市场

份额从最初的 0.5% 逐年上升，2006 年

时到了 15%，行业龙头地位奠定，到今

年预计将达到 32%。

经过精心筹备，2010年8月10日，益

生种禽股份有限公司成功登陆深交所中

小板。上市给公司带来了什么？曹积生表

示，上市后资金充裕了，企业品牌效应明

显了，但这并没有让他感到轻松，反而更

觉得肩上的责任重大。“股东、员工、客户

都盯着你，上市只是一个开始，我们还要

摆正心态不断超越自我。”

②

格民企档案：

益生股份：农业产业化国家重点龙
头企业，全国最大的祖代肉种鸡饲养企

业，主营业务包括祖代种鸡的引进与饲
养、父母代种雏鸡的生产与销售、商品肉
雏鸡的生产与销售、饲料的生产和销售、

种猪和商品猪的饲养和销售。在祖代种

鸡的引种方面，2007年、2008年益生的肉
鸡、蛋鸡的引种量分别雄踞亚洲第一和
全国第一。在国际上，公司是世界肉鸡和
蛋鸡两个最大家禽育种公司美国安伟捷
和美国海兰公司的全球最大客户；在国
内，公司已成为国内众多知名一体化肉
种鸡生产企业的供应商，拥有一大批诸
如山东民和、青岛九联、山东仙坛、潍坊
昱合、六和集团等优质客户。

格“星探”点评：

益生股份成功登陆 A 股，可谓实
至名归。随着肉鸡消费量的提高，市场
对优质鸡苗的需求量与日俱增。而益
生所从事的祖代肉种鸡饲养位于养鸡

产业链的顶端环节，是中国肉鸡产业
链的源头。多年的祖代肉种鸡饲养为
益生积累了成熟的技术和经验；创业
伊始便精诚团结的管理团队运行稳
健，加上公司在上下游产业链中累积
的稳固合作关系，都让益生的前景无
限美好。益生极具现代化的养鸡场。
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