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齐鲁财金·聚焦

破解中国经济转型期迷雾

“郎旋风”下周登陆泉城

近几年，银行保险产品
凭借其保值增值、抵御通胀、
拥有意外保障等独特优势受
到热捧。数据显示，今年前10
个月我国银行保险保费收入
达3000多亿元，反映出在通
胀预期下人们购买银行保险
产品的热情不减。究其原因，
和银保产品的特点分不开。
这类产品条款简单、投保简

便；保险期限相对较短；兼顾
理财功能的同时提供高额风
险保障等，在很大程度上为
消费者投保提供了便利。

不过，由于银保产品销
售过程中存在个别业务员误
导、不诚信等行为，也为人们
所诟病。今年11月初，银监会
下发了《关于进一步加强商
业银行代理保险业务合规销
售与风险管理的通知》，这标
志着银行保险业务发展步入
了全新的阶段。

新规带来转型契机

“银监会新规的出台表
明了监管部门规范银保业务
的信心和决心，同时也将成
为倒逼银保业务转变发展方
式的一个重要契机。”中国人
寿山东省分公司银行保险部
陈总告诉记者，“银监会下发
的这个《通知》对保护消费者
的合法权益，防止销售误导
以及促进银行保险业务的规
范、健康、持续发展必将产生
积极影响。”

据悉，作为保险行业引
领者，中国人寿始终以推动
行业规范发展为己任，认真
践行“用心经营，诚信服务”
的经营理念，用专业和真诚

赢得客户，用良好的业绩回
报客户，收到了良好回报，截
至11月份，中国人寿山东省
分公司银保业务实现保费收
入近90亿元。

记者在采访中了解到，
中国人寿山东省分公司多次
召开会议，规划新形势下银
保业务发展布局，研讨如何
在严格执行银监会的《通知》
规定的同时，进一步强化“适
应得机遇、规范得市场、共赢
得客户”的发展意识，积极实
现发展方式、合作方式和服
务方式的“三个对接”，在新
的起点上，推动公司银保业
务健康持续发展。

分红新品受青睐

记者走访了多家银行网
点发现，中国人寿今年推出
的国寿鸿盈两全保险(分红
型)产品广受青睐。记者在采
访中了解到这么一条信息：
11月8日，济南市区一家银行
迎来了一位不同寻常的客
户。这位40岁的王女士，一次
性购买了10万元的中国人寿
银保产品--国寿鸿盈两全保
险(分红型)。

提起银行保险，王女士
感慨颇多。原来，她的妹妹在

2007、2008年先后在银行购
买了3份国寿鸿丰两全保险
(分红型)，累计交费12万元，
保险金额127560元。2008年
7月8日，王女士的妹妹因一
氧化碳中毒不幸身亡，中国
人寿经核实后给付了三倍保
额的保险费共计382680元。
“多亏妹妹购买了保险，这笔
钱能帮助她年幼的孩子健康
成长。”王女士表示，“我这次
购买银行保险产品，就是看
中了它不但可以让资金保值
增值，如果碰上危难时还可
弥补意外损失的特点。”

三因素捧热国寿鸿盈

为什么一款分红型保险
会如此受追捧呢？拥有国际
金融理财师、中国金融理财
师双重资质的李先生告诉记
者，国寿鸿盈两全保险(分红
型)热销背后有三重因素：

一是产品优势明显。分
红保险的主要优点在于可以
使保户在获得保障的同时保
证本金的安全，并享受保险
公司的专业投资收益。国寿
鸿盈两全保险(分红型)本金
到期全部返还，除了固定收
益，每年还可享受公司分红，
红利可累计生息，另外还享

受3倍保额的意外保障，以解
除人们的后顾之忧。

二是公司实力强。众所
周知，银保产品的固定收益
和分红水平与公司实力密切
相关。中国人寿作为国内唯
一一家资产过万亿的保险企
业，可运用资金超过11000亿
元，是我国资本市场最大的
机构投资者之一，已连续8年
入选《财富》全球500强企业。
银保发展10年来，中国人寿
的银保产品分红水平一直处
于行业领先地位。

三是售后服务好。保险
作为无形产品，它主要依赖
员工后期高品质的服务去完
成。所以，服务质量是寿险公
司在竞争中致胜的关键。中
国人寿拥有健全的服务网络
和庞大、高效服务团队的公
司，可以凭借其良好的服务
口碑赢得更多客户的信赖。
“作为消费者，如果你打

算选择银行保险产品，一定
要分清银行保险和储蓄的不
同，全面了解所要选择的产品
特点，只有这样，才能避免把
储蓄和保险相混淆，给自己带
来不必要的麻烦和经济上的
损失。”在采访中中国人寿山
东省分公司银保部陈总再三
强调。 (财金记者 薛志涛)

本报讯 (记者 周海升
程立龙) 12月18日，著名

金融学者、香港中文大学教
授郎咸平将受邀到泉城济
南，参加由本报、山东神光和
永安期货主办，招商证券泉
城路营业部协办，淄博邦裕
企业管理咨询公司承办的
“鲁能·领秀城漫山香墅”大
型经济论坛。届时，郎教授将
在为期一天的论坛上纵论国
内外经济新动向，为中小企
业及金融界人士把脉经济转
型背景下的中国机会。

即将过去的2010年，中
国经济增速在超过预定目标
的同时，调结构、促改革、惠
民生同样取得了积极进展和
重大成就，这是有目共睹的。

当多角度洞悉当前经济
形势时，我们又不得不承认，
中国经济似乎走入最矛盾、
最复杂的境况：在流动性趋
紧大背景下，防通胀和保增
长兼顾的难度开始加大，
2 0 0 7年“C P I高企、货币紧
缩”的经济景象重现。

在这种背景下，一个问
题备受广大中小企业和金融
业关注：2008年席卷全球的

金融危机会否卷土重来，中
国的中小企业如何调整企业
发展战略？货币政策转向稳
健后，金融业如何在变轨中
壮大？民间资本如何在流动
性趋近的背景下出牌？

此外，12月 5日至 7日，
中央经济工作会议在京召
开，会议将如何为来年的经
济政策定调，什么行业将会
成为投资的热点？民间资本
如何顺势而为，踏准经济转
型的“步点”？

在下周六的论坛上，一头
标志性的白发的郎咸平，将用
一口绵软却又劲道十足的台湾
普通话，为山东企业界和金融
业高端人士把脉经济时局。

记者了解到，本次论坛
郎咸平演讲的主题主要包括
三个方面：首先是经济转型
期中小企业如何“换挡”，这
个问题深受企业的关心。其
次通胀乱相下民间资本投资
攻略。第三是宏观展望调控
政策、货币政策走向与资本
市场机会。这三个方面的内
容既有宏观层面的经济透
析，又有微观层面的投资策
略，值得大家关注。

中国人寿：银保发展站上新起点

1 2 月 3 日 开基净值

见A2、A4、A6、A8版中缝

什么行业能持续稳定地赚
钱？这是吴先生苦苦追寻的一
个问题。吴先生以前是做机械
配件生意的，前两年这个行业
特别火，但从爆发全球金融危
机以来，生意越来越不好做。他
平时特别关注报纸、网络等媒
体，希望能从中找到受外界因
素影响较小的行业，但一直都
不甚理想。

直到有一天，他去朋友干
洗店办事，一上午的时间，看到
店里取送衣物的顾客络绎不
绝，跟朋友细细一交流才知道
洗衣业利润竟然这么高，平均
利润空间高达80%。洗衣服务
的单笔交易金额低，且顾客愿
意预先付款，不存在呆账、滞账
的情况；产业变化小，风险低，
因为消费者每天都要穿衣服，
不管市场经济怎样变动，洗衣
店的生意都可以永远持续下
去，使投资风险大大降低；洗衣
业不像其它行业，必须先备货
储放在仓库，再销出去，卖不掉
就要折扣处理或丢掉。因此，洗
衣业不会积压资金，更没有存
货损失。这和吴先生以前所从
事的行业有了很大的区别。他
决定把投资方向锁定在干洗
业。

考察了很多干洗品牌，他
最终选择了加盟国际知名洗衣
连锁、山东干洗业第一品牌--
朵拉国际洗业公司。自开业以
来，吴先生用心经营，短时间便
收回投资，利润稳步上升。在朵
拉洗业公司的协助下，成为多
家保险公司和银行的定点团体
洗衣单位，现在每天衣物输送
线上都是满满的。

吴先生非常庆幸自己当初
选择朵拉国际洗业公司。他现
在积极向朋友们推荐朵拉，希
望身边的朋友们也能快速加入
赚钱的行列……

好项目 大品牌
投资少 收益高

朵拉国际连锁

0531-86117788

你想持续

稳定赚钱吗

自上周四本报等单位
将举办郎咸平大型经济论
坛消息见报后，四部票务咨
询电话成了名副其实的
“热”线，由于部分时间段来
电集中，四部电话经常出现
同时占线的情况。电话咨询
的焦点是门票的购买事宜。
记者昨日从论坛会务组了
解到，从今天13：00开始，论
坛门票进入了正式发售阶
段。

12月2日一大早，论坛
咨询电话甫一开通，电话就
一直响个不停，读者王女士
来电第一句话就开始了埋
怨：“这个电话怎么一直占
线啊，我不停的按重播键才
打进来，真太急人了。”而家
住济南一位黄先生则对本
次活动兴趣十足，电话中一
开口就问：“这样的讲座以
后还有吗？如果以后还有，
一定要跟我联系！”，黄先生
留下了自己的手机号，并表

示要约自己的好朋友过来
一起听，“决不能错过这个
和大师面对面的好机会”，
黄先生在电话里说。据不完
全统计，截至12月5日下午
14：00，咨询电话接到读者
来电约千余个。

对于备受“郎粉”关注
的购票事宜，昨日记者从论
坛会务组了解到，经过紧张
印制，从今天下午 1：0 0开
始，读者可前往以下地点购
买本场论坛的门票：

◆山东报业大厦6楼
《齐鲁财金》编辑室，
地址：济南经十路16122号
咨询电话：0531-
89096315、85196318；

◆圣凯摩登城522房间
地址：济南泺源大街29号
咨询电话：0531-
81670968、15194134563。

(财金记者 季静静)

惯于给中国经济分析下
“猛药”的学者郎咸平教授，
祖籍山东潍坊，是美国宾西
法尼亚大学沃顿商学院博士，
目前是香港中文大学最高学术
级别的首席讲座教授，其学术
论文不但深受国际学术界的重
视，而且其也在2003年被列
入世界经济学家名人录。

作为世界级的公司治理
和金融专家，郎咸平主要致
力于公司监管、项目融资、直
接投资、企业重组、兼并与收
购、破产等方面的研究，成就
斐然。2004年，郎咸平用最为
传统的财务分析方法，痛陈
国企改革中的国有资产流失

弊病，并提出目前一些地方
上推行的“国退民进”式的国
企产权改革已步入误区。引
起巨大的影响，被称之为“郎
旋风”。他所分析的企业案
例，如名噪一时的德隆和格
林科尔等深受业界重视，不但
具有诊断性，同时被事实证明
了其预见性。他对中小民营企
业发展问题的深度剖析和解
决方案，为他赢得了“中国民
营企业教父”的美誉。

近年来，郎咸平教授对
宏观经济、房地产调控以及
国际经济政策等方面多有著
述，更是大家最喜欢的经济
学家之一。

仗义执言郎咸平

论坛票务咨询热线“烫手”

“与郎约会”门票今起开抢

由“劣蜜”驱逐“好蜜”想开来

□周爱宝

一位多年从事蜂蜜加
工的老友突然给爱宝打电
话，诉说自己的苦恼：他生
产的高质量蜂蜜在超市卖
不动，假劣蜜却因为价格低
而销售火爆。多年来一直坚
持“卖上等好蜜，做实在好
人”的他，近来却觉得这个
市场让他越来越困惑。

阳光下没有新鲜事，劣
蜜逐好蜜现象，符合“劣币
驱逐良币”这一经济学著名
定律。“劣币驱逐良币”，何
处不是！在现实生活中，严
格按规则办事的人，可能会

被不按规则的人刁难，还会
被别人骂缺根筋，于是大家
就都做“聪明人”，不做老实
人。这位三十多年养蜂卖蜂
蜜的朋友也是同样的处境。
从爷爷辈儿算起，已是三代
蜂农，而今年近七十，却越
活越不明白了：以前没有现
在所谓的这么多技术手段，
市场上的蜂蜜基本都是好
蜜，现在技术规范越来越
多，假蜜劣蜜反而横行。质
监部门说不搞“QS”(食品质
量认证)不行，他就把厂房
设备升级达到标准要求，产
品上也有了“QS”，然而超市
里、市场上没有“QS”的产品
却照卖不误。

爱宝用自己掌握的有
限的经济学知识解释说，因

为信息不对称，一般消费者
分不清楚，导致这种现象在
许多领域都存在，记得皇明
太阳能董事长黄明也向北
大光华学院的张维迎教授
请教，如今太阳能市场上仿
冒、质量差的产品充斥了市
场，自己却无能为力，为什
么技术先进、质量过硬的好
产品却打不过他们？张维迎
说这是行业领袖必须付出
的代价。

爱宝只能回答这位蜂
业老总为什么会这样，却无
法告诉他如何避免，因为这
不是他和我，甚至消费者想
避免就能避免的事。但是我
仍认为，好人会有好报，诚
实经营还是有回报的。山东
蜂蜜业仅有的两块“山东名

牌”，他们是其中之一，省和
市先后奖励过45万元，这是
多高的荣誉啊！更重要的
是，那么多的消费者认可了
他们的产品。

然而，爱宝心底里还在
担心，如果任由“劣币驱逐
良币”发展下去，良币被驱
逐，那么市场上流通的就只
剩下劣币了。拥堵的交通因
为交通警察的到来会疏导
开来，假冒伪劣商品会不会
因为“经济警察”的到来而
减少？

格财金资讯

提起银行保险，王女
士感慨颇多。原来，她的妹
妹在2007、2008年先后在
银行购买了3份国寿鸿丰
两全保险(分红型)，累计
交费 1 2万元，保险金额
127560元。2008年 7月 8
日，王女士的妹妹因一氧
化碳中毒不幸身亡，中国
人寿经核实后给付了三倍
保 额 的 保 险 费 共 计
382680元。“多亏妹妹购
买了保险，这笔钱能帮助
她年幼的孩子健康成长。”
王女士表示，“我这次购买
银行保险，就是看中了它
不但可以让资金保值增
值，如果碰上危难时还可
弥补意外损失的特点。”

保险案例

金价逼近历史高点
受到美国失业数据高企以

及美元下滑的推动，纽约商品
交易所黄金期价连续第五个交
易日攀升。交投最活跃的 2月
合约大涨16 . 9美元，收于每盎
司1406 . 2美元，涨幅为1 . 2%，
接近11月9日创下的1410 . 1美
元的收盘价历史高点。

交易员指出，失业率再度
攀升令投资者担忧美国经济复
苏之路更加艰难，美联储将因
此延长量化宽松货币政策和低
利率政策的实施时间。骤然升
温的避险情绪加上上周由于欧
债危机引发的稳定的避险买盘
推动黄金期价在上周五早盘时
快速升穿1400美元大关，盘中
一度触及1409 . 9美元的日内
高点。 (李觅)

论 坛 探 营


