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今日泰山·行动

三百余人达成购车意向
本报发起的“爱车人团购大行动”第一期团购价大部分出炉；活动火热进行中
本报见习记者 王鹏

4 日上午，由本报发起的“齐鲁
晚报·爱车人团购大行动”进入第二
期的看车、选车阶段，近百名爱车人
用一上午的时间选到了自己的爱
车，活动将进入砍价阶段。另外，团
购第一期价格大部已出炉，消费者
可以拨打热线进行咨询。

近百名购车者现场选车

4 日上午，“爱车人团购大行
动”第二期的近百名报名者乘坐大
巴来到看车活动的第一站——— 泰安
金江汽车销售服务有限公司(奔腾
4S 店)。随后，团购大军来到泰安中
租汽车贸易有限公司(一汽大众 4S
店)、泰安鸿泰汽车销售服务有限公
司(东风本田 4S 店)、泰安瑞亿汽车
销售服务有限公司(广汽丰田 4S
店)、泰安昌达汽车销售有限公司
(海马 4S 店、比亚迪 4S 店)、泰安玮
垒汽车销售有限公司(长城 4S 店)挑
选座驾。

每个 4S 店的展车前都被团购
看车者围得水泄不通，团购者认真
地听工作人员介绍汽车性能，有的
还坐到展车里，近距离感受车型的
优缺点。有的挑选到中意的汽车，去
试乘试驾。由于第二期看车安排的
时间较短，团购者在每个 4S 店停留
时间只有 20 分钟，部分团购者临走
时还恋恋不舍。“今天又看了几款车
型，经过看车、选车，已经定好了意
向购买的车型，计划元旦前就把汽
车开回家，希望晚报尽快帮忙把价
格砍到最底。同时希望以后多组织
这样的团购看车活动，给大家多一
些看车、选车的机会。”市民刘女士
说。

第二期团购进入砍价阶段

经过一上午的看车、选车后，参
加第二期看车、选车的团员几乎都
达成购买意向。综合两期的看车、选
车，最终达成购买意向的团员有
300 余位，其中意向购买北方车辆
有限责任公司旗下 4S 店所属品牌
车辆的有 87 位；意向购买东风日产
所属品牌车辆的有 33 位；意向购买
双龙比亚迪所属品牌车辆的有 15
位；意向购买一汽奔腾所属车辆的
有 13 位；意向购买一汽大众所属品
牌车辆的有 22 位；意向购买广汽丰
田所属品牌车辆的有 17 位；意向购
买东风本田所属品牌车辆的有 15
位；意向购买海马所属品牌车辆的
有 10 位；意向购买昌达比亚迪所属
品牌车辆的有 15 位；意向购长城所
属品牌车辆的有 8 位。

随着团购第二期看车、选车阶
段的结束，第二期团购活动将进入
砍价阶段。

第一期团购价大部分出炉

由本报发起的“齐鲁晚报·爱车
人团购大行动”经过先后两期的报
名、看车、选车，几乎每位报名者都
达成了购车意向。现在消费者最为
关心的是价格问题。截至 4 日，第一
期东风日产、比亚迪品牌车型的团
购价格经过激烈的砍价，价格已出，
其他 4S 店品牌车型价格预计在 12
月中旬出炉。到时将会及时通知有
购车意向的消费者，消费者也可拨
打热线咨询价格。

12 月 18 日、19 日，消费者团购
第一期选择购买车型将进行集中交
车，本报将参与集中报道，购车成功
者将由 4S 店提供价值 180 元的全
年齐鲁晚报一份(个别车型除外)。
团购价格最终保持到 12 月底，购买
必须持有齐鲁晚报“爱车人团购大
行动”的团购证。

由本报发起的“齐鲁晚报·爱车
人团购大行动”活动于 11 月 18 日
正式启动，这是迄今为止泰城最大
的汽车团购活动。活动自启动以来，
每天都有大批市民来电咨询，截至
4 日报名的已接近 500 人。

4 日，记者在活动现
场，见到了正在看车的刘
女士。她告诉记者，看到本
报刊登“爱车人团购大行
动”启动的消息特别高兴。
她意向购买一辆十万左右
的家庭用车，朋友给她介
绍了几款车型，但她对汽
车不了解，想通过本报的
团购活动能多了解一下汽
车性能、购车价格，对几款
车型进行对比，最终选择

适合自己的车型。
“购车行动刚启动那

会，我就积极地拨打热线
询问团购内容，并报名参
加了这次活动。在前后两
期团购活动的看车、选车
阶段，每次我都早早来到
指定地方集合，并同团购
大军一起前往各个 4S 店
看车、选车，详细听取 4S
店工作人员对车型的介
绍，了解车型参数。”刘女

士乐呵呵地说。
经过这两期的看车、

选车，刘女士选择了长安
福特 4S 店的福克斯车型，
但她还有困惑，不知道该
选择两厢还是三厢车，以
及车型的排量、手动档或
是自动档等都在考虑。在
本报资深人士的帮助下，
刘女士终于决定了自己所
要购买的车型。

圆梦：

两次活动选中意向车型

本版摄影 本报记者 陈琳

一汽大众 4S店的工作人员向市民发放小礼品。

东风日产嘉信专营店为参加团购的市民免费
提供午餐。

在长城汽车 4S店，市民选购新车。

市民在丰田 4S店选购新车。

在奔腾 4S店，市民向工作人员咨询车况。

提醒：

购置税优惠政策本月底到期
4日，记者从本次“爱

车人团购大行动”合作 4S
店处了解到，由于 1.6升及
以下车型购置税优惠政策
将于 12月 31日到期，再加
上国家节能补贴、商家促销
等因素的叠加，使得近期的
汽车市场尤为红火，小排量
汽车的销售量明显提升。现
在泰城各大 4S 店为提高
本年度销售业绩，将推出一
系列优惠措施，在团购活动

中将汽车价格降至最底。一
些经销商表示，购置税优惠
今年年底到期终止，明年买
车不如现在买划算。

2009年 3月，国家出
台了车辆购置税优惠政策，
对 1 . 6L 及以下的车辆购
置税，在原来的基础上给予
5%的优惠，到今年又优惠
2 . 5%，购置税按 7 . 5% 征
收，促使汽车保有量大幅增
加。不少人出于对明年这项

政策取消的担心，都急切地
想赶上“末班车”。

2010年年底车市最大
的悬念是：由于 1 .6L以下
购置税减免政策即将到期，
加之汽车下乡补贴政策年
底到期，节能补贴、以旧换
新和车船税有可能遭遇取
消和调整等因素，因此年底
购买力的集中释放，已经成
为各汽车厂家必争的竞争
时机。

报名阶段：请拨打热
线 0538— 6982111，就可
以报名选车、看车。

看车、选车阶段：利用
周六、周日，本报将通知报
名者到各大汽车 4S 店一
起看车(基于泰城汽车 4S
店比较集中，由汽车经销
商提供班车，每天 40人左
右，本报资深懂车人士带
您一起去看车、选车)。

砍价阶段：通过看车、
选车，对各个品牌进行比
较，每个报名者都有了心

仪的车型，填写 1 至 2 款
自己中意的车型，齐鲁晚
报集中汇总，和各大商家
进行谈判，给消费者一个
最满意的价格，保证比消
费者个人去 4S 店买车更
优惠。

提车阶段：通过看车、
选车、砍价，每个报名者都
会找到满意的爱车。本报
将在每个汽车品牌中找出
一位幸运车主，把他或她
提车的照片刊登在报纸
上。

抽奖阶段：本报将通
过每位车主幸运卡上的号
码集中抽奖，为幸运者奉
上精美礼品，同时本报还
将把获奖者的名单刊登在
齐鲁晚报上。

本报将开设栏目，展
示泰城 30 余家汽车 4S
店。您只需拨打热线：0538
-6982111，就可以通过我
们的栏目报名、选车、购
车。

抢车热线：0 5 3 8 -
6982111。

提示：

“齐鲁晚报·爱车人团购大行动”五个阶段


