
12 月 4 日，“银座家居”杯饰家
达人家居风采大赛活动圆满结束。活
动当天，“银座家居”杯饰家达人家居
风采大赛颁奖仪式，银座家居欧洲 5
国品质游抽奖活动于银座家居中心店
同步举行。

“银座家居杯”饰家大赛活动自
发起之日即受到了广大业主的热烈响
应，活动自启动以来历时三个月共收
集作品百余幅，累积投票过万。整个
过程中，涌现出大量的优秀的设计作
品，称得上是一次家装设计艺术的集
中展示。活动现场，由山东省家具协
会秘书长，山东省装饰协会秘书长，
大众报业集团大众网副总编辑以及银
座家居总经理分别为获奖业主颁发证
书及奖品。

在颁奖仪式进行之后，银座家居
“国际家居品鉴月”活动其中“抽奖
世界游”环节抽奖活动同期火爆开
场，在“国际家居品鉴月”活动中在
银座家居济南同城三店折后累计购满
10000 元，就有机会获得欧洲 5 国品
质10 组双人游，现场热闹非凡，人流
攒动，有很多顾客既是饰家达人家居
风采大赛的参赛业主，也同时是银座
家居“国际家居品鉴月”抽奖世界游
的参与者，双重身份更认定为银座家
居忠实的消费者，对银座家居知名度
和美誉度的提升起到了良好推进作
用。

银座家居一直以来关注居民生活
水平的快速发展和提升，立足于满足
人们对居家品质水涨船高的要求，引
领消费者积极主动的追求家装的品
味、格调、内饰和各种细节。他们通
过自身努力和积极倡导有品位的艺术
家居生活方式，使家装行业短期内有
了一个突飞猛进的发展，也促进了整
个家居建材行业的快速成长。

“银座家居”杯

设计大赛圆满落幕

问：如果已经感觉自己家装
修环保存在问题该如何解决？

答：每天定时开窗，保持室内
空气新鲜。以早、中、晚三次各通
风 20 分钟为宜。室内空气每换一
次，可除去室内空气中至少 60%
的有害气体；选择适合的室内空
气净化器，经常进行室内空气净
化和消毒。保持合适的室内温度，
避免室内外温差过大。室温控制
在 16-24 摄氏度为宜；在室内养
植一些花草，除有欣赏价值外，还
可增加室内氧气，保持室内湿度
及净化空气。许多花草对有害物

质有吸收、转化作用，比如兰花，
对有害物质排在首位的甲醛就有
极其显著的吸收、净化作用。

问：木地板是实木的好还是
复合的好

答：实木地板纯木制品，材质
性温，脚感好，真实自然，表面涂
层光洁均匀，尺寸多，选择余地
大。缺点是干燥或受潮后易收缩，
易产生反翘变形现象，安装比较
麻烦，价格偏高。

复合木地板由中、高密度纤
维板基材与三氧化二铝涂布面层
复合而成。优点是价格实惠，耐磨

度高。缺点是材料性冷，脚感偏
硬。

可根据自己家庭装修档次，
选择相应档次的木地板。

问：我家现在刚装修完，天气
比较冷，装修质量会受影响吗？

答：冬季装修如果按照冬季
施工标准工序去施工是不会存在
质量问题的，装修完之后需要注
意的是不宜长时间开窗通风，避
免因天气干燥造成的墙面、木作
开裂以及因气温低墙面基层未彻
底干透造成的冻伤。居室通风宜
采取南侧开窗大，北侧开窗小的

通风方法，合理控制室内温度和
通风量及通风时间，不宜强烈通
风。还要保持室内的湿度，防止室
内过于干燥；通风时卧室门不能
长时间吸在门吸上，避免空气对
流出现门的变形。

每周四在14：00-16：00
(本期问题为城市人家装饰公

司设计师解答)
每周四下午 2：00-4：00，您

可以拨打电话 96706 提出疑问，我
们会第一时间现场安排专家为您
解答疑惑。

（徐瑞）

读者家装热线96706 精彩解答

济南家居圈儿

“年底焦虑症”正流行
隔朱俊义

昨天下午，一位在济南家居
行业内摸爬滚打多年的资深经
理人告诉笔者，每年年底他总是
失眠、情绪急躁，特别是 12 月下
旬，这种紧张的情绪尤为明显，
但是过了元旦就恢复正常。笔者
发现，在济南家居业内有不少人
都有“年底焦虑症”的征兆。

市场环境是主因

今年四次直接针对房地产
市场的严厉的调控政策，直接降
低了济南房屋的销售量，进而影
响到位于房地产市场下游的家
居建材行业，并且这种影响还将
持续下去。

四次政策调控包括：今年从
1 月 10 日开始的《国务院办公厅

关于促进房地产市场平稳健康
发展的通知》，即“新国十一条”，
提高二套房首付不低于 40%。3
个多月后即 4 月 17 日，国务院
发布更为严厉的《国务院关于坚
决遏制部分城市房价过快上涨
的通知》，即“新国十条”。9 月 29
日，国家多部委公布了“9 . 29 新
政”。11 月 3 日，国家多部委《关
于规范住房公积金个人住房贷
款政策有关问题的通知》提高了
住房公积金贷款利率。

压力是直接原因

尽管今年的市场行情不被看
好，但是许多企业年初制定的销售
计划还得不折不扣的执行，销售计
划的完成与否直接关系到代理商
返点的多少，直接关系到销售人员
的工资和年终奖，因此一线销售

人员承受的销售压力。
特别是 12 月份，济南的家

居行业明显进入了淡季，然而对
于知名品牌来说销售压力相对
较小，而二三线品牌销售压力则
更大。除了销售压力之外，年终
总结、明年销售计划的制定及各
种会议和培训都会给销售人员
造成较大的工作压力。在这种压
力之下很容易造成精神紧张，继
而出现焦虑情绪。

促销成救命稻草

面对压力许多品牌选择了
保本经营的消极态度；不少著名
品牌则逆市而为，积极应对淡季
冷清的市场，如：大自然地板打
出了“涨价前的最后一次疯狂让
利”活动，吸引了消费者的目光，
盛世文都木门也逆市开业。

其实面对冷清的淡季市场，
没有实力的企业只能选择逃避，
正是这种逃避行为才加剧了家
居市场的两极分化，因为逃避
市场只能被消费者淡忘，再次
旺季到来之时消费者也不会选
择没有实力的企业的产品。逃
避也就是恶性循环的开始，这
也进而加剧了企业管理层的焦
虑情绪。实力较强的企业在淡
季到来时，不少企业员工虽然
有焦虑情绪，但他们很快将这
种情绪转变为促销的动力。因
此，即使赔本赚吆喝他们也会
不遗余力，这也为知名企业赚
足了人气，同时也很好的化解
了焦虑的情绪。因而对待年底
焦虑症最好的方式就是有所
为，而不是消极等待，否则这
种情绪会继续加重，转变成抑
郁症的可能性也是有的。

格行业资讯
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