
告诉您一个真实的广汽丰田

幸福把握在自己手中
——— 讲述雅力士车主的故事

广汽丰田大友经十路店
销售热线：0531-87516666

87568888
服务热线：0531-87582222
地址：济南市经十西路368号

作为一款家庭实用型小车，无论从动力、油耗还是外观
上，雅力士都和竞品有着不同之处。雅力士作为丰田的全球
战略车型之一，在海外市场特别是欧洲市场受到消费者的
追捧。自国内上市以来，销量也是一路攀升，在使用者当中
有着“都市精灵”的美誉。在业内有句话：衡量一款车的好
坏，最权威的声音来自消费者。听听雅力士车主讲述自己和
爱车的故事，一同感受雅力士所带来的甜蜜幸福生活。

相关链接：

雅力士

雅力士 Yaris 作为丰田
的全球战略车型之一，9 年来
世界销售逾 300 万辆。1999
年上市以来，雅力士凭借强
劲的动力性、堪比豪华车的
安全性及时尚、个性的特质，
获得欧洲及日本2000 年年度
车型、2000 年度最安全的小
型车、世界十大故障最少汽
车等荣誉，并在欧洲这个两
厢车高端品牌林立的市场，
成为最畅销的两厢车，缔造
了全球紧凑型两厢车市场的
销量传奇。雅力士车型于
2008 年 6 月 26 日国内上市销
售。10 月，雅力士获得 C-
NCAP 碰撞试验5 星级评价，
成为同级别中第一个获得五
星评价的车型。2009 年，雅力
士车型凭借其优异的整车品
质和综合性能，以 89 分的成
绩获得 JD Power 同级别车型
第一，成为国内同级别车型
在品质和质量方面的标杆。
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偶然机会钟情雅力士

第一次和石女士聊天的时候，
没谈几句她说“我能用济南话说
吗？”或许方言能让她更亲近这个
她一直生活的城市。在采访过程
中，每每谈到兴起时，她直爽的笑
声都能透出一股山东姑娘的简单
和率真。虽然现在她已经是一个2
岁孩子的母亲，但 QQ 头像依然
是两个人的婚纱照，宣扬着一种
对家庭的在意和秀出爱情甜蜜的
意味。说到选择雅力士，石女士表
示完全是一次偶然。和爱人婚后
就开始筹划买车，直到小宝宝降
生才真正下定决心出手，两个人
对比过不同的品牌和车型，但总
是无法找到属于自己心中最满意
的那一辆。偶然的一次机会去朋
友家做客，在客厅发现很多车型
的宣传资料，原来朋友最近也在
买车，所以就带回一批车型的资
料研究。也正是这个机会让石女
士知道了广汽丰田雅力士这样一

款车型。石女士说笑着：“当时觉
得和雅士利奶粉的名字很像，一
下子就记住了。”在征求朋友意见
之后，石女士和爱人就前往大友
丰田店内试车，一番体验最终两
人被雅力士的优秀性能所折服。

新车和宝宝一起成长

伴随着小宝宝的降生，雅力
士也来到了石女士的家庭。“现在
我家是四个人，我们已经将雅力
士视为家庭的一分子。”由于石女
士和爱人两人都忙于工作，照看
孩子的任务就落到孩子姥姥的身
上。石女士一家住在高新区，孩子
姥姥家却在西外环，每次接送孩
子的时候就要横跨整个市区，正
是雅力士遮蔽了夏日的炽热和冬
天的严寒，才使得路途不觉得辛
苦。此外周末一家人也会经常去
南外环的奶奶家，从北到南一路
上坡，雅力士的强劲动力有了用
武之地。虽然每周都要在济南市
区东西南北来回穿梭几次，但也
见证了雅力士的低油耗性能。“宝
宝刚学会说话，每次去接的时候，

远远看着车开过来，嘴里就会咿
咿呀呀地喊着爸爸妈妈。”说到这
些的时候，石女士话语中流露出
幸福的意味。

感受雅力士 感悟生活

“咱们得好好待它，你看它给
咱们的生活带来很多的便利，还
这么任劳任怨”，石女士有时会很
有感触地跟爱人说这些话。由于
要经常经过一些路况较差的路
段，雅力士身上几天就脏兮兮的，
看着别人的车干干净净的，自己
心里就觉得有点过意不去。“你只
有爱护它它才不会给你添麻烦”。

李女士告诉记者，在这近两年的
用车时间里，没有进行过一次大
修，省心也省力。有了雅力士之后
也让她见识了大友丰田店的服
务，“我经常会收到店内的保养提
醒信息，每次进店后服务人员也
会微笑着接待我们，感觉很温
馨。”让李女士感触最深的是大友
丰田店的操作间很干净整洁，“透
过一个干净的工作环境能看出一
个店的工作态度，把自家的车放
到这里保养很放心。”她还很喜欢
4S 店舒适惬意的休息环境，“只
需要把车开过去，就可以来到休
息区，等车的过程身心也得到了
放松。”

12 月 11 日，济南首家
全新“奥迪城市展厅”———
山东润华天信奥迪开业庆
典，在润华汽车主题公园盛
大举行。奥迪 4S 店位于济
南市槐荫区经十西路京福高
速西行 4 公里的润华汽车主
题公园内，是山东省内第三
家按照最新标准建造的奥迪
城市展厅，进取、尊贵、同
时兼具动感。

作为 Audi Top Service
战略重要组成部分的“奥迪
城市展厅”，在设计上以用
户的便捷和尊贵体验为中
心，结构上更加因地制宜、
灵活多变。它的外观秉承奥
迪全球最新的“动感、非对
称、全透明”设计风格，整

体结构整齐明朗、更具方向
感；展厅内设有咨询、销
售、服务、备件销售、精品
展示及 Audi exclusive 个性
化尊享区等服务区，集品牌

体验、车型展示、新车销
售、售后服务和二手车业务
等各项功能于一体。“奥迪
城市展厅”超越了传统的高
档汽车品牌 4S 店模式，也

实现了对自身 4S 店模式的
完美超越。

山东润华天信奥迪全新
“奥迪城市展厅”，占地面积
11185 平方米。整个展厅“全

铝外墙”与独特的三维立体
设计将使整个建筑呈现出一
种透明的效果。同时在车间
二楼屋面设立停车区，投资
规模近亿元。其内部设计更
是秉承奥迪“追求卓越服务、
品质尽善尽美”的理念，从整
体布局到具体细节，无不彰
显奥迪尊贵的优质服务。

山东润华天信汽车销售
服务有限公司将秉承润华集
团“润华服务、关爱终生”的
服务理念，坚持“同一星球、
同一奥迪、同一品质”的标
准，不断打造精英的服务团
队，不断地提升客户满意度，
让每一位来到润华奥迪的客
户能够享受到尊贵的服务。

（翔宇）

润华天信全新“奥迪城市展厅”开业
东风风神“征服五大洲”

品质之旅车队凯旋

12 月 12 日，历时近 7 个
月、51000 公里，经受世界五大
洲的终极考验，东风风神“征
服五大洲”品质之旅车队在天
津新港口岸顺利入关，12 月
13 日，车队驶入山东地区，在
东风风神济南金天易专营店
举行了凯旋仪式，由车主、媒
体组成的“助威团”为征服世
界五大洋的“中级车双雄”风
神 S30、H30 献上了鲜花和掌
声。风神 S30、H30 之所以能成
功担负起征服五大洲的重任，
源于东风风神硬实的产品品
质：两款车型集东风 40 年造车
实践、20 年国际合作经验和资
源，借鉴欧日造车理念，吸纳
欧洲成熟的底盘技术，并在德
国资深底盘大师的技术支持
下研发而成。 (梅芳)


