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月销超八千辆，向月销万辆迈进

帝豪 EC7问鼎黄金车市
本报讯 回望金秋时节，车

市一片欣欣向荣，销量节节攀
高，在刚刚过去的 10 月份，帝豪
EC7 月销超过了 8000 辆，再创上
市一年来的新高。更是凭借良好
口碑，满帆全速前行，向月销过
万辆迈进。

帝豪诞生仅仅一年，作为车
市的新生儿，迅速蹿红车市，获
得消费者的良好口碑。口碑源于
高品质，高品质三个字不是一句
空话，这在 EC7 身上得到完美呈
现。欧洲标准高性能中级轿车。
帝豪 EC7 采用欧式设计理念，按
照欧洲法规对汽车上市的安全、
环保、质量标准等要求进行设
计。安全方面，通过了欧洲碰撞

安全测试；环保方面，整车符合
欧洲 ECE 标准，整车材料回收
率达到欧洲最新标准要求，排放
达到国Ⅳ标准要求，后期产品设
计达到国ⅴ标准；质量方面，EC7
具备国内自动化程度最高、设备
最先进的生产线，进行跨国合
作，引进最优质的物质资源，确
保了其高品质价值。

作为中高端品牌，帝豪视服
务质量为品牌的生命。以全新的
服务形象、全新的服务理念为客
户提供细致入微的关怀。开通免
费服务热线，包含 365×24 小时
全方位电话服务、客户关怀、全
天候车辆救援、售前咨询、售后
支持、产品使用百事通等多项服

务功能。科学完整的服务体系，
给顾客及经销商全面的呵护，真
正做到，让消费者放心，让消费
者满意。

EC7 品质优良，服务到位，

稳打稳扎，逐步走向中高端市
场。年尾又是一个收获的季节，
帝豪 EC7 势必会继续充当车市
的“领跑者”，我们期待它取得更
好成绩。 (周琨)

本报讯 随着海马汽车全
新福美来三代的全面上市，这
款将竞品目标正式锁定在 A 级
家轿中的合资明星车型，现已
登陆全国各 4S 店，并开始通过
到店以及网络两种形式接受消
费者的预订。

据悉，全新福美来三代的
底气，源自对市场与消费需求
的准确判断。静观中级车市，合
资品牌善于利用平行换代的模
式，在保住品牌的持续影响力
的同时，也能维系销量上的持

续热销，但随之而来的则是中
级车市竞争环境的不断复杂化
和多元化。因此，在这种大趋势
下，海马汽车开始寻求与合资
品牌的差异化，坚持“垂直换
代”，在加快福美来品牌换代步
伐的同时，将提升产品的品质
和性价比作为自身的立足点。
早在全新福美来三代研发初
期，海马汽车就将研发目标锁
定在同是“新三样”、畅销中级
车市场的悦动，本着“全面对
标、整体均衡、重点突破”的高

起点、高性价比路线，全新福美
来三代正式进入上市倒计时。

全新福美来三代在对标悦
动的同时，以“HOMEY 宜居”
的设计理念，植入全员尊重的
理念，以全配置宜居空间、全驾
程灵动操控和全方位五“心”安
全三大功能价值平衡与合资品
牌的产品竞争力，并以独到的
环保视角来迎合消费者不断提
升的环保诉求。加之海马汽车
极具中国汽车工业发展特色的
品牌历程，也令全新福美来三

代成为赶超合资品牌的先行
军。

作为一款经典产品的继承
者，全新福美来三代不仅兑现
了海马汽车曾经“中级车专家”
的诺言，同时也肩负起海马汽
车如今“家轿专家”的使命。本
着自主品牌企业的使命感，海
马汽车在加速自身发展的同
时，也将目光投向了整个 A 级
车市场，与合资品牌比肩也成
为海马汽车未来任重道远的艰
巨使命。 (赵峰)

全新福美来三代
瞄准 A级家轿的明星车型

上海华普钜惠万元

享三年整车质保

本报讯 近日，记者从上
海华普汽车泰安宇华 4S 店了
解到，为冲击年底销量，上海
华普汽车部分车型最高优惠
1 万元，有意购买车的朋友不
妨到该店试乘试驾。

据悉，上海华普汽车发动
机采用德国 BOSCH 公司最
新第三代多点电子燃油顺序
喷射发动机智能管理系统
(M7)技术，最高输出功率达到
69kw·0-100 公里提速只需
8 . 9 秒，而百公里经济油耗≤
4 . 5L ，尾气排放达到欧Ⅲ标
准。同时，采用欧洲最新轿车
底盘的“后轮随动”技术，具有
动力充沛、安全可靠、空间宽
敞、操控灵活、人性设计、配置
齐全等六大特点。在 4-6 万价
格的汽车中安全性操控性经
济性应是数一数二的

上海华普汽车泰安宇华
4S 店工作人员介绍，上海华
普车型享受 3 年或 10 万公里
整车质保。保养加工时、材料
费的价格在 120 元左右。“在 4
-5 万价格的车型中，上海华
普这次钜惠 1 万元是历史上
前所未有的，这对购车用户来
说是一个很好的抄底机会。”
该工作人员说。

(乔丽)


