
C192010年12月21日 星期二

编辑：朱頔 美编：宫照阳 组版：韩舟

社区

历下区：殷亚楠 尹明亮

市中区：林媛媛

天桥区：董从哲

槐荫区：陈伟

历城区：赵恩霆

社区热线：96706126
社区QQ群：60918759
社区邮箱：qlwbsq@163 .com

男人卖卫生巾，这事挺靠谱
林昆龙说，他早已把卖卫生巾当成了自己的事业
文/片 见习记者 林媛媛

首次接触很别扭

现在将其称为事业

林昆龙第一次接触卫生

巾，是大学临毕业时到一家卫

生用品企业实习的时候。“那是

我第一次接触卫生巾，我一个

大小伙子去卖卫生巾，心里确

实挺别扭的。但是当时这对我

来说是很难得的机会，我实在

不想放弃，就劝自己说只是实

习，又不会做一辈子。”就这样，

林昆龙卖起了卫生巾。

实习期间，林昆龙对卫生

巾行业的一些基本情况有了大

概了解。毕业找工作时，他又获

得进入该企业工作的机会。“当

时我又纠结了一段时间，我真

的从来没想过卖卫生巾，但是

当时就业形势真的很严峻，我

想先就业再择业，先干着吧。”

抱着这样的想法，林昆龙正式
走进卫生巾行业。

不过，林昆龙只用了很短的

时间就度过了自己的适应期，因

为他发现，在国内的卫生巾市场

上奋斗的大都是“男爷们儿”。现

在，林昆龙已经在该企业工作了

近两年，并成为一名执行经理。

“这个市场很有活力也很有潜力，

这非常符合我的职业规划。”林昆

龙说，他现在已经把卖卫生巾当

成了自己的事业。

专业知识很丰富

比女人更了解女人

“因为女性是我们的销售对

象，现在的卫生巾大多走功能性

路线，我们只有了解女性的生理

知识，才能知道我们做什么样的

卫生巾更有市场，做什么样的广

告更有效果。”说起专业知识来，

林昆龙一点不含糊。他说，女性在

生理期在身体、情绪和感情上都

会有一定的波动，他们必须深入

地了解和研究这些才能让产品更

符合消费者的需求。

在《非诚勿扰》节目中，自称

比女人更了解女人的“卫生巾男”

林涛曾现场指出处于生理期的女

嘉宾。对此，林昆龙说他虽然不能

百分之百确认，但处于生理期的

女性确实有一些特征，林涛可能

也是据此来判断的。

身边女性朋友多

他成了健康专家

虽然林昆龙的适应期很快
就过去了，但对他的朋友们来

说，要尽快接受一个卖卫生巾

的男性朋友还有点困难。“我身

边的朋友，不管是男的还是女

的，刚知道我卖卫生巾的时候

都很吃惊，不过我也能理解。”

林昆龙坦然道。

不过时间长了，大家对他

的工作也就慢慢适应了。适应

之后，朋友就自然而然地把他

当成了“健康专家”。林昆龙

说，他身边女性朋友很多，她

们经常向他咨询一些有关生

理期或卫生巾使用方面的问

题。

“女的来问也就罢了，男的

也来问我。有的是图好奇，有的

是问了能好好照顾自己的女朋

友。”林昆龙笑着说。

常看江苏卫视《非诚勿扰》的人可能

会记得，在前几个月的一期节目中，一位

名叫林涛的小伙子因是一位卫生巾推销

员而被称为“卫生巾男”。其实，在济南也

有很多以卖卫生巾为职业的男性。今年

23岁的林昆龙就是这样一位“卫生巾

男”，至今他已经卖了两年卫生巾了。 首批“妇女之家”

在历下区挂牌

20日下午，济南市首批
“妇女之家”在历下区挂牌成
立。10家单位、社区设立了集
维权、科教、服务等六大功能
于一体的“党建带妇建”活动
场所。

同时，历下区在街道妇联
设专职主席基础上还将进一

步加强社区妇联和村妇代会
建设，结合社区(村)“两委”换
届选举，确保女性进“两委”比
例达到100%。从2011年起，历
下区还将按每名妇女每年1

元的标准拨付妇联工作和活
动经费，为妇联组织开展工作
和活动创造良好的环境和条
件。

(殷亚楠 杨荣超 张颖)

对林昆龙来说，卫生巾只是他要卖出的商品。


