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虎虎年年车车市市很很给给力力

兔兔年年还还会会一一直直 下下去去吗吗

专刊见习记者 张辉

烟

台在经济

高速发展同

时带动着汽车

市场的蓬勃发

展，2010年的烟

台车市处处散发

着“丰收”年的喜

庆。

12月22日，记者

走访了烟台的机场

路、幸福南路等多家

汽车4S店了解到，去年

和今年的烟台汽车市
场都非常火爆，在烟

台富金汽车销售服务
有限公司，展厅经理

徐冬向记者介绍，烟

台车市进入十月份

以来就一直是旺

季，有时日销售量

甚至比平时“五一”、“十一”节假日还要

火爆，这种火爆的销售态势将会一直持

续到年底。

徐冬介绍说：“我们富金吉利店前

两天刚到的28辆车，今天不到一天的时
间就卖出去了13辆，销售形势一片大

好，卖得最好的就是吉利金刚。有很多

顾客，本来是来看车的，看到现场这么

火爆的销售场面也产生了买车的念头，

当场拍板加入到购车大军的行列。”

2010年对所有的汽车经销商来说

都是一个丰收年，在采访中记者了解

到，各品牌4S店中几乎很少有滞销的车

型。年末了，几乎所有的汽车经销商都

赚得盆满钵满。12月31日，随着汽车购

置税等一系列国家优惠政策的截止，大

家都想搭上“税止”前的末班车，买上一

辆属于自己的爱车，甚至出现了很多市
民驾照还没有拿到手，就先买车的现

象，汽车市场的火热程度可见一般。

据业内人士分析，明年烟台汽车市

场不会因为国家的购车优惠政策的截

止而出现大规模的浮动，总体下滑幅度

不会很大，因为随着市民经济收入和生

活水平的不断提高，很多人非常向往有

车一族的生活，如果有购车需求，车主

们还是不会在乎这几千元钱的。

据记者了解，在12月31日汽车购置

税优惠政策截止以后，各汽车经销商会

根据自身情况，适当的推出一些相应的

购车补偿措施，但是具体的措施内容尚

未成熟。

作为烟台豪华汽车的代表品牌，中

达翔宝汽车销售服务有限公司市场经

理马晓峰在接受记者采访时说，烟台宝

马汽车今年销售态势非常好，8月至10

月每月平均销量达八十台，至于购置税

优惠即将截止是否会对宝马的销售造

成影响，马晓峰说：“购置税优惠等政策
的截止不会对宝马这样的豪华汽车品

牌造成太大的影响。”他预计明年烟台

的汽车市场依然比较乐观，但从烟台豪

华 汽 车 的

保有量以及明

年的经济态势等多

个角度来分析，明年烟

台汽车市场总体需求不会

超过今年。

烟台中冀汽车销售有限公司

市场部负责人李洁红告诉记者：“从进

入冬季以来斯巴鲁各款车型都出现了

火爆销售的场面，车源供不应求，许多

热爱斯巴鲁，关注斯巴鲁的客户通过试
乘、试驾，体会到斯巴鲁的优越性能和
舒适的驾驶环境，不断加入到购买斯巴

鲁汽车的大军中。”她预计明年烟台汽

车市场，会受到购置税优惠截止等一系

列国家购车优惠政策的影响，但是总体

对烟台的汽车市场影响不会很大。

记者从有关部门获悉，据不完全统

计，今年截至目前，仅烟台六区轿车上

牌量达到58 . 8万余辆，预计年底可突破
11万辆，再创历史新高。

争搭上“税止”前的末班车

记者经过多方调

查了解，今年汽车市
场的火热程度在明

年将不会得到延

续，原因是多方

面的。

首先，

去年和今

年 汽 车
市 场

的跨越式猛增的最大动力来自于政策。

从节能减排到购置税优惠到汽车下乡，

政策推着汽车从一线城市“蔓延”到二

三线直到四五线城市。汽车企业如梦方

醒般，各大汽车集团纷纷推出微型车、

小型车，“蜂拥”挤进中小城市，推出中

低端产品，产能扩大、车型增加、网络扩

张。试想，一旦政策“抽身”，近两年支撑

车市高增长的二三线，四五线城市的销

售量很可能减少，市场需求减少的空间

会有多大，目前还不能确定。

其次，近两年受汽车保有量增加之

“累”，国内大中城市道路交通拥堵、

能源紧张、环保问题日益突出。

以北京为例，从2009年至

今，北京市新车数
量

激增，平均每天有1000辆新的私家车涌

向街头，这一数字类比到烟台平均每天

达到300辆。

这也进一步加剧了交通拥堵状况，

烟台市民王先生告诉记者，他家在芝罘

区，所在的小区是一个老社区，没有固

定的车位，以前私家车还没有现在这么

多，在小区里停车、开车都比较方便，现

在回忆起来那时开车的心情，真是舒
畅，现在小区院子里的车越来越多，每

天下班回家停车得“撞大运”，幸运了能

找到一个合适的车位，不然只能停到小

区外面的停车场，停车费还得自己掏腰

包。平时开车出行停车也是一个大麻

烦，在南大街、三站批发市场，想要停

车，车主在周围转上几圈都不一定能找

到车位，为此王先生很是烦恼。

车友刘先生也有同感，每天上下

班高峰期，汽车一辆挨一辆，在车流

量比较多的路段和路口，几站路的

车程得“蠕动”半个多小时，在冬季

雨雪天气来临的时候，每天开车在

路上的时间更是平时的双倍。很
多司机朋友苦笑驾车出行还不
如“环保”出行更省时省力。

上周，北京市治理交通拥

堵综合措施开始征求民意。在

公布的北京市治理交通拥堵综合
措施中提到，将按照公开无偿原则

调控年度小客车增速。北京市各级党

政机关全额拨款事业单位不再增加公

务车指标。在此基础上，按照公正、公

开、公平和无偿原则，合理调控单位和
个人年度小客车增长速度，抑制小客车

过快增长。这意味着之前一味放任汽车

保有量增长的做法将有所调整。一个

经济迅速发展的城市汽车保有量连续

几年大幅度提高，从一定程度上讲会

严重增加城市交通的承载负荷，由此

引发一系列的城市交通问题和环保问

题等等。

种种迹象表明，汽车市场需求将发

生变化，优惠政策的截止和购买条件受
限所引发的年底车市“高烧”将退去，明

年车市一定会回归到正常的业内人士
称为的“刚性需求”水平内。

汽车市场需要保持供需平衡。至少

目前来看，明年汽车市场的需求不会像
今年一样能够保持高增长。当高增长带

动的车市停滞下来的时候，以前隐藏的

问题就会暴露，从而引发连锁反应。最
先有可能出问题的是汽车价格。

受近两年车市增长压力，汽车厂家

的销售网络扩张迅猛，经销商数量增

加，商家单靠销量盈利。一旦市场需求

减少，而厂家的产能并没有相应减少

产量，会向经销商压库存，车商大量资
金压在库存车上，又销售不出去，“腹

背受敌”之下，为尽快回笼资金而低价

抛售库存车，甚至导致经销商资金链

断裂。商家如此，厂家亦然。

总之今年的车市套用时下非常流

行的一句话，虎年车市很给力，明年车

市还会继续给力吗？我们拭目以待。

车市会“高烧不退”吗？

即将过去的虎年车市如同它的属相一样，生龙活虎，在烟台的车市出现了前所未有的购车热潮，排队购

车、有车就提的现象比比皆是，而这一火爆现象正在随着汽车购置税优惠截止日期的临近而更加火热。

距离2011年元旦还有一个周，中国汽车市场的火爆程度用“高烧”来形容一点儿也不为过。中国汽车工业协会

发布的数据显示，2010年11月乘用车需求呈现快速增长趋势，当月销量接近134万辆，再创历史新高。1.6升及以下乘

用车市场份额连续四个月提升。

无疑，大多数经销商在12月会创造一个新的销售纪录，不过，经销商们也深知，虽然目前车市火爆，但是

明年的汽车市场却越发扑朔迷离。有业内人士发出疑问，车市这种火热局面会一直持续下去吗？

火火


