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很多行为金融学者对性

格对投资的影响做过研究，根

据人性格的四个坐标方向—

它们分别是神经质、开放性、

外向性和严谨。对投资者的这

五种性格方向上不同偏向做

了投资成绩统计实验，在这个

实验中，实验样本是1000个投

资者，让这些人做了70道令人

难以理解的题，最后，证明在

投资者性格和投资成绩之间

存在明显联系。

投资者性格&投资成绩

神经质特质的投资人会对

风险更为敏感，一有风吹草动他

们就会企图跳出投资市场规避

风险，但是总的来说，神经质特

质的投资人的投资成绩与性情
比较稳定的投资人成绩差不多，

因为从长期来看，他们看似过分

的跳进跳出似乎真的也逃过了

一些陷阱。

比较外向的人，他们大多

会在自己的投资大涨时离场，

他们的投资成绩也往往比内

向的人要高，开放型的人也类

同于外向的人。而有严谨性格

的人，由于会具有比较强的纪

律性，所以在投资成绩上收益
也会比较好。

微乎其微的性格影响

对于投资者的考察还有

另一个发现，那就是投资倾向

即使受到性格的影响，这种影

响程度也是比较小的。更重要
的是，投资者通过信息传递及

传递方式和频率的相互影响，

会形成一种氛围，在这种氛围

中，投资者的投资成绩几乎差
不多，而与其性格倾向几乎无

关。

一个投资群体中，性格外向

开放的人，他们喜欢炫耀自己的

投资水准来提高在群体中的地

位，获得更多自信，然后地位升

得更高。所以一个投资群体的投

资倾向会跟随几个外向投资者

的投资偏好，但是他们的投资成

绩并不见得好。

所以投资者的投资成绩很

可能取决于他所处的那个群体，

而性格对投资的影响早就淹没

在这种社会关系里，也许只有鲁

滨逊可以除外。

你的性格

适合投资吗？

年货促销1月10日开锣，年前是购

买高峰，高端商场内的商品纷纷提高

身价。

黄昏时分，街道上挤满了刚刚下

班的人和车。超市里人流还算稀少，然

而大型卖场里堆积如山的货物让人嗅

到物质原始而直接的让人愉悦的气

息。

“我们现在还没有正式开始年货
置办的促销”，超市里一位负责人介绍

说，“往年我们的销售高峰是过年前半

个月，到1月10号以后会陆续有促销手
段推出，但现在还不是很清楚。”

周晓夫妇都在金融机构工作，他

自己在一家保险公司，妻子在银行。上

世纪50年代出身的他们都在各自的工

作单位做到了管理层。

“基本上过年花不了太多钱，需要

的东西单位都会发，即使是要去购买，

年终的时候也会发商场卡、超市卡。”

家里年前每年例行的主要购物是给女

儿买一套新衣服，再给爸爸妈妈各买

一套新衣服。

“然后其他的开销就是吃了。像女

儿去超市都会推一车零食回来，我们

买年货的时候则比较注意分类，肉、

菜、坚果、水果，但都不需要买太多。”

周晓过完年与自己家人吃过团圆

饭之后，接下来通常就是与妻子娘家

人的聚会了。一般是一天换一家人吃

饭。通常置办年货之前，周晓会先计划

一下需要买什么，然后到了超市再具体

实施。“红包送的并不多，就给亲戚的小

孩子，一个小孩给几百。过一次年下来

的花费也就在3000左右。”

刘伟先生每年是在过年前半个月

开始制定年货的购买计划。他出身于

60年代，现在家中上有七十岁的老人，

下有二十多岁的孩子，他说：“一直以
来，过年成本中最高的就是人情往来。”

一般他留给人情往来的额度是

一万元左右：“给四个老人，一人一
千。给自己的小孩，亲戚的小孩，朋

友的小孩。这个得视具体家庭情况

来定额度，如果别人包了红包给自

己的小孩，肯定要还礼，不能亏欠于

人。”

刘伟的年货置办一般在过年前三

四天，“这个时候有时间，年货主要就

是一些肉类、糖果、水果、厨具，每年的

花费是波浪形的，大概四千至六千。”

刘伟擅长做菜，因此他喜欢购买厨具，

“去年买了很多锅，新换了一批碗。有

一只电力高压锅，还有电力紫砂锅，现

在厨具比较贵，也运用了很多新技术。

具体价格不记得了，高压锅好像是两

千多。”“但是今年厨具就不买了。”

“现在小孩大了，不太讲究过年

穿新衣了。以前每年要给小孩买新

衣服，这个时候他们总是很高兴。”

“以前过年所有兄弟姐妹聚在父母

家，几个人轮流做菜，然后大人一
桌，小孩一桌，在客厅里真的是笑语

喧哗，其乐融融，但是现在年夜饭开

始去外面吃了。正月间亲朋好友请
吃饭也多在外面，所以肉、菜，买得

越来越少了。小孩还是很喜欢去超

市买零食回来。”

刘伟在政府部门工作，“年前单位
发的东西比较多，水果、肉等，还有购物
卡。但是平常往来应酬的朋友比较多，

所以过年包红包的支出比较多。”

年货账：人情往来是大头

网购转眼间成了个追求时尚的代名

词，为了让广大农业银行客户更好的体

验网购，感受农行网上支付的便捷，让您

少花钱，又可以购买到称心如意的商品，

回报您对农业银行网上银行的支持，即

日起至2011年1月20日,农业银行携手银
泰百货官方网站“银泰网”、数码3C专卖

商户“一点达商城”、运动休闲服饰商户

“西街网”和户外用品专卖商户“互联诚

品网”联合开展“农行献礼 千款商品5

折来袭”优惠活动，具体活动惊喜如下：

(一)全场满减，疯狂优惠(银泰网)

活动期间，客户在银泰网(http://

www.yintai.com/)购物并使用农行网上银
行付款，享受超值优惠。

(二)数码、电器，超值优惠(一点达商
城)

手机、相机、苹果IPad、ITouch、手表

等数码产品及家用电器等。低价促销，回

馈广大农行用户。

(三)运动服饰，5折回馈(西街网)

运动服饰全场5折起，耐克、阿迪达

斯、李宁等多款商品任您选择。活动期

间，农行用户在价格5折起基础上再享
9 . 5折优惠，不心动吗？立刻抢购吧。

(四)飞雪中的祝福 送给爱人的礼

物(互联诚品网)

互联诚品网推出适合送给父母、爱

人、朋友、儿女的超值特惠节日礼物，包

括冲锋衣、围巾等户外用品、心率表等，

在寒冷的冬日给你带来一缕温暖。

目前农行网银开通免收注册费，K

宝全面优惠中，加送手机银行，希望农行

网银陪伴您迈进精彩实惠。

农行网上银行献礼 千款商品5折来袭

近一年来，龙口市农行作为“新农保”

项目试点单位，通过一系列行之有效的工

作，目前“新农保”代理业务已经取得初步
成效。截至2010年12月末，该行已取得了
10个乡镇共396个行政村的新农保代理业

务；发放惠农卡近10 . 5万张，累计代收农

村养老保险金2亿元以上。

据了解，龙口市目前拥有农业人口

48 . 5万人，截至2009年底全市参保人数

近19万人，养老保险基金规模近5亿元。

为了扎实细致的做好“新农保”代理的

前期准备工作，龙口市农行明确各部门

的职责，由个人金融部具体负责协调工

作，支行营业部负责批量代扣工作，基

层各营业机构负责组建流动服务队，各
单位负责人为试点工作具体实施和办

理的第一责任人。

另外，该行还进一步强化上下联动机

制，密切银政合作关系。通过两级行联合

调研、现场办公，及时解决新农保试点工

作中的困难；多次与社保部门磋商和沟

通，采取现场、非现场联合办公方式，就业

务运作过程中出现的具体问题现场解决，

保证了试点工作顺利进行。(杨新刚)

龙口农行“新农保”代理营销成效显著

年度两大网络理财人物对比
典型人物：汤婆婆

理财冏绩：33年赚495元

汤婆婆在33年前存了400元进银行，

先是因银行网点的变化，银行内部没有原

始凭证，无法及时计息和取钱。后来，银行

以人工方式给予计算，并给予兑付。汤婆

婆的400元在1977年算是一笔“巨款”，因

为那时全国人均存款只有20元。存了33

年，连本带息可拿895元，虽说翻番，但年

收益率仅2 . 18%，大大输给CPI。

网友们开始计算33年前400元的价

值。当年的1元钱，可以治疗一次感冒发
烧(含打针)、买20支雪糕、7斤大米、50斤

西红柿、20斤小白菜；400元当年合计可买

大米2816斤，或571斤猪肉。时至今日，400

元的购买力已贬的面目全非。

启示：当年存钱是最可靠的理财方式。

而汤婆婆也是那一代较会守财的代表。

典型人物：孙丽华

理财观念：3500元赚3套房

56岁的孙丽华是上世纪80年代末第一

批下岗女工。一次偶然的机会，她走到了万

国申银的大门口，第一次接触了股票，并因

此踏入了股市。

第一次进入证券营业部，孙阿姨目睹

了宝安股份从十几元跌倒了3 . 5元，第一

次买股票，孙阿姨用借来的3500元买了

3 . 5元一股的宝安股份，此后该股票又送

股又送红利，孙阿姨逐渐高抛低吸，该股

票一直升到了30元左右，由此，孙阿姨赚

到了“第一桶金”。

与很多人股市中起起伏伏不同，孙阿姨

及时将股市获利拿出来买了房子。

2007年5月29日那天，抛出手中所

有的股票，而第二天，就是中国证券历

史上的“5·30”大跌。2007年5月之前，当

时她手中全仓持有莲花味精，在5月22

日该股票创出天量，但股价涨幅不大，

这使孙阿姨产生了警觉。而在“5·29”那

一天，她手中的莲花味精股价屡创新

高，但成交量却并不高，两次警惕的信

号，孙阿姨感觉这是一个逃顶信号，果

断抛出了手中所有股票……孙阿姨的

故事一经《股市天天向上》播出后，迅速

在天涯社区等网站被广为传诵。

启示：除了执着的学习外，不要听小道

消息。知足常乐，见好就收。最主要的是，把

钱盘活。汤婆婆和孙阿姨的财富对比，其实

是理财观念的对比。该如何做，你想好了吗？


