
陷阱 1：优惠注水
经销商赠送的装饰水分很大，还

往往以次充好。
案例：一汽车销售人员透露，一

些汽车经销商赠送配置号称进口或优
质产品，其实是一些质量极为低劣的
廉价产品。

提醒：消费者在选购有“大礼包”
赠送的车型时，应该先搞清楚“礼单”
上的东西到底值多少钱之后再做选
择。

陷阱 2：炒新概念
有些厂商为制造卖点蓄意炒作，

大打新概念的牌子，动不动就标榜
“技术创新”、“与世界同步”。

案例：销售人员极力鼓吹某车的
ABS 、家庭影院如何先进，老王便爽
快地下了订单。最后一问别人才知
道，像这种配置大多数车上都有，根
本不是最新配置。

提醒：别单看广告，多请教专业
人士，多去车市看看，做到对汽车市
场和汽车产品心里有数。

陷阱 3：降价不补偿
降价补偿，请你入瓮。等你掏了

钱，补不补偿可就不是你说了算了。
案例：看着经销商打出了“降价

补偿”的大旗，举棋不定的吴小姐狠
狠心买了车。可不到半个月，这车就
优惠了 1 万多元。吴小姐找到经销商
要求补偿，得到冷冷的一句话：“我们
说的是如果厂商宣布降价，我们才补
偿给你。”

提醒：经销商不是傻子，他们知
道厂商降价的机会不大，别轻信经销
商的口头承诺。

陷阱 4：零公里做手脚
把试驾车的路码表、传感器拔

掉，最终当做新车卖。
案例：陈小姐买回一辆新车，懂

行的朋友说这车看起来至少跑了几千

公里了，但仪表盘显示的却只有 6 公
里。

提醒：一看轮胎：零公里新车的
轮胎，是完全没有磨损的；二看“三
漏”：有没有出现漏油、漏水、漏气等
现象。

陷阱 5：加价销售
紧俏车型加价卖，一直是车市公

开的秘密。
案例：朱先生一直关注刚刚上市

的某热门车，经销商以产能不足、订
单过多等种种理由提出需要加价 2 万
元才能提车，否则起码等上 5 个月。

提醒：搜索加价新车厂家的安排
计划，你就会看到，它庞大的产量计
划，供应不足是完全不可能的，个别
加价完全是炒作。

陷阱 6：买断销售有假
一小部分商家将自己的库存车也

贴上“买断销售”的标签，大搞促销。
案例：一家经销商正在大肆宣传

其买断了某车型，以全国最低价销
售。小李觉得是出手的时候了。没想
到把车买回家之后，却发现这辆车的
生产日期已经一年多了。

提醒：包括买断销售在内的任何
促销方式，消费者都应该多长个心
眼，通过各种渠道进行充分了解。

陷阱 7：旧车翻新
少数汽车经销商会将被撞的车辆

重新修理一番，以新车名义卖给顾
客。

案例：王先生花 20 多万买了一辆
车，使用中发现车右前大灯有水雾，
后轮一个轮胎被轧坏。不久后该车又
因空调不制冷被送去维修站，结果发
现这是一辆撞过的车。

提醒：鉴别翻新车首先是看外观
漆面的整洁度和光洁度，其次是听发
动机是否发出噪声。还可以找懂车的
朋友帮忙。

陷阱 8：卖“柠檬车”
“柠檬车”在美国指有缺陷

的汽车，一些“精明”的进口车
商把这种车引入国内，隐瞒来
历进行销售。

案例：最近，李先生刚买
了辆进口新车，外表看上去
崭新亮丽，可没想到刚开没
多久，就出现了一大堆毛病。
经检查后发现，这辆轿车竟
是已经在国外上过牌照的二
手车。

提醒：“柠檬车”行车电脑
所显示的多为德文、法文或中
东地区的阿拉伯文。

陷阱 9：网上骗购
编一个美丽的谎言，用低

价引你入局，再一步步敲诈。
案例：王先生在网上看中

了一款低价车，通过邮件向
对方咨询后决定购买。在先
汇出了 1000 元后，对方又相
继以各种理由要求王先生数
次汇钱，总共汇出 5 万多元
后，对方电话停机。王先生至
此方知上当。

提醒：消费者尽量不要
在网上买车。

陷阱 10：贷款蒙人
部分经销商会利用贷款

手续和计算方式的复杂性，
赚取不义之财。

案例：贷款买车时，经营
者强制消费者到指定银行贷
款或到指定保险公司办理保
险，并收取高额手续费。办理
贷款购车手续时，故意多收
取款项。

提醒：贷款购车时仔细
查看汽车买卖合同的相关条
款，每一环节都追问到底。

陷阱 11：“一条龙”服
务坑钱

不说明“一条龙”服务具
体每个环节的价格，而是给
出模糊的总价，便于在其中
做文章。

案例：为了方便，张先生选
择了商家的“一条龙”服务方
式，与商家约定全部购车费用
并签订了合同，商家口头承诺
多退少补，但最后张先生发现
开销比自己办要高很多。

提醒：其实上牌费用、保
险费等都是可以比较精准地
算出来的，保险可能会有误
差，但一般差额都不会太大。

购车,
“馅饼”不好啃
各种诱人陷阱要当心
本报记者 王鹏 赵兴超

随着人们生活水平的提高，越来越
多的人开始考虑购买一辆属于自己的
爱车。然而，在我国的汽车市场中，加价
和变相加价现象屡禁不止，汽车销售和
售后服务的“潜规则”让不少消费者感
到迷惑。经过汽车厂家“扬长避短”地宣
传和销售人员“亲切”地服务，本来不急
于买车的你，却心甘情愿地递交了定
金，掏空了自己的腰包。如何才能看好
自己的钱袋，成功躲开车市上的种种陷
阱呢？
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