
距离4月8日的车展还有
一周多的时间，本次车展，齐鲁

晚报·今日烟台应广大读者的要求，

继续发行车展特刊，着重为烟台市民和准
车主介绍本次车展亮相的数十款新车。另有
大容量的车展优惠信息让大家参考。

与前几届车展不同，本次春季车展是与
“第三届国际黄金珠宝工艺礼品展览会”一
起展出，成为本次烟台春季车展的新亮
点。本届黄金珠宝展上，除了有大量珍

稀的黄金珠宝外，还汇集了陶瓷、

工艺品、紫砂、雕刻品等物

品。

锁定购车目标

谈及车展，很多汽车商家

都会以“盛宴”相称。在这场盛

宴中，不论消费者还是汽车商

都会有不同的收获。

3 0日，记者在烟台机场

路大成一汽大众采访到了市

场部负责人韩俊，韩俊告诉

记者：“吸引消费者车展购车

有多个原因，首先；消费者根

据以往经验都知道车展期
间，经销商会推出很多优惠

活动。其次；在车展期间，参

展汽车品牌比较全面，新车

型的推出也相对比较集中，

各种汽车品牌车款的可比性

比较多。另外还有一个重要

的原因，汽车经销商参加一

次车展的费用比较高，需要

在车展期间达成较高的成交

量。所以优惠政策肯定会有，

只有为消费者提供足可以吸

引他们的优惠才会引起消费

者的购车欲望。”

记者在机场路烟台鹏翔

华晨汽车销售服务有限公司

的中华展厅采访到了销售经

理徐小杰，徐经理告诉记者：

“在车展期间厂家为支持大

型车展会采取让经销商买断

部分车型，这样就会促使部

分车型的优惠幅度比平时更

大。除此之外这样的优惠会

仅限于车展，这就是说，在车

展过后，会立刻恢复原有价

格。”

由于往届车展的影响，社

会各界都认识到汽车展销会的

作用很大。

烟台鹏翔华晨汽车销售
服务有限公司市场部经理王

福利对记者说：“车展不仅对

品牌有很好的宣传作用，更

多的是方便了消费者，场地

集中、品牌车型全面，消费者

不用到处跑就能看到所有车

型。车展也成了很多车迷期

待的节日。在车展前，各个品

牌的车迷就开始关注车展的

动向。”

烟台宝马4S店的市场部

负责人说：“大家都关注和期

待车展是有理由的，车展购

车便宜，还有新车型。每到车

展，我们的车迷都会很关注

新车型，像去年的BMW 5系

列，得到很多车迷的推崇，也

取得不错的销售成绩。今年

我们全力推出全新BMW 3

系，预计与2010年持平，应该

会有突破。每次车展，商家与

厂家共同出击，厂家都会给

予特别支持，在车型和价格

方面，会启用二线城市的车

展计划。”

记者在一汽马自达4S店采

访到一位刚购得新车的车主。

“我是栖霞过来的，我不知道车

展什么时候，就知道每年这个

时候买车便宜，原来还没到车

展，早知道等车展了。”而华晨

中华市场部的王经理在采访中

提到：“近期的销售情况还行，

但大多数消费者都在等车展，

如果是我，我也等车展。”，王经

理的话说出了很多烟台市民的

心声。

“我2004年买的车，现在也

到了该换车的时候了。”桑塔纳

车主王先生告诉记者，他今年

的第一件大事就是把车给换

了，“第一辆车是轿车，第二辆

车我想换辆SUV开开，目前比

较喜欢的是起亚狮跑，我想等

到四月份车展上看看能不能有

一些优惠措施。”
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目前车市的人气在回

暖，但成交量并没有太大提

升，谈及目前车市的销售情

况，一位汽车经销商告诉记

者，出现这种现象的并不仅

是某个单独的汽车品牌，记

者随机采访了多个主流汽车

经销商，发现这种现象普遍

存在，他们表示，来电话和到

店看车的人数虽然在明显回

升，但是真正成交的客户数

量却不多，持币观望气氛比

较浓厚。等到烟台车展再买

车，成为很多消费者的心声。

记者走访了烟台多家汽
车 4S店调查了解到，目前持

币待购的消费者中有相当一

部分是在等待春季车展。尤

其是往年车展期间购买到实

惠车型的车主，对持币待购

更起到了推波助澜的作用，

他们就是活生生的例子，成

了车展传播最好的口碑。“车

展期间肯定有优惠，肯定比

平时要便宜不少”。记者在烟

台车市走访时听到不少市民

有这种想法。

事实上，车展购车可选

择的范围广优惠多正是大家

格外看重春季车展的重要原

因。连续多届的春季车展告

诉消费者，车展购车是明智

的选择。这也就难怪越来越

多的消费者将春季车展看做

最理想的购车时机。

车市回暖迎车展

本版由烟台市汽车商会特约刊登

期待车展有理由
29日，在广汽长丰烟台太

古4S店的市场部经理车德军接

受记者采访时说：“由于大多数

厂家都赶在年终冲销量，汽车

的优惠最集中、力度最大，有购

车计划的人都赶在年前买了

车。年后也没有大型活动，只有

各家零散的小车展，这两个月

内很少有成交，整个车市比较

平淡。从三月份开始，有购车计

划的客户多起来，大家对车市

的关注程度开始增大，在四月

份有这样一个车展既迎合了经

营商也迎合了消费者，又给汽

车销售带来一个热潮。”

“在这种趋势下，一般车

商上半年的销售重点就放在4

月份的春季车展，下半年则放

在秋季车展以及年终。”车经

理还根据往届车展情况分析

说：“对消费者而言，车展购车

有两方面的好处。一是老车型

方面，我们会向厂家申请针对

烟台地区的优惠政策，这个优

惠幅度绝对是平时没有的，同

时我们自己会拿出一部分利

润作为购车税的优惠等。二是

新车型方面，我们会采取提前

多订车的措施，为车展提供充

足的车源，防止往届车展上有

的车主订车后两个月才提到

车的现象。由于前段时间日本

地震的影响，进口三菱的车源

短期内不会短缺，但随着配件

的供应不足，车源肯定会受影

响。价格上的优惠也是平时上

新车时不能出现的大幅度，加

上各种实用的大礼包，让很多

客户驻足。”

车经理最后感慨：“其实每

年加一个春季车展是个好事，

如果一年只有一个车展，跨度

太大。我们现在短期内已经没

有大的促销活动，就是为车展

蓄足车源。”

车展正当时
珠宝伴您行

专刊记者 张辉 专刊见习记者 韩英英






