
五一将至，家电促销旺
季来临，不仅新店一个接着
一个提前开张，促销活动更
是接踵而至，令人眼花缭
乱。当然，五一小长假也是
选购家电的绝佳时机。

□张开学

4月份，作为一年当中的第一个黄金消
费旺季，各大家电卖场都铆足了劲，力争
来个开门红。据记者调查了解，自清明节
小长假开始，省城的几大家电卖场，就在
不停地以开新店、重装开业等方式拉开了
旺季促销大幕。

据济南国美市场部负责人李超介绍，
今年到目前为止，济南国美已连续新开了4
-5家新店，囊括了市区和周边县市。“新
店开业，是配合五一销售旺季抢占市场份
额的方式，在方便消费者购物、给消费者
最大优惠的前提下，实现销售的最大
化。”李超在谈到开新店的用意时如此表
示。而记者从三联商社了解到，三联商社
“社区中心店”全福店也将于4月23日盛大
开业。

“全福店是三联商社在东部商圈的首
家社区中心店，经营面积超过3200平方
米，将极大方便全福商圈消费者购买家
电，解决了之前购买家电东奔西走的难
题。”三联商社市场部负责人如此给新店
定位。据了解，在全福店开业之际，三联
商社联合各个品牌投入近千万促销资源，
拉开5.1促销大幕。

与国美、三联商社不同，苏宁采取的
是大店重装开业的方式。“此前苏宁王舍
人店重装开业，而苏宁泉城路两大Expo超
级旗舰店也将于本周末举行店庆，同时启
动5 . 1促销活动。”济南苏宁电器市场部
伊鹏向记者透露。

卖场频开，为抢市场做准备

家电卖场的促销活动或提前启动或正在酝酿，而
家电品牌的促销早已揭开大幕。记者从海尔济南营销
中心了解到，海尔预约优惠活动将于近日正式开始。

“凡预交50元定金预约券，即可获赠海尔全系列产品8
张优惠券，到指定活动现场购机时最高可抵1000元，消
费满一定额度后可获得海尔会员资格，将享受会员星
级服务。”

记者从山东美的制冷产品销售有限公司市场部了
解到，第一届山东美的专卖店狂省节将于今日正式开
始。“此次活动主打美的专卖店渠道，本着‘面向社区、

服务大众、贴近顾客、专心专业’的宗旨，山东美的全省
1300多家专卖店同时启动，届时各种买赠、特价机、贴
近性的服务将带给社区消费者。”山东美的制冷产品销
售有限公司总经理王新亮如此定位此次活动。

家电卖场和专卖店渠道是传统王者，而有时另辟
蹊径往往也能收到奇效。近期海信电器采取的“酒店直
销”模式，让消费者和厂家取得了双赢。“采取‘酒店直
销’这种模式，就是要把优惠让利给消费者。海信全线
产品，包括彩电、冰箱、空调、洗衣机等，都采用厂家直
销的方式，最大程度满足消费者的挑剔需求。”海信电
器济南负责人如此诠释活动的意义。

业内强强联手往往是家电品牌经常采用的促销手
段，而跨界联合也不失为一种耳目一新的营销之道。空
调第一军团成员奥克斯，近期携手同为浙商的娃哈哈
推出了“开瓶送好礼”的大型促销活动。“消费者在购买
娃哈哈茶饮料的同时，揭盖发现瓶盖内刻有‘奥克斯空
调100’字样，便可在购买奥克斯空调时在享受其他优
惠的基础上，再减现金100元。”奥克斯空调山东市场负
责人如此介绍此次活动。

新招频出，厂家促销提前开

眼花缭乱，
买家电货比三家

在家电消费旺季，面对眼花缭乱的促
销活动，消费者是不是就感觉满意了呢？
记者在走访泉城路各大卖场发现，各种优
惠活动对消费者而言固然是好事情，但是
在货比三家、选择最中意的家电产品时，
要往返各个卖场和品牌专柜，要耗费不少
精力和时间。“一到5 . 1黄金周，各种优
惠活动扑面而来，有时候真不知道要选择
哪种最合适，不得已只能各个卖场来回
逛。本来想在假期好好休息的，结果是奔
波于各个卖场选家电。”市民匡女士向记
者表示，如果有一份能够包罗万象的假期
消费手册，就不用货比三家、疲惫奔跑
了。为此，本报将在下周推出《5 . 1家电
消费完全手册》，集中展示各家电品牌及
家电卖场的促销活动信息，您一册在手，
家电消费信息全有。
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