
曾经，他在企业从事了多

年会计工作；现在，他以企业

家的胸怀经营着自己的团队，

他相信心中的那份执着和坚

持必能结出丰硕的果实；曾

经，他带着100人的团队开始

了他的寿险之路；现在，他带

着近500人的团队迈向新的征

程。心有多大，舞台就有多大，

他就是栖霞平安先锋一部的

高级部经理——— 王忠臣经理。

王忠臣于2001年4月4日加

盟平安，至2002年10月1日仅用一

年半的时间，成功晋升为营业

部经理，并连续8年被评为烟台

优秀营业部经理，被誉为烟台

市“保险行业服务之星”，多次参
加东区双百会议及全国高峰

会，和全国最优秀的保险人一

起沟通交流，相互学习。

回首在平安十年的成长

和收获，王忠臣不禁心潮澎湃、

思绪万千，他感叹到：平安的舞

台很大，就像湛蓝的天空，让有

梦的人无法不为之飞翔，无法

不为之拼搏！令我感到骄傲和
自豪的不是今天取得了多么

大的成就或赚到多少钱，而是

找到了事业的归属。

自从王忠臣2002年10月1

日晋升为部经理后，全身心

地投入到平安事业中，立志

要将栖霞平安带向一个更新

更高的平台。“追求卓越，全

心奉献”是他的信念，“把栖

霞平安做成山东最大最强的

营业部”是他的目标。功夫不
负有心人，十年来，王经理带

领栖霞平安领跑烟台。不管

是保费还是人力都在烟台平

安占有相当重要的部分。以
王经理为代表的平安人始终

传承着永恒的保险价值理

念，引领保险业辉煌灿烂的

事业舞台！他们深信，平安因
他们而精彩，他们因平安而

更有价值。

商无信不以立，业无诚

不致远。以王忠臣为代表的

平安人在践行承诺、大道平

安的追求中，打造专业化、本
土化的营销团队；以服务创

造品牌，以专业、敬业、职业赢

得客户，给客户最贴心的服

务。相信栖霞平安人在王忠

臣经理的带领下将锐意进

取、激扬飞越、戮力前行。

风雨漫漫创业路，岁月悠

悠平安情，王忠臣多次荣获“全

国东区双百金牌营业部”称号。

团队发展速度快，目前是山东

省人力第一大部，年保费过三

千万，也是收入最高、私家车最

多的一个团队。

雄关漫道真如铁，而今
迈步从头越。我们有理由期

待、有理由相信：王忠臣必
将在他自己的寿险历史上

浓墨重彩一笔。

本期保险理财明星：王忠臣

保险代理人资格证号：20010237060100007734保 险 赢 家
栏 目 咨 询 热 线 ：6 6 3 0 8 2 1

◎简介：

王忠臣，现任中国平安人寿烟

台中心支公司高级营业部经理，三

星级导师。曾经在2009年被评为烟

台市保险行业服务之星，自2008年

起连续三年评为中国平安人寿总公

司“优秀营业部经理”称号，所带领

的营业部在2011年跻身中国平安人

寿总公司前十强营业部，获得“人力

发展卓越奖”等多个奖项。

信用卡车贷悄然升温
“以信贷车”，让无形资产“活”起来

专刊记者 牛蕊

银行信贷额度从紧，车贷逐渐
“隐退”。近日，烟台许多家银行的信

用卡车贷业务悄然升温。

记者了解到，车贷“隐退”，信用

卡分期购车业务受到各银行的推崇。

例如，中国银行推行的“车贷通”、建
设银行的“龙卡车贷”等都扎堆出现。

业内人士表示，从去年信用卡分期业

务迅猛增长的势头来看,今年将以汽

车分期付款为重点继续推广。中国银

行烟台分行银行卡部副总经理俞梅

表示：“目前信用卡分期购车业务还

是比较有市场的，中银信用卡在烟台

地区针对购车贷款推出信用卡专项
贷款业务。”据俞梅介绍，目前中银信

用卡车贷分期付款业务，采取收手续

费形式，手续费需要购车时一次付
清，购车款平均分摊在还款期，最长

分3年36期还清。

据了解，采用信用卡分期购车，

申请不同的期限，手续费将按照不
同的标准收取。一般而言，期限越

长，费率越高。而在不同的银行办理

信用卡分期购车业务，同样期限的

贷款“待遇”也会不同。例如，有银行

对1年期信用卡分期购车手续费率

标准为5%，有的银行则为4%。专家
建议，信用卡分期付款尽管没有利

息，但是在办理时要收取一笔手续

费，一年的还款期手续费率在4%左
右，两年还款期费率达7%左右。

对消费者而言，信用卡分期购

车业务是否容易呢？银行有关人士

表示，近几年信用卡业务发展迅猛，

大型银行已经独立成立信用卡中

心，信用卡分期付款业务与银行个
贷部门完全脱钩，由信用卡中心来

提供。中国建设银行烟台分行信用

卡中心业务经理刘美华告诉记者，

要确定自己看中的车型与哪个银行

有合作，如果有这家银行的信用卡，

可以直接申请；如果没有，要先申请

信用卡，再办理分期购车。除此之

外，持卡期间的个人刷卡消费以及
还款等用卡情况将是银行核准的重

要参考。

银行推出凭“信用”办理车贷业

务，使个人信用开始受到市民的重

视。同时，信用卡办理车贷，也使车主

成为所贷车辆真正的主人。“我们银

行就要求办理这项业务的客户致电

信用卡中心，根据系统对过往的用卡

记录做个综合测评，确定能否办理信
用卡分期购车。如果持卡人信用记录

良好，会办得比较顺利。可以办的，银

行会根据现有信用卡额度和贷款购

车额度之间给出一个额度。”刘美华

告诉记者。

由于银行信用卡业务的飞速发
展，如今市民已经开始使用自己的

“信用”贷款买车了，使信用卡贷款买

车真正实现了“以信贷款”。中国建设

银行烟台分行信用卡中心客户经理

王煜告诉记者，建行信用卡申办车贷

分期付款业务时不需要需办理抵押、

担保等手续，这是目前烟台车贷市场

上汽车贷款业务中新的亮点。改变了

原来银行传统的抵押贷款的形式，这
使得，此后消费者在车辆的维修和车

险的理赔变得更为方便。

谈到车险理赔的问题，刘美华

介绍说：“银行信用卡贷款买车传统

意义上讲，由于车是作为抵押实物
抵给银行的，车主买了车险之后，保

险受益人实际上填的是银行。如果

一旦出现涉及到车险理赔的问题，

车主需要从银行开出每月正常还贷

证明，保险公司才能予以赔付。而建

行龙卡办理的车贷业务，不需要抵

押，车险受益人为车主本人。”
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招行信用卡持卡人成为三亚“离岛免税“的第一位消费者
——— 招商银行信用卡“非常三亚“五星游启动

国内游客不出境也能在中

免集团三亚免税店选购商品了！

4月20日，“离岛免税“政策正式

在三亚实行，招商银行信用卡持

卡人杨小姐成为第一位享受到

“离岛免税”政策的顾客。

正当众多购买达人犹豫

要不要为了逛一下新开的免

税店而专程去次三亚时，招商

银行一年一度的“非常三亚”

五星游活动已悄然拉开了序

幕。在保持往年超值机票和酒
店的优势之外，更是将“离岛

免税“政策在第一时间与三亚
旅游营销相结合。

“离岛免税”新政，首笔消
费为招行持卡人

作为非常三亚的游客，来自
北京的杨小姐到新开张的三亚
免税店“凑热闹”，她没有想到三

亚免税店里的商品如此丰富多

彩，聚集了迪奥、香奈儿等国际

知名品牌。更让她没有想到的

是，当她用招行信用卡购买香水

的时候，竟然成为了刚开业的三

亚免税店的第一位享受到“离岛

免税”政策的顾客。

在现场，当接过领导送给杨
小姐的纪念礼物时，杨小姐特别

激动：“我刷招行信用卡，居然还

能得个‘第一’，成为‘离岛免税’

的第一位消费者，真的很荣幸！”

乘飞机来三亚游，有机会

赢沃尔沃轿车

结合“离岛免税”政策，招行

信用卡中心与中免集团三亚免

税店合作，启动了“非常三亚，梦

想大礼”活动。每一位走进三亚

免税店的顾客，除了看到香水、

珠宝、手表等琳琅满目的免税商

品之外，也会留意到右侧用海

星、海螺、椰树等布置的海岛风

情的展台，上面摆放着一台崭新

的沃尔沃汽车。这就是招商银行

为来到免税店的信用卡持卡人

准备的幸运大礼——— 沃尔沃
S80L：只要是招行信用卡持卡

人，无需在免税店内进行消费，

只要持卡登记，就有机会赢取沃
尔沃S80L五年的免费使用权。

此外，在三亚免税店的咖

啡厅里，招行信用卡持卡人购

物还能免费品尝茶歇，在选购

诸多国际高端品牌之余，还能

享受更精致贴心的专属礼遇。

自2006年招商银行推出

“非常旅游”系列以来，从机

票、酒店、租车、景点和购物都

力求做到品质最好，价格更
优。据悉，今年4月20日——— 7

月10日期间，登录活动网站或

致电活动专线400 820 3300

就仍能以最低799元起的超值

价享受往返机票及3天2晚的

五星级酒店住宿。

招商银行也曾作为国内

首家金融机构荣获三亚旅游

发展委员会颁发的“旅游业贡

献大奖”。这种“保证优质品质

同时、回馈持卡人超值优惠”

的创新信用卡营销模式，让招

行这家以“因您而变”作为服
务理念的银行继续保持在业

界的领先，不但契合旅游业的

发展，更符合旅游者的需求。

工商银行商友俱乐部 友聚天下商
工银商友俱乐部介绍
工银商友俱乐部是中国工商银

行为广大商流客户量身打造的交流

联谊和享受工商银行各种特色产品

及服务的专属服务平台。诚邀您加入

工银商友俱乐部，尊享工银商友俱乐

部提供的更加优惠便利、贴心的结

算、融资、理财等核心金融服务以及

其它增值服务，与更多会员客户互通

信息交流经验、共享商机、合作共赢，

实现事业理想提升生活品质。

俱乐部特色服务
您可申办工银商友俱乐部会员

的专属服务介质“商友卡”，它是您办

理工商银行各类业务、享受工银商友

俱乐部专属服务的尊贵身份标识。

1、超值便捷的支付结算。

您可凭“商友卡”签经工银商友

俱乐部专署个人汇款套餐，享受专
署超值的汇款价格：

“商友卡”专属个人汇款套餐手

续费标准

营业网点、网上银行、电话银
行、手机银行和转账汇款机等多种

渠道，助您快速、安全、便捷地实现
资金流通；商友卡持卡人可在工行

遍布全国的12000多个营业网点、

34000多台自动柜员机上办理各项
金融业务，便捷您的商务行程。

烟台工商银行专为商友卡持卡

人开通了烟台机场免费贵宾室候机

服务。

2、灵活多样的经营贷款。

工银商友卡持卡人可采用经营

商户联保、房产或土地抵押、存单国

债质押、理财产品质押、黄金质押、

商铺承租权质押、专业担保公司担

保、企业法人(市场管理方)连带责

任保证担保等多种方式融资；

大型商品交易市场内的客户还

可采用商铺承租权质押+保证担保、

商户联保、日均存款保障+保证担

保、市场管理方抵押+保证担保等融

资方式；最高500万的贷款金额听您

调配；一次授信、循环使用、自助提

款、随借随还任您安排。

3、专业贴心的投资理财。

更加灵活的专属投资理财产品

及多样化的投资理财渠道，让您的

流动资金告别闲置与低收效力；“存

贷通”帮您减少贷款利息支出，节约

融资成本；更专业的人生及财产保
险计划，让您放心打拼、安心生活。

4、特色丰富的增值服务。

会员可预约工商银行财富中

心、贵宾理财中心作为生意洽谈、朋

友聚会、小型沙龙的场地，免费享受

“私人会所”的服务品质；

会员可发起、组织、参加俱乐

部的会员沙龙、专题讲座、养生保
健、汽车试驾、教育培训、法律咨询
等各类增值活动，结识更多志同道

合的商界人士，发现更多的商机，

在提高生活品质的同时助事业更
上一层楼。

诚邀您加入工银商友俱乐部！

您可持以下材料到就近的工商

银行网点，填写会员登记表，加入工

银商友俱乐部。

本人身份证；本人从事生产经
营活动的证明材料，如：企业法人营

业执照、个体工商营业执照、市场经
营户进场经营许可证、入股或合伙

证明材料等。

申请者若为法人代表本人以
外的具体业务经办人员的，请另提

供企业法人授权其加入俱乐部的

证明材料。

详情请咨询工商银行各营业

网点，我们将竭诚为您服务，期待

您的加入！

您想既享受活期存款的流动性，又能享
受定期存款的高收益性吗？农行推出的“天

天理财”产品，完全可以实现您“鱼与熊掌兼
得”的理财梦，使您的闲置资金一样可以赚

得高息。

什么是“天天理财”呢？“天天理财”是以一
天“双利丰”个人通知存款为基础的新产品，具

有自动通知、自动转存、约定互转的功能，能够

保证投资者本金安全，无收益风险，满足中、高
端个人客户大额资金短期理财需求，不影响
客户每日投资资金的正常使用。

“天天理财”与银行活期存款收益比较
以本金50万元，存款满30日为例：

1 .银行活期存款按30天计算：50万元×

0.5%÷360×30=208.33元。

2 .“天天理财”按30天计算：50万元×

0.95%÷360×30=395.83元。

“天天理财”收益是活期存款收益的190%。

“天天理财”产品办理条件

最低转存金额为人民币10万元，转存后
客户借记卡活期主账户留存金额须不少于人

民币1万元。

“天天理财”产品办理流程

客户首次办理“天天理财”业务时，须到农

行营业网点申请签约“天天理财”业务协议。协

议签订后，在当日营业终了前，将资金转到农

行借记卡中，农行即会自动办理“天天理财”业
务，并在次日8时左右，自动将本金和利息返
还到银行卡中，不影响客户资金的使用。

如果您是农行的证券资金第三方存管客

户(在法定节假日、股市低迷、交易间隙短期不
用款的情况下)或者您是批发商户(资金往来

频繁，存期不定)，快来办理农行“天天理财”存

款业务，就可以让您闲置资金夜夜享受0.95%

的年利率,赶快行动吧！

详情请垂询就近农行网点或拨打烟台农

行理财专线：6595599。

农行“天天理财”

让您的“闲钱”不等闲

套餐种类 期限 汇款笔数 套餐费

套餐一 12个月 0-100笔 0 . 78元

套餐二 12个月 0-200笔 1 . 58元

套餐三 12个月 0-300笔 2 . 38元

套餐四 12个月 0-500笔 3 . 88元

套餐五 12个月 0-1000笔 7 . 88元

套餐六 12个月 0-3000笔 23 . 58元

套餐七 12个月 0-10000笔 35 . 58元


