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记者了解到，现在Tim之家有

“爱心使者”183位，而受助儿童却

仅有101位，很多新加入的“爱心使

者”还没有能结对的孩子来资助。

“今年学校领导得知事情后，对这

个活动十分重视，并且给予了大力

支持，我们相信今年暑假，我们的

这种情况就会有一定改善。”陈举

海满怀信心地说道。

“一开始我们并没想建立一

个社团，仅仅是同学们自发的组

织起来，为资助贫困儿童尽一份

自己的力量，虽然经历很多困难，

但我们还是取得了些成绩。今年

学校得知后更是给予了大力支

持，这让我们信心百倍。虽然我即

将离开校园去医院见习，但我相
信‘Tim之家’会越来越好，规模

越来越大，能资助更多的贫困学

生。希望能够一直把这种爱的精

神传递下去，而Tim不是专属于

某一个人，每个人都是Tim，他是

一种精神，是一种要永远传递下
去的精神。”陈举海感慨地向记者

说道。

采访中，滨州医学院团委书

记张玉龙告诉记者：“学校十分重

视像Tim之家这种爱心社团，为
了方便他们活动，学校特别批给

他们独立的办公室和完备的办公

用品。Tim之家这种爱心资助的
新模式具有很强的操作性，相信

不久的将来，他们的这种公益活

动不仅会在校园内推广开来，在

社会上也会引起一定反响。Tim

之家的这种奉献精神符合我校的
校训‘仁心妙术’。做为一个医生，

不仅要有好多的技术。更重要的
要有一颗善良的心，心存仁义，才

会越走越远。”

滨医爱心社团Tim之家：

183名学子将爱献给贫困儿童
专刊记者 王伟凯 实习生 鲍阳阳 辛谊蕾

责 发起人曾经被资助 上大学后将爱传递
来自贵州的大三学生陈举

海，是Tim之家的发起人之一。他

告诉记者：“小时候家里很贫困，

只有过年的时候才会买新衣服。

衣服和鞋子破了仍要继续穿。如

果不是有人资助，我很可能上不

完高中，更不用说考上滨州医学

院了。”

“滴水之恩当涌泉相报”这

一直是陈举海的人生格言。上

大学后，陈举海开始做些兼职

以减轻家庭负担，发现自己有

能力后，就想找机会能够回报

社会，平常十分节俭的他总会

把一个个的钢镚儿攒起来，到
大一上学期结束时，他发现竟

然攒了56 . 8元。于是，陈举海就

把这些钱资助给一个贫困小学

生。慢慢地，很多同学得知陈举

海这一行动后都参与进来，就

这样一传十十传百，与陈举海

同行的人越来越多。为了能让

更多的贫困儿童得到持续帮

助，在2009年6月1日，陈举海和

同学们以陈举海的英文名Tim

成立了“Tim之家”，以组织更多

的大学生一起资助贫困儿童。

虽然想法很好，但真正实施起

来他们才发现事情并非他们想

的那么简单。

责 采用“一对一”模式 最初遭遇不信任
“我们既然打算组织大学

生们参与到资助贫困小学生的
活动中来，就得树立公信力，要
做好策划，并且Tim之家坚决不
能代收资助款。为此我们寻找

了很多方法，最后终于完善起

来。”Tim之家现任“家长”———

大二学生纪五新向记者介绍

道。

原来，Tim之家的成员们经

过讨论，制定出一种新的资助

模式———“一对一”，用于捐款

资助。“在农村，基本上每户都

有一个发放种粮补贴的账号，

只要知道贫困学生家庭的这个

账号就简单多了，我们可以直

接将贫困儿童的情况和账号告

诉爱心使者，让爱心使者自己

去选择资助对象，而Tim之家的

任务就是这些贫困家庭的资

料，而且贫困儿童的资料必须

由当地村、镇、县三级政府审批

核实。”陈举海向记者介绍道。

想法虽好，但是真正实施

起来确实困难重重，“很多人不
相信我们，不肯把资料提供给

我们，后来我只好在暑假回到

家乡，向村委、学校、家长解释

了很多次，并且签了保证书才
将第一批80名贫困儿童的资料

带回了学校。回到学校后我们

立即组织了资助动员会，很多

同学都参与进来，一个同学或

几个同学选择自己想要资助的

贫困学生进行资助。”很快这种

资助方式获得了认可，参与的

同学越来越多，然而Tim之家掌

握的贫困学生资料却没有那么

多，而且贫困学生资料很难知

晓。

责 校方倡导“仁心妙术”希望能推广开来

滨州医学院爱心社团Tim之家成
立两年来，一直在组织爱心大学生资
助西部地区贫困儿童。为了能够让参
与资助的“爱心天使”信任他们，放心
地资助贫困儿童，Tim之家的同学们创
出了一套互信资助的新模式，并成功
组织183名爱心大学生资助了101名云
南和贵州的贫困儿童。4月28日，记者对
Tim之家进行了采访。

格校园达人(二)

山东工商学院营销大二学生任宪文

“想到商机马上就做”
专刊记者 王伟凯 实习生 鲍阳阳 辛谊蕾

从小爱上做生意

偶然赚下第一金

5月1日，记者采访任宪文
时，他这样告诉记者，他家里很

多亲人都是从事商品贸易，所

以从小就对商业产生了浓厚的

兴趣。在他上小学二年级时，就

曾在同学间买卖过气球之类的

小商品。考上大学，他独自一人

从家乡高密来到烟台，短短几

个月，他就熟悉了周围环境，在

一次偶然的外出中，他发觉到

了一个很好的商机——— 卖玉制

饰品。他从古玩店进购玉器，放

到校园内小饰品店代售，短短

一个月，就净赚了3000块。初尝

胜果的他紧接着又做起了售卖

冬季手套的小生意。这一次，他

赚了1500多块钱。经过两次小

的锻炼，他基本将三站货源集

齐了，为今后继续销售铺了路。

大一下学期时，任宪文报名参
加了“昆山杯创业大赛”。为此，

他与好朋友一起办了一场商品

展销会，并做了问卷调查，成功

制定了“人际关系销售”项目。

他们的实训获得了金蝶商业沙

盘全省第一的好成绩，在这次

创业活动中的创业计划获得了

第二名。理论与实践双丰收的

成绩让任宪文信心百倍，他一
鼓作气又进行了新的实践，但

这一次却并没有获得想像中的

成功。

三天三夜没合眼

屋漏偏逢连阴雨

2010年新生入学时，任宪文
和朋友又策划了一场商品展销
会。为了让这次展销会成功举行，

任宪文和朋友三天三夜没合眼，

就展销会的场地申请、布置，货物
的采购、数量的安排，销售价格的

定制、人员的分配等方面进行了

全面的安排。然而，这次展销会却

没有上次那么幸运。展销会时逢

阴雨天气，会场上不少货品因直

接放在地上被浸湿。所谓祸不单

行，部分货品收货地点出现失误，

被送到了烟大市场，下雨天又找

不到车接货物，绝望弥漫在任宪
文和朋友的心中。还好导师为他

们提供了存货的地方，一连几天，

任宪文和朋友都睡在外面看货

物。浸湿、损坏的货物退不回去，

也卖不出去，只能送人的送人，扔

掉的扔掉，剩下的只能大量的堆

积。据估算，这次展销会，他们共

赔了3万多元钱。

亏本只是现在时

满怀希望向未来

一次偶然的机会，任宪文

接触到了手机行业。他发现，手
机市场十分广阔，未来发展前

景很好，便决定打入这一市场。

任宪文迈入这一领域的第一步

就是成为了工商学院联通的学

生代理。他在山东工商学院的

联通营业厅租了一个柜台，做

起了手机卡及手机销售的工

作。任宪文抓住了3G这一先机，

做起了 3G手机及手机卡的销

售。为打开这一市场，任宪文和

朋友策划了“手机以旧换新活

动”，在同学中反响热烈。任宪

文告诉记者，虽然他们现在并

没有什么收益，甚至是在赔，但

是他并不觉得绝望，因为扩大

店面、人员安排这些是花钱的

事情，但是这些都是创业第一

步。他相信，半年后一切安排妥

当，将会有很大的收益。他充满

信心地告诉记者，在工商学院

联通事业站稳脚后，他还将继

续扩大事业影响，争取在一年

内，打入烟台各大高校。

送给创业同学的话

谈起自己的经验，任宪文

总结出一句话——— 想到什么做

什么。“我不比别人想法多、想

法好，只是我想到什么就会立

马去做，所以才会有成功的可

能。很多同学都有很好的想法，

但是他们顾虑太多，一件事想

很多，考虑到会有各种不好的

后果就选择放弃，但事实上，你

不去做这件事，就永远不知道

结果是什么样的。”任宪文坚信

要学以致用，学到的知识再多，

想法再好，不付诸于实践，就没

有任何用处。很多人往往都只

是抱有创业的心，却不会付诸

于实践，我们不应该是思想上

的巨人，行动上的矮子，我们要

把所有的经验用来指导实践，

才会收获成功。”

Tim之家成员活动后合影留念

自主创业是许多大学生

的梦想，但是真正踏上自主

创业这条道路的学生并不是
很多，尤其是能够真正做出

一番事业的学生更是凤毛麟

角。本期我们采访到的山东

工商学院市场营销专业大二

同学任宪文，就是一名自主

创业的佼佼者。上大学以来，

他做过各种大大小小的创业

实践，有过成功的喜悦，也经

历过各种挫折，他说，自己并

不只在物质上有所收获，更

重要的是自己从中学到了很

多，成长了许多。下面就让我
们来看看这位校园达人的成

长历程。

任宪文近照


