
高成本堵住回购路

银价暴跌“纸上富贵”变现难

去年以来，白银的大涨
让许多投资者纷纷入市，购
买银条和银饰品。但是，5月
初的白银下跌和紧接着出
现的震荡让不少投资“新
手”看到了风险。

投资银条成首选

目前，无论是哪种白
银，都存在回购难的问题。
记者从各大金店了解到，各
大品牌金店基本只回购自
己品牌的投资银条，手续费
一般是当日银价减去0 .2～
0 .5元/克，而对于非自有品
牌的银条和首饰银一律“拒
收”。银行方面，两家有实物
银销售的银行表示，没有开
展白银回购业务。

记者走访了数家典当
行，对方都表示不收银，仅

有回收白银业务的一家典
当行工作人员说，他们不按
品种，都按重量回购，当日
白银当价是3元/克，绝当价
格贵点，也只有4元/克。

成本高阻碍回购

按前天的白银价格计
算，金店对自有品牌银条回
购手续费大都在银条价格
的3%以上，而对自有品牌
金条的回购手续费大多在3
～5元/克左右，只占金条价
格的不到1%。照这样计算，
白银回购利润丰厚。但为何
白银回购业务没有像黄金
回购一样“遍地开花”呢？

不少业内人士表示，白
银回收“并不赚钱”，仅是为
销售做好售后服务。有百货
公司经理表示，同样的价

钱，白银的体积比黄金庞大
不少。按30万元的价格来
算，黄金大概有1公斤，白银
要接近40公斤，检测、鉴定
都很麻烦，回收成本很高。
另一家黄金公司相关负责
人则表示，银价上下波动非
常大，如果放开回收，容易
造成银产品积压，许多公司
不愿意承担这个风险。

实物白银应长线投资

今年年初至今，白银价

格累计涨幅不到18%，而银
条卖出的手续费早在一个
多月之前就已经悄然做出
了调整。百货公司的手续费
最低在20%以上，银行购银
的手续费可能高达66%以
上。这样算来，一轮投资，手
续费成本至少在23%以上。
如果是购买银首饰进行投
资，溢价更高，手续费成本
更为惊人。因此，购买实物
白银投资更应该着眼长线，
以免损失高额手续费。

(广日)

杜太太昨天接到某保险
公司的电销电话，称每个月
存一定数量的钱，即可获赠
一款保额高达几十甚至上百
万元的意外险。如果出现事
故，将获赔100万元；即便
未出险，也将返还本金。

“这不就是‘无本万
利’的白送险吗？”杜太太
有点将信将疑，这天上掉下
的馅饼，是不是要接受呢？

那个保险推销员是这样
跟杜太太推销的：每个月只
需存500元，15年共计存9万
元，就可以得到这份保额高
达100万元的保险，没出险
15年后本金全部归还，最高

还可得100万元赔付。
“这个事情我也碰到

过。”理财师张先生之前也
接到过这样的电话，只不
过推销员开出的条件则更
诱人，“每个月存 1 0 0 7
元，交15年可保25年，保
35种重大疾病，不仅到期
返还本金，要是得大病了
还可索赔30万元；即便没
得病，这个钱还算利息给
我，最终能拿到手的是本
金的110%。”

但张先生最终还是没买
这个看似优惠力度很大的保
险，因为他发现所谓到期按
本金的110%返还，并不是

15年缴费期满之后就可落袋
为安，而需保障期满即25年
后才能到手。显然，张先生
15年累计所交的181260元本
金，在25年后购买力可能会
大大缩水。换言之，号称
“免费”的保险实则以货币
贬值为代价。

“还有一点，保险到底
不能等同于储蓄。如果是存
款，中途随时可取，但购买

了保险后，如果你中途急需
用钱将被视为退保，而退保
将承受损失。所以你真的要
想好，是不是真的能坚持15
年，每个月存500元。”张
先生觉得这种按期缴费反而
会形成压力，最终将难以为
继。

听张先生这么一说，杜
太太更加觉得这白送的保险
太不靠谱了。 (每日商报)

山东济南润丰农村合作
银行近日开通山东省农村信
用社网上银行系统。该系统
分为个人网上银行、企业网
上银行，能够为客户提供7
×24小时的服务。其中，个
人网上银行分为个人大众版
和个人专业版。

持有该行银行卡的客户
可登录山东省农村信用社网
上银行网站，用银行卡卡号
在线注册成为个人网上银行
大众版用户。用户通过填写

基本资料，自行设计登录
名、登录密码，完成个人网
上银行大众版注册，登录时
使用个人设定的用户名和登
录密码。大众版个人网上银
行客户主要以查询功能为
主。个人网上银行专业版面
向中高端理财客户，可提供
账户查询、存款管理、转账
汇款、功能申请、客户服务
等金融服务。

此外，该行银行卡客户
只需携带相关证件，到其开

户网点或该行辖内任一网点
办理签约，签约完成后即可
成为个人网上银行专业版用
户。登录时需使用个人用户
名、登录密码和USBKEY进
行登录。

企业网上银行业务指通
过互联网，为该行企业客
户提供账户查询、电子汇
票、存款管理、企业转账
汇款、代收代付、功能申
请、网银实时等金融服务
的网上银行业务。企业网

银客户身份识别采用“企
业用户名+登录密码+数字
证书”的方式。

2011年5月16日至11月
30日为推广期。推广日期
内个人客户免收年服务
费，签约2个月内成功办理
3笔跨行转账业务的，返还
USBKEY工本费。单位客
户签约2个月内成功办理5
笔跨行转账业务的，返还
USBKEY工本费的50%。

(赵兵 陈宗锋)

中国银行业协会日前发
布了中国信用卡产业发展蓝
皮书(2010)。

根据蓝皮书显示，我国
信用卡市场的规模和业务现
在在逐渐扩大，信用卡消费
额在社会消费品零售总额当
中占比达到了32%，而信用
卡已经成为居民日常生活中
的最主要非现金支付工具。
截至2010年底国内信用卡发
卡量达到了2 . 3亿张，比上
年增长了23 . 96%；补卡量

13158万张，比上年增长了
37 . 42。我国信用卡跨行交
易金额现在达到了5 . 1万亿
元，比上年增长了46%。

有关调研报告显示，手
机银行业务在手机网民中的
使用率现在显著提高，在去
年7月达到36 . 8%，而今年2
月已经达到了52 . 2%，还有
29 . 6%的手机网民希望随机
使用银行业务，相信手机支
付必将为信用卡产业带来一
种新浪潮。 (张棉棉)

一年一度的“六一”是孩
子们的重要节日，为了让孩子
们有一个快乐、有意义的“六
一儿童节”，5月28日，泰康人
寿山东分公司在金逸国际电
影城举办迎“六一”观影活动，
200多名小朋友和家长到场观
影，并设抽奖环节，让孩子们
在欣赏电影的同时，又能够增
长知识，提前度过了一个充实
而又有意义的儿童节。

本次观影活动也揭开了
泰康人寿第十一届客户服务
节的序幕。据悉，客服节期间，
还将举办全国少儿书画大赛，
针对客户组织各类理财健康

知识讲座及全科免费体检等
活动，展现泰康人寿关爱社
会、关爱儿童的社会责任感，
进一步诠释“爱家”涵义。

泰康人寿山东分公司相
关负责人表示，“与泰康同
行 和幸福相伴”是泰康人
寿对每位客户最真诚的祝
愿，泰康人寿将始终坚持
“全心服务，真情回报”的
宗旨，不断提升服务品质和
客户满意度，让客户在重信
守诺、卓越服务中体验保险
的真谛，为实现和谐社会、
进步社会贡献自己的一分力
量。 (财金记者 王小平)

最近，不少投资者想售出白银，却发现找不到地
方可以回收，即使有回收之处，价格也相对混乱。白银
回购渠道的欠缺让白银的涨幅变成了纸上富贵。

“白送的”保险不一定靠谱

润丰农合行:办理农信网银有大礼

信用卡去年刷出5 .1万亿

招行济南分行崔丽华获评
“全国金融五一巾帼标兵”

泰康人寿举办
迎“六一”观影活动

格财金资讯

格投保指南

日前，全国金融系统先
进集体先进个人表彰大会在
北京召开，招商银行济南分
行营业部崔丽华获得“全国
金融五一巾帼标兵”荣誉称
号，并成为济南金融系统唯
一获此殊荣者。

崔丽华2005年4月进入
招商银行，先后从事过储蓄
柜员、贵宾经理、大堂主管等
多个岗位。今年来，崔丽华获
得了第四届全国金融系统职
工职业道德建设十佳标兵称
号、被中国金融工会全国委员
会授予“全国金融五一劳动奖
章”。她曾被评为“山东省银行
业文明规范服务示范标兵”，
还连续多年在招行系统内被
评为优秀员工、优秀大堂主
管、理财产品营销明星等。

招行济南分行营业部

2007年实现分区服务，即高
柜、低柜、金卡、金葵花专
区，还在分行二楼设立了财
富管理中心，通过多层次、
立体化的服务平台满足不
同客户的业务需求。作为大
堂主管，崔丽华将营业厅的
服务设施做了进一步完善，
增加了婴儿车、轮椅、药箱、
残疾人通道、绿色窗口等多
项便民措施，让前来办理业
务的每一位客户都能体会
到招行的温馨。在崔丽华及
其团队共同努力下，招行济
南分行营业部受到了越来
越多客户肯定，不仅成为招
行系统内的标杆，还以山东
省金融系统第一名的成绩
成为中国银行业“文明服务
百佳示范单位”。

（财金记者 程立龙）

齐鲁财金
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