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本报泰安 6 月 9 日讯(记者 王
鹏) 一年一度的高考又来临了，高考
期间，泰安胜力奇瑞 4S 店开展了为高
考学子“爱心送水”的活动。虽然仅是一
瓶水，却体现出他们对莘莘学子的社会
责任感与关怀，是为紧张赶考的考生们
送去夏日的凉爽，也为考生们鼓劲加

油，增添信心和力量。
9 日上午，记者来到泰安市长城中

学考点时看到，许多家长等在考点外，
他们脸上的表情比任何人都要紧张。

“喝点水，放松一下。”泰安胜力奇瑞 4S
店的工作人员将一瓶水交到考生家长
张先生的手中。喝着送来的水，一位考
生家长表示：“非常感谢奇瑞，能够义务
提供这么贴心的服务。这么热的天他们
的工作人员还给大家发放矿泉水真的
很让人感动，这样的企业品牌才可信
赖，公司才会有好的发展，希望能够有
更多的企业参与到社会公益事业中
来。”

据了解，泰安胜力奇瑞 4S 店在高
考期间共准备了两三百箱的矿泉水，在
泰安一中、泰安二中、泰安长城中学等

多个考点设立爱心送水处，为考生及学
长送去一份清凉。泰安胜力奇瑞 4S 店
的一位负责人告诉记者，为回馈广大客
户一直以来对泰安胜力奇瑞 4S 店的关
注和支持，为了更好的回报泰城人民对
旗云汽车认可与关爱，公司上下一致认
为高考期间应该为考生们献一份爱心。

“我们搞这样的活动，就是为了让考生
及家长体会到全社会都在关注和支持
着他们，让考生增强考试的信心，减轻
考生在酷暑中的烦躁心理。我们的行动
也许不能帮助考生增加考试的分数，但
这是我们的心意，我们在为考生加油。”

奇瑞汽车作为民族汽车的领军者，十
多年来，公司始终牢记企业的社会责任，
践行“自主创新、世界一流、造福人类”的
承诺，一直关注支持社会公益活动。

胜力奇瑞爱心送水
高考期间为考生鼓劲加油

本报讯 6 月 9 日，配备商务座椅
(“2+2+3”座椅形式)的郑州日产 NV200
车型正式在国内上市，中国是首个引入
此座椅组合的国家，由此可以看出
NISSAN 对于中国市场的充分重视。此
次选装商务座椅的车型为 NV200 的两
款高端车型，尊雅及尊贵型，这次产品
升级充分满足了客户对 NV200 舒适度
的需求，也使郑州日产 NV200 的产品
序列更加完善。

“2+2+3”商务座椅中国率先推出
今年 4 月，郑州日产首次携选装

“2+2+3”商务座椅的 NV200 尊贵型亮
相上海车展，受到了现场很多消费者的
喜爱，印证出此座椅组合在大众中的良
好受欢迎度。“2+2+3”商务座椅是一般
车辆很少采用的座椅布置，是郑州日产
充分考虑更好地满足客户乘用化需求

的结果。与传统的座椅排列方式相比，
“2+2+3”商务座椅更加偏向“商务与家
用”的两种属性。

NV200 的基本概念在全球是一致
的，但不同国家的市场现状和市场需求
存在差异，为了全方位的满足不同市场
消费者的需求，NV200 在各国家投放
的车型配置也不尽相同。中国汽车消费
市场更多地追求车辆的舒适性及整体
美观度，因此，此次郑州日产充分考虑
到了中国市场的相关情况，在中国率先
推出了商务座椅(“2+2+3”座椅形式)，
充分满足了中国市场对车辆高乘用性
的需求，也给 NV200 打上了重重的中
国烙印。

CDV车型序列日臻完善
目前，郑州日产 CDV 车型针对中

高端市场投放的产品帅客和 NV200，

都拥有了商用及商务两种序列的产品，
使针对不同市场的 CDV 产品序列更
加完善，另一方面也使消费者对郑州日
产的 CDV 产品选择余地更加充裕。

随着 NV200 商务座椅的推出，郑
州日产在国内 CDV 领域的优势愈加
明显，同时借此，郑州日产的“大众化”
步伐又向前迈进了一步，未来“3+2”的
产品序列构想也在逐步实现。另外值得
一提的是，值此 NV200 国内上市一周
年之际，郑州日产“NV200 上市一周年
客户感恩节”活动也将拉开帷幕，届时
郑州日产全国 NV200 一级经销商将同
步举行“NV200 上市一周年客户感恩
恳谈会”等系列活动，还将会有各种进
店大礼，以回报 NV200 车主以及社会
各界人士对郑州日产一直以来的支持。

(李诚春)

“2+2+3”商务座椅引入中国

NV200舒适性再升级

本报泰安 6 月 9

日讯(记者 王鹏) 9
日，记者从泰安英伦汽
车 4S 店获悉，鉴于去
年下半年推出“英伦强
势出击 万元震撼钜
惠”活动，市场反应火
爆。2011 年，英伦汽车
品牌事业部决定继续
开展万元惠民活动，热
销车型如英伦 SC7 系、
将有最高的优惠幅度，
不搞噱头，切实将实惠
让还给消费者。

“自去年厂家启
动‘英伦强势出击
万元震撼钜惠’活动，
我们的销售进入一个
黄金时期，英伦 SC7
( 海 景 ) 、金 刚、金 鹰
CROSS 火爆的市场
反应远远超出我们的
预料，经常为提不到
车头疼。其实对一款
A 级/AO 级车来说，
万元的优惠幅度已触
及厂家的利润底线，
与市场上硝烟弥漫的
价格战相比，万元钜
惠才真正惠及到用户
所需，相信这次推出

‘万元钜惠’第二季活
动，会掀起新一轮的
热销高潮。”某英伦
4S 店的销售人员表
示。

车主许先生说，
自己很早之前就开始
关 注 英 伦 S C 7 了 。

“对普通消费者来说，
买车图的就是实惠，
适合自己的才是最好
的。英伦汽车品牌旗
下车型，无论是外观，
内饰，动力都很不错，

性价比也很高，特别
是英伦 SC7 系，该有
的主流配置都有，甚
至有些配置都是 B 级
车才有的，比合资车
厚道很多，我也正是
冲着这点才买的。”

“前不久，听说英
伦汽车推出万元惠民
活动第二季，本身 SC7
系(海景)这款车我就注
意很久了，现在有万元
钜惠，确实是个难得的
机会，配备 GPS 导航、
DVD+可视倒车雷达的
尊贵版车型，不仅直降
万元，还赠送‘五件套’
礼包，价格才 6 万多
点，相当给力。刚才我
已经跟本地的经销商
联系过，他们说已经为
我预留了我喜欢的白
色，虽然提车还需要一
段时间，但是英伦 SC7
值得让我等待。”谈到
这里，许先生眉宇之间
难掩喜悦。

据悉，此次英伦
汽车品牌面向全国推
出的“万元钜惠”第二
季活动，将全面执行
第一季的力度，给消
费者带来更多、更给
力的实惠价值。旗下
的英伦 SC7 尊贵版、
金刚尊贵版、金刚二
代 尊 贵 版 、金 鹰
CROSS 尊贵版四款
车型，在原价的基础
上直降万元。目前，英
伦 SC 7 尊贵版仅售
64 8 8 8 元。对于一款
A 级级车，直降万元
已树立了同级车价格
新标杆。

英伦钜惠持续进行
直降万元树同级车新标杆

图为泰安胜力奇瑞 4S 店在泰
安市长城中学设立的爱心送水处。


