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大家好呀，我叫崔正茂，小名茂茂，
我马上要满3岁了。别看我年纪不大，可是
我拥有大人们都没有的庞大“车队”哦，
我的小伙伴们都羡慕我的“车队”呢。

妈妈说，我几个月大的时候，就开始
对车痴迷，那时候最喜欢的是推土机、起
重机、大吊车这些超大块头的建筑车，觉
得它们本领太大了。再大点的时候，天天
让爷爷带我去家附近的工地上看它们建房
子。我还给妈妈许愿了，长大后要给妈妈
建个大房子！

现在我家里的汽车队伍除了这些“大
块头”外，小轿车、跑车、JEEP、赛车也
应有尽有了，每天给它们排队开会、训
练，拆装是我最大的乐趣。只要我按时吃
饭，乖乖听妈妈话，妈妈就会定时奖励
我，给我的汽车队伍增兵添将。

不过，我最喜欢的还是让妈妈开车载
我出去玩。爸爸妈妈最近把家里的
“坐骑”更新换代了，原来的红色小
赛欧换成了棕色的新途安，我在车里可
以更加自由地爬上爬下了。可是我对小赛
欧更有感情，换车的时候哭着喊着不让妈妈
把它送走，可惜最终还是走了。唉！我想，我
会更加爱惜我汽车队伍里的那辆小赛欧了。
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好消息！这个周六周日，润艺雪佛兰在
万达广场举行“热爱之旅”第三季——— 变形
金刚主题路演，现场还有孩之宝变形金刚等
缤纷游艺项目。叔叔阿姨，快带小朋友们去
看变形金刚吧！汽车人，变形——— 出发！
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宝与车的故事：以第一人称讲述宝宝的“汽车观”
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给爱车贴膜，用一位“老
江湖”的话说：“千万别小看
这个贴膜，里面的水深了去
了”。而且贴膜属于耐用品，
贴上就不会轻易换，万一看
走眼被忽悠了，视线模糊不
说，每天从膜里散发的有害
气体，全家受牵连。

鉴别太阳膜大致通过摸
手感、看清晰度、闻气味、刮
颜色、测性能来鉴别质量的
优劣。但是现在市场上流通
着很多高仿货，正常的鉴别
方法无法鉴别，给爱车贴好
膜，选择一家正规的贴膜商
才是最有效的捷径。在济南
信誉度高、技术好、产品性价
比高的贴膜商，至尊行睿达
车饰首屈一指。睿达车饰是
美国3M太阳膜的官方挂名
授权施工商和美国钛诺太阳
膜山东省代理，膜的质量保
证正品，价格保证低价，施工
车间全部封闭，保证施工的
硬件环境。公司特聘3M全国
贴膜大赛冠军为本店施工技
师，技术堪称一流，至尊行睿
达是由大学生艰苦创业而
成，在三年的运营中，为济南
四五千辆车提供高质量施

工 ，
其优
廉的
价
格 、
高超
的技术、完善的售后服务，得
到了济南有车一族的一致好
评。鉴于大学生创业的诚信
与执著，至尊行睿达被济南
市工商局、市企业信用协会、
市文明办、市个体私营企业
协会，评为济南市贴膜行业
中唯一的一家“济南市文明
诚信企业”“第九届消费者满
意单位”。

3M至尊行·睿达本月推
出优惠活动：3M太阳膜盛夏
优惠大酬宾，官方授权施工
( 3 M 中 文 官 方 网 站
www. 3M.com.cn)，并享受
3M独有的电子质保卡，全国
官方质保。钛诺贴前挡赠四
门+后挡，全车原价1920元现
最低贴价960元(限辆特价)，
六年保修。您的爱车想贴膜
赶快去电预约吧(电话预约
赠送价值240的内饰臭氧消
毒去味一次 )！咨询电话：
0531-88980663 15866760870

笔者日前体验了一下微
客中的“省油精灵”开瑞优优柴
油版，首先鹰眼形大灯的面积
较大，近光灯还带有透视镜。其
次采用U型的前进气栅、凹形
前雾灯的设计。最后，开瑞优优
柴油版车长为3993mm，宽
1607mm，高1908mm，加上其宽
大舒适的内部空间，给微车用
户带来微“非”其微的感受。

优优侧门高1270mm，最
大开启位移710mm，要比国
家标准大了将近50mm，油箱
在右侧，加油也更加方便。换
挡杆在中控台上，一定程度
地方便了驾驶。开瑞优优的

空调控制模式为旋钮式摆
动，增大风的调节方向。搭载
的是ACTECO1.0D高压共轨
增压中冷柴油发动机，采用德
国博世高压共轨、增压中冷技
术，最大扭矩为125Nm，相对
同排量汽油发动机，燃油经济
性提高30%，百公里综合路况
油耗约为5.5 L。

从驾驶开瑞优优柴油版
的感受来讲，柴油版车型动力
在起步、提速，空载或是满载状
态下都要强于汽油版车型，优
优柴油版除了马力强劲之外，
同时其节油性能也要比(同等
排量的)汽油版车型强。(晓惠)

如何贴到正品3M太阳膜

柴油版当道 省钱更省力

试驾开瑞优优2011柴油版

山东凯迪坤驰聚力前行
——— 上半年销量同比增长超过100%

在2011年乘用车行业整
体增速减缓的背景下，凯迪
拉克品牌显示出强势增长态
势，其产品竞争力和市场影
响力正逐步提升。作为山东
省第一家凯迪拉克授权经销
商，山东凯迪坤驰也迎来了
新的发展里程碑。据统计，山
东凯迪坤驰2011年上半年销
量同比增长翻番，超过凯迪
拉克品牌总体增长水平。

从各车型的销售情况来
看，中级豪华SUV凯迪拉克全
新SRX作为销量最好的车型，
同比增长超过150%。作为一款
运动型豪华SUV，凯迪拉克
SRX既穿梭于城市各种道路之
间，又驰骋在郊外各式崎岖山
路上，而安吉星(OnStar)提供
的六大类随车服务，更是如虎
添翼，让车主们在享受凯迪拉
克SRX酣畅淋漓的驾驶快感同

时，也能体验到凯迪拉克专属
尊崇的安全护卫和服务。2011
款凯迪拉克SRX搭载3 . 0L

SIDI智能直喷发动机，完美地
实现了更好性能、更低油耗和
更少排放。其配备的全球领先e

-AWD智能全驱系统，令驾驶
者从容应对各种复杂路况，面
对冰雪道路、崎岖山路都能如
履平地。2011款SRX保留SUV+

Coupe的运动时尚设计，结合凯
迪拉克家族式的钻石切割设
计，卓尔不凡的外形别有一番
风味；同时配备“Library Quiet”
静音系统，Bose 5 .1高级音响
系统和全方位的安全保护等。
坚实可靠的产品实力，丰富多
样的系统配置，助推凯迪拉克

新SRX市场表现节节攀升。
凯迪拉克豪华商务座驾

SLS赛威，成为凯迪拉克品牌
的另一增长点。这款搭载凯
迪拉克百年历史上首款四缸
涡轮增压直喷发动机的豪华
商务轿车是专为中国新锐精
英度身打造的低排量开山力
作，凝聚着凯迪拉克以“极致
动力科技”打造同级最强的
不懈追求，也凸显出主流豪
华商务市场高性能与低排量
并肩同行的新趋势。

凯迪拉克CTS Coupe自
4月底上市以来，即以其前瞻和
未来感的设计以及激情畅意的
驾控感受成为市场瞩目热点。
2011年6月18日，这款被誉为

“最接近概念车的量产车”登陆
济南，并在山东凯迪坤驰进行
了首位CTS Coupe车主交车仪
式。这款极致呈现凯迪拉克设
计语言的CTS Coupe，搭载了
凯迪拉克引以为傲的3 . 6L

SIDI全铝智能直喷发动机，最
大功率310马力，最大扭矩374

牛/米，配备经历“真理之环”纽
柏林赛道严酷测试和调教的
FE3运动底盘，0～100km的加
速仅需6 .5秒。此外，强大的高
科技集成系统也
完整的体现在这
辆CTS Coupe身
上 。被 武装了
OnSta r系统的
CTS Coupe，只需

通过一键沟通便可为您提供安
全尊崇的贴心服务，给车主带
来了极大便利和尊享感受。

山东凯迪坤驰作为润华集
团旗下的一员，在秉承“润华服
务，关爱终生”服务理念的基础
上同时将凯迪拉克“演绎瞩目
体验惊喜”的品牌精髓有效结
合，全力提升自身服务技能和服
务水平。得到了厂方和客户的认
可，销量翻番的同时，又获得了
厂方的淄博4S店的授权。(宇轩)
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