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今日潍坊

遇上雨天，

不怕不怕啦
小选手营销秀第一天就备好了防雨装备

本报 1 9

日讯 (见习记

者 李兆辉 )7

月 1 9 日，记者

在潍坊人民医院

遇到了这个在雨

中 售 报 的 大 男

孩，王力生。他的
防雨装备，将自己

和报纸“武装”的
滴水不漏，据说这

些装备从卖报第
一天就已经在他的背包里了，随时为雨中

卖报准备着，“不然不就耽误‘生意’了

吗？”。

19 日上午的连绵小雨，让很多卖报小

选手很是苦恼，“出门时还没下雨，结果中

间就开始下个不停，还有好多报纸没卖完

呢，怎么办啊？”王力生的“战友”宗文心向
记者‘倒苦水’。“要是我也准备个塑料袋

就好了。”宗文心说这话的时候，向王力生
投去羡慕的眼神。记者从王力生那了解

到，他的这些雨具都从营销秀第一天就装

在包里了，就为那些“不测风雨”准备着

呢。“这都是我妈提醒我的，从第一天开

始，我的雨具都没从包里拿出来过。”王力

生接着跟记者介绍，他觉得妈妈提醒的很

对，下雨的时候，尤其是突然下雨的时候，

很多到医院里就诊的人都不会带雨具，所

以他们就只能在医院里等。那样的话，“我

的机会就来了。因为他们这时候他们就闲
下来了，买一份报纸来解闷儿，很正常

的”。

据王力生介绍，好多人都是因为害怕

把报纸淋坏了，所以才中断了卖报，并

不是因为担心自己被淋湿了。“自己准

备的塑料袋很受用，没有雨伞可以，但
没有塑料袋就完全不能再卖下去了。”

王力生很有成就感地说。王力生给记者

统计了一下，上午在人民医院卖报的小

选手有八个，就因为下雨的缘故，临时
中止卖报的有三个人。因没带雨具，而

不得不缩小卖报范围，只局限在门诊部

和住院部门口售报的又有三个人，所以

正常卖报的就王力生和他的朋友刘聪聪

了。“我们还得感谢这场雨呢。”王力

生很高兴地说。

据王力生的朋友刘聪聪介绍，王力

生不仅给报纸准备了‘雨具’，而且自行车

也备受他的呵护，因为自行车上都放满了

没卖完的报纸。王力生心疼自行车，更心

疼自己的报纸，平时他才不在乎那破自行

车呢。“他是怕放自行车上淋了报纸，卖不

出去，回不了‘本儿’。”刘聪聪告诉记者。

◎推销小贴士◎

有的小选手忙忙碌碌一天，却业

绩平平，是因为他们太笨吗？不，人

天生就没有“笨”与“聪明”之分，

重要的是他们在与客户的沟通中没有

找到推销的技巧与方法。在此，我们

推出一些成功人士的推销经验，在此

与营销秀的新老选手们共同分享。

推销技巧之三：不时的赞美你的

客户
卡耐基说：“人性的弱点之一就

是喜欢被别人赞美”，每个人都会觉

得自己拥有可夸耀的地方，推销员如

果能够抓住顾客的这个心理很好的利

用，就能成功地接近顾客，用赞美的

方式开始推销就会很容易获得顾客的

好感，推销成功的希望也大为增加。

当然，赞美对方并非美言相送，随便

夸上两句就能奏效的，如果方法失当

反而会起相反的作用，因此，推销员

在利用赞美的方法时必须看准对象，

了解情况，选对时机，恰到好处地进

行赞美。同

时，你的赞美要
有诚恳之意，让顾客

感受到你的赞美是发自内

心的。赞美是推销技巧当中较为

重要的一项，认真学好，练好，用好

这个技巧，一定能让你的定单越来越

多。

下期将介绍推销技巧之四：抓

住顾客的心，一句定成败

火车站广场上，经常会有穿着肥肥大
大 T 恤的小选手们走过，出站口有人出
现，孩子们就会抱着报纸跑上前，“叔叔阿
姨，买份报纸吧，今天的齐鲁晚报。”

在火车站已经卖了十多年报纸的“卖
报阿姨”刘淑琴对这些孩子并不陌生，“每
年暑假都会有孩子来这儿卖报，有好几个
去年就在这儿卖过，很面熟。”谈起这些卖
报的“竞争对手”，刘阿姨笑容和蔼地看着
这些小人儿。“我们在这儿卖了十几年的报
纸，这些孩子一来，竞争很大啊，有些孩子
把报纸上的内容记下来，吆喝着卖报，生意
比我们好很多。原来一天能卖 50 份，这些
孩子一来我们也就卖 10 份。不过我们少卖
点儿没事，如果是自己家的孩子，我也希望
他们能锻炼一下，现在的孩子都娇气，这些
孩子能出来卖报纸，他们能坚持下来，我们
一定支持下去。”

不仅仅是卖报的阿姨，火车站上许多
过往的人都对小选手们给予了各种方式的
支持。出租车司机王师傅就是其中之一。

“孩子，刚出门戴着眼镜那个，一定会买报
纸，快去。”王师傅自己拉客的同时也不忘
给小选手们介绍客户。“天天看着他们在这
儿卖报纸，都是老熟人啦，要互相帮助。”

本报见习记者 付志锦

◎路人 营销◎

孩子能坚持我们都支持

看

◎卖报微博◎

很累很累，每天 200 份，我现在总算体

会到了爸爸妈妈赚钱有多辛苦，以后再也

不乱花钱了。

——— 郝梦琦

卖报最开始的目的是为赚钱，经历了

之后才发现，有时候做这些事不是为钱，而

是为了锻炼自己，增加毅力，积累社会经

验。歪打正着，得到的比付出的多。

——— 许相梅

明天挑战 600份报纸，人就是要不断挑战

才能发掘出自己的潜力。体会到了老师说的

“人的潜力是无穷的”，再苦再累也要坚持。

——— 花瑞豪
让卖报的激情，在夏日中绽放

——— 于春雨

这几天遇到的叔叔阿姨很多，也知道

了社会上的不少事情，我很开心，而且我还

有一群好哥们儿，这几天卖报就算累也累

得开心。

——— 杨旭哲


